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Resumen

La presente investigacion analiza la relevancia de los Convenios para Evitar la Doble
Imposicion (CDI) entre paises, se argumenta que un CDI es crucial para mitigar la doble
tributacion que enfrentan los sujetos, lo que a su vez fomentaria relaciones comerciales
mas sélidas y un ambiente de inversion favorable. A partir de ello, se referencian de
acuerdos con Estados Unidos y paises latinoamericanos, como México y Chile, que busca
prevenir la doble imposicion, promover la cooperacion econdmicay representa un avance
significativo en su relacion tributaria, comercial y juridica. Se evidencia la importancia
de que Per( también establezca un CDI con Estados Unidos para mejorar su entorno de
internacionalizacion e inversion, sobre todo que la doble imposicion afecta negativamente
a las empresas no domiciliadas, limitando su libertad econémica y capacidad contributiva.
Este trabajo, refuerza esta necesidad de implementar mas CDI con diferentes paises,
debido a que, Peru solo tiene una reducida lista de los mismo. Asimismo, se analizan los
impuestos a la renta de las empresas no domiciliadas, ademas, se discuten las teorias de
renta mundial y territorial. La investigacion destaca la importancia de un CDI, resaltando
principios clave como el de igualdad y el de no discriminacidn, que son esenciales para
crear un ambiente de inversion favorable, reducir la incertidumbre tributaria y ofrecer
seguridad juridica. Por ultimo, se argumenta que la firma de mas CDI fortaleceria las
relaciones juridicas y comerciales, beneficiando a ambas naciones en el comercio

internacional.

Palabras claves: Convenios, Doble imposicion, Impuesto, Empresas no domiciliadas,

Relaciones Comerciales.



Abstract

This research analyzes the relevance of Double Taxation Avoidance Agreements (DTA)
between countries, arguing that a DTA is crucial to mitigate the double taxation faced by
the subjects, which in turn would promote stronger trade relations and a favorable
investment environment. Based on this, reference is made to agreements with the United
States and Latin American countries, such as Mexico and Chile, which seek to prevent
double taxation, promote economic cooperation and represent a significant advance in
their tax, commercial and legal relationship. The importance of Peru also establishing a
DTA with the United States to improve its internationalization and investment
environment is evident, especially since double taxation negatively affects non-domiciled
companies, limiting their economic freedom and contributive capacity. This work
reinforces the need to implement more BITs with different countries, since Peru only has
a reduced list of them. It also analyzes the income taxation of non-domiciled companies
and discusses the theories of global and territorial income. The research highlights the
importance of a DTT, highlighting key principles such as equality and non-
discrimination, which are essential to create a favorable investment environment, reduce
tax uncertainty and provide legal certainty. Finally, it is argued that the signing of more
DTAs would strengthen legal and trade relations, benefiting both nations in international

trade.

Keywords: Agreements, Double Taxation, Taxation, Non-domiciled companies,

Commercial Relations.



Introduccion

El presente articulo tiene como propdsito implementar un Convenio a fin de evitar
la doble imposicién Tributaria entre Per( y Estados Unidos, se ha analizado algunos
indicadores de la realidad problematica, refiriéndose en primer lugar a evaluar la
situacion de manera global, es decir, los Convenio de Doble imposicion se convierten
en instrumentos de gran importancia para lograr obtener la mundializacion de las
economias por la internacionalizacion de los mercados de bienes y servicios. Existen
muchos paises que cuentan con una gran variedad de estos convenios con otros paises,
incluso siguen intentando expandirse obteniendo més de ellos.

En segundo lugar, si reducimos nuestro analisis a América Latina, también se
visualizan la extensa lista de convenios entre aquellos paises, incluso con otros
continentes. Pero si la enfocamos mucho méas con el tema, es decir, que paises
latinoamericanos que tiene el Convenio de la doble imposicion con Estados Unidos,
actualmente se dirige a México, que se mantiene vigente su CDI, que fue firmado el
18 de septiembre de 1992, y a Chile que, en junio del 2023, también ha logrado firmar.

A partir de ello, surge la problematica de la doble imposicion que puede estar sujeta
tanto en su pais de residencia como en el pais donde se generan los ingresos, resultando
en una enorme carga tributaria y una reduccion en la inversion y el comercio entre las
dos. En consecuencia, en ocasiones surge la evasion tributaria o también los métodos
para evitarla, también las desventajas del comercio exterior y de las futuras
inversiones, desalienta la inversién extranjera, originando que los inversionistas
deberan asumir el cargo adicional y la incertidumbre asociada con el marco legal.

También existen situaciones en donde la empresa es nueva y tiene un mayor riesgo,
puesto que, al no ser un negocio conocido inicialmente, puede ser dificil su acogida y
toma su tiempo, siendo contraproducente. De igual forma, sucede con la competencia
desigual entre las empresas de ambos paises, siendo inevitable que aquellas empresas
que estan sujetas a una carga tributaria méas alta o a dos cargas tributarias pueden
enfrentar dificultades para competir en el mercado internacional.

Ahora, es evidente que Peru tiene una limitada lista de CDI, y como no existe uno
con este pais, hay una ausencia normativa, resultando pagar la doble imposicion y lo
que muchos prefieren es evadir impuestos o crear nuevas formas de evasion. Del
mismo modo, existe un temor por seguir invirtiendo con Estados Unidos, y que el
comercio peruano se exteriorice, limitando en sus relaciones de crecimiento comercial.

Ahora, teniendo en cuenta el contexto descrito, surge la siguiente problematica:



¢Cudles serén los fundamentos juridicos para implementar un convenio para evitar la
doble imposicion tributaria con EEUU en beneficio de las empresas no domiciliadas?

Lo que sustenta el proposito de esta investigacion, en un inicio fue el Acuerdo
Comercial o conocido como el “Tratado de Libre Comercio”, que se firmd en
Washington D.C. el 12 de abril de 2006, y entr6 en vigor el 1 febrero 2009, con el fin
de ayudar a que la relacion comercial que tienen sea eficiente; sin embargo, a
principios del afio 2025, por temas politicos se instaurd una nueva normativa sobre los
nuevos aranceles impuestos, lo que ahora afecta la competividad de las exportaciones.
No obstante, eso no reemplazaba el gran aporte que seria el Convenio, puesto que,
existen muchas cosas por las que es necesario, iniciando en el estudio del Mercado,
hay una gran cifra de beneficios solo por la exportacion, asi como, también se
presencia una gran influencia de Estados Unidos, observando que hay una buena
relacion social y comercial con el pais.

Asimismo, las empresas no se arriesgan completamente, e incluso habiendo muchos
otros avances en las relaciones econdmicas, no se logra concretar. En consecuencia,
no se permite avanzar, de lo contrario, parece que retrocediéramos en las
negociaciones con dicho pais. Estados Unidos es el segundo socio comercial mas
importante del PerQ, pues, las exportaciones peruanas habian aumentado, pasando de
$5,902 millones en 2008 a $22,000 mil millones en 2022, originando un aumento en
el comercio de un 38% (Ministerio de Comercio Exterior y Turismo, 2022). Por
ultimo, tener nuestro Convenio, va generar un gran avance dentro del tema comercial
y proporcionaria un progreso en nuestra legislacion dentro del ambito internacional.

Considerando la problematica planteada, se formul6 como objetivo general se
determind los fundamentos juridicos para implementar un Convenio con la finalidad
de evitar la doble imposicion con Estados Unidos en empresas no domiciliadas,
teniendo como objetivos especificos, en primer lugar, se analizo6 el impuesto a la renta
de las empresas no domiciliadas para la SUNAT, asi como, la necesidad de priorizar
las relaciones juridicas - comerciales entre Estados Unidos y Peru, por altimo, se
examino los convenios internacionales que ya tienen suscrito un Convenio con EE.UU.

Por ello, como resultado se sustentd fundamentos juridicos para implementar un
Convenio con la finalidad de evitar la doble imposicion con Estados Unidos en
empresas no domiciliadas, que se espera que a corto plazo sea considerada por los
legisladores y a largo plazo, sea considerada como una probable regulacién. Debido a

que, se va evidenciar de manera resumida y concreta los motivos los cuales se va a
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realizar lamismay la desventaja que se tiene por la posicion en la que nos encontramos
al tener pocos CDI, por lo que, esta investigacion contribuird en visualizar la
importancia que traera consigo dicho Convenio con Estados Unidos, puesto que, al ser
un acuerdo bilateral que tiene como objetivo evitar la doble tributacion de los ingresos
y patrimonio de los contribuyentes que son generados a una misma empresa pero sobre
ambos paises. Asi sera de gran importancia para fomentar la inversion y el comercio

internacional, ya que brindan seguridad juridica y evitan la carga fiscal excesiva.

Revision de literatura

El desarrollo de la Revisién de literatura es indispensable en un trabajo de
investigacion, debido a que, por medio de ella se identifica la parte central del
documento, asi como, sitla la investigacion bajo un espacio y tiempo determinado.
También nos permite la badsqueda y la recopilacién de fuentes, con el fin de lograr
identificar el problema por distintos autores (Hernandez, Fernandez y Baptista, 2014);
en razon a ello, dentro del presente capitulo se presentard los antecedentes, bases

tedricas y conceptuales sobre el tema en desarrollo.

Antecedentes

Aranguren, R. & Pisfil, M. (2023) en su tesis titulada La normativa fiscal para no
domiciliados y su impacto tributario en las empresas que brindan servicios
digitales de ERP en PerU, en esta fuente solo se centrara en la normativa fiscal para
los no domiciliadas, puesto que, analiza su concepto, su lugar de residencia, su situacion
bajo criterio de la norma, debido a que, en las leyes tributarias no absuelven todas las
controversias surgidas y diferentes deficiencias ocasionadas ante los no domiciliados,
por su misma naturaleza. Por ello, resulta de gran aporte para la investigacion, en razon
aque, nos centramos bajo la presencia de las empresas no domiciliadas, y su atn estudio.

Garcia, M. (2022) en su tesis denominada Contenido econémico de la no
confiscatoriedad y su afectacion al principio de la capacidad contributiva a traves
de un estudio juridico econdémico del impuesto temporal de los activos netos, afirma
sobre la importancia de principios importantes para la investigacion, el principio de no
confiscatoriedad y el principio de capacidad contributiva; cabe resaltar que dicha tesis
no tiene su investigacion exacta con el tema, sin embargo, se relaciona con datos exactos

de gran aporte, como los ya mencionados. La importancia de estos principios radica en
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su papel para garantizar un sistema tributario justo y equitativo, que no desincentive la
inversion extranjera ni genere distorsiones en la competencia.

Quispe, L. (2022) en su tesis designada Incidencia de los Criterios de Vinculacion
para evitar la Doble Imposicién Tributaria en el Perd, nos da un enfoque sobre los
no domiciliados, que por sus operaciones economicas realizadas en Per( deben tributar
por las ganancias obtenidas. El autor realiza es un andlisis de los criterios vinculantes
gue también es considerada en nuestra legislacion, siendo asi, que analiza los mayores
obstaculos de las actividades econdémicas en otros paises. Es importante como
antecedente, porque ofrece la posicion juridica y realista, también propone alternativas
factibles para ofrecer un aporte a la neutralidad y eficiencia del sistema tributario.

Salazar, K. (2019) en su tesis titulada Crédito indirecto para aliviar la doble
imposicion econdémica: Analisis desde el principio de igualdad tributaria en el
Peru, ofrece una definicion de doble imposicion, indica las causas, consecuencias y
medidas para evitarlas, con el fin de dar a conocer dicha terminacion y lo que interviene.
Se podra comprobar que, a partir de la interdependencia econdmica, el derecho
tributario también sufrié de distintos cambios, que ahora se tratan de manejar con los
Convenios. Asi pues, este tipo de doble imposicion genera consecuencias perjudiciales
no solo para las personas, sino también para los recursos econémicos de cada pais.

Barboza, L. & Cabrera, C. (2019) en su tesis denominada Analisis de las ventajas y
desventajas del régimen para evitar la doble tributacién y prevenir la evasion
fiscal, se enfoca en el provecho que se obtiene de la globalizacién con la integracion
econdmica y en sus puntos criticos que se deben analizar, los mismos que surgen de la
internacionalizacion de las relaciones econdmicas. Esta tesis es importante para analizar
en nuestro pais, debido a que, Somos un pais que ain se encuentra en desarrollo, y que
se debe tratar es de aprehender de las experiencias de aquellos que son considerados del
primer mundo, por sus niveles altos de integracién econémica en manera comercial.

Munguia, U. (2017) en su tesis llamada Analisis del Foreign Account Tax
Compliance Act (Fatca) para el caso de los mexicanos con residencia y ciudadania
fiscal en los Estados Unidos, ante el nuevo control de la fiscalidad internacional, en su
capitulo tercero hace una conceptualizacion y analisis de lo que es tener un Convenio
de doble imposicion para las personas residentes, no residentes y establecimientos
permanentes entre México y Estados Unidos. En el trabajo de investigacién sera de
suma relevancia porque dicho pais latinoamericano cuenta actualmente con ese

convenio, ademas, de sus muchos beneficios generados a México ante la fiscalidad
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internacional, y se espera que se tome de referencia, resaltando el enfoque general al
impuesto a la renta, por ser dicho impuesto que se estudia.

Bases teoricas y conceptuales

Convenios

En cuanto al Derecho internacional, para determinar una negociacién juridica es
necesario recurrir a los Tratados internacionales, puesto que, son acuerdos formales
entre dos 0 méas paises, por el cual, se establecera derechos y obligaciones especificos
que se deberan cumplir, ademas, su contenido puede ser de aspecto econdémico, social,
politico, etc. En ese sentido, Bernal (2020) indica que no solo son acuerdos, sino que,
dentro de ellos se podré crear, modificar y desenvolver diversas estipulaciones (p.287).

Aunado a ello, es necesario indicar que los Tratados internacionales son de término
general, es decir, tiene su naturaleza mas amplia y son mas formales que un Convenio
internacional, por lo que, para referirnos a los tratados existen muchos términos; no
obstante, aunque su modalidad sea muy similar, se logran diferenciar por el contenido,
caracteristicas formalidad, las partes intervinientes, y otros. Por lo que, Trejo (2006)
afirma que un Convenio también es aquel acto juridico entre dos 0 méas partes realizado
en una conferencia 0 negociacion internacional, y que pueden ser bilaterales o
multilaterales (p.4). De esta manera, los Convenios pueden referirse a un acuerdo mas
especifico o especializado, abordando areas particulares para promover la cooperacion

y la armonizacion de politicas en areas de interés comun.

Naturaleza juridica de los Convenios de doble imposicion

Con respecto a su naturaleza juridica de los CDI, como ya se dijo anteriormente, son
convenios que se ubican dentro de la clasificacion de los tratados internacionales, los
cuales son considerados como instrumentos legales con normas establecidas por las
interrelaciones entre los estados. Cabrera & Anton (2023) nos indican que, primero es
necesario mencionar que este tipo de convenios, resulta ser un tratado y su funcion
radica cuando se firman para decidir ejercer su propia jurisdiccion fiscal en la
determinacion y limitacion de la aplicacion de los tributos, debido a que, las ganancias
pueden administrase de manera exclusiva o compartida (p.13).

Entonces, su naturaleza radica que lo establecido para cumplir con la aplicacion de
los impuestos, en muchas ocasiones hay criterios que son parte de estos convenios, pero

no se encuentran en concordancia con las leyes fiscales internas. Ello en relacién, a su
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propoésito sobre la distribucion a los sujetos pasivos sobre su capacidad ante la
recaudacion de los tributos, sobre todo, las determinaciones en las situaciones
particulares, como los no domiciliados. Ahora, es por eso que nuestra Constitucion
reconoce a todos los convenios, de esta naturaleza, firmados por nuestro pais,

integrandolo a nuestra legislacion interna.

Principios: buena fe y pacta sunt servanda
Los principios en un tratado no solo son importantes, sino esenciales para su
efectividad y relevancia a largo plazo, puesto que, actiian como pilares sobre los cuales
se construye la cooperacion internacional, equidad, eficacia, facilitacion del comercio
internacional la seguridad, la proteccion de los derechos de los contribuyentes, entre
otros. Por consiguiente, se ha decidido solo centrarse en dos principios: el principio de

buena fe y el principio de pacta sunt servanda.

e Principio de Buena fe

Se reconoce que el principio de Buena fe se encuentra dentro de las normas basicas
de cualquier tratado, de acuerdo con ello, se logra confiar y resguardar los derechos y
obligaciones de las partes, que seran cumplidas con rectitud, integridad y honradez. Por
lo cual, Bernal (2020) explica que este principio se debe comprender como aquella recta
disposicion de animo que serd utilizada en un acto juridico, sobre todo al momento de
la ejecucion del tratado por los sujetos del derecho internacional, cumpliendo con lo
dispuesto, sin oponerse, puesto que, este rechazo podria originar perjuicios (p.45). Por
tanto, muchas veces la buena fe puede ser transgiversada por conductas desleales,
negligentes u otras, de esta manera, ahora es preferible que este principio sea guiado por
una correcta diligencia y cuidado de los estados parte.

Para ello, el autor menciona diversos aspectos involucrados con este principio al
momento de firmar un convenio internacional, por ejemplo al aplicar adecuadamente
los principios de interpretacion, o cuando se realice una expectativa concreta sobre el
cumplimiento, cuando la conducta sea coherente con lo acordado y cuando se deba
preservar el equilibrio como acto bilateral (Bernal, 2020, p.47-48). Estos momentos
deben ser integrados desde el inicio de las negociaciones, si no las tratativas seran
distorsionadas o injustas para la otra parte, como por ejemplo, en los CDI se deben
analizar y estudiar con mucha determinacion lo que se acuerda, e incluso, al pactar los

articulos de forma que acttian de buena fe, sin perjudicar al otro pais.
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e Principio de Pacta sunt servanda

En relacion con los principios, el de Pacta sunt servanda es llamado también principio
de vinculacion contractual, en razdn, a que contiene el cumplimiento del mismo, pero
para Vasquez & Chininin (2023) este principio no solo comprende ello, sino que, por su
misma naturaleza, también es importante analizar las consecuencias que puedan surgir
ante la falta de cumplimiento por una de las partes. Esto, en muchas ocasiones puede
resultar algo confuso, puesto que, si los estados acuerdan y concluyen en que acciones
tomardn ante un problema, porque luego no pueden cumplir con lo dispuesto; en
realidad, con la participacion de este principio si se logra respetar lo pactado y es
indispensable que las partes se obliguen a cumplir con las delimitaciones establecidas.

Sin embargo, este autor nos menciona que, aungue este principio se pacte en cada
tratado, esto no significa que puedan surgir otras controversias, sino que, por el
contrario, este principio cuenta ya con riesgos de cada obligacion, pero es necesario que
si nacen otros problemas deben ser resueltos por medios pacificos y evitar cualquier
actitud inadmisible. Por ejemplo, en los CDI siempre se discute como tema principal la
forma en la que se van a repartir los impuesto a cobrar, o la forma en la impondran sus
reglas sobre la evasion fiscal, y hasta ahora, no se ha vulnerado este principio de manera
abrupta, por lo que, si han existido inconvenientes, se ha podido resolver conforme a lo
establecido anteriormente.

Una sentencia que donde se refleja este principio ha sido la Casacion N° 8380-2021,
que fue emitida el 09 de junio de 2023 por la Quinta Sala de Derecho Constitucional y
Social Transitoria de la Corte Suprema de Justicia, en la cual se establecié un precedente
vinculante sobre la emision y entrega de los certificados de residencia en los CDI’s. En
este caso, el contribuyente abond una comision para asegurar un préstamo a un sujeto
no domiciliado y sobre dicho pago utiliz6 la tasa reducida del 15%, conforme al articulo
11 del CDI entre Per( y Brasil. La SUNAT argument6 que, segun el articulo 2 del
Decreto Supremo N° 090-2008-EF, el contribuyente debia poseer un certificado de
residencia en la fecha de registro contable para acceder a los beneficios. Dado que la
fecha de emision del certificado fue posterior al registro contable, la SUNAT concluyé
que no correspondia aplicar la tasa reducida del 15%, sino la tasa del 30% estipulada en
la Ley del Impuesto a la Renta.

Ante ello, la Corte Suprema se pronuncio y determind que el articulo 2° viola los
principios constitucionales de jerarquia normativa y de pacta sunt servanda al imponer

requisitos sobre el momento de emision del certificado de residencia para acceder a los
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beneficios del Convenio, por lo que, esta imposicion constituye una formalidad
adicional establecida a traveés de la reglamentacion, la cual excede lo acordado.
Finalmente, indicé que es inaceptable que a través de normativas secundarias se
impongan condiciones mas onerosas para acceder a los beneficios, lo crucial es
demostrar la residencia en el pais miembro por términos del convenio, y no es apropiado
interpretar que el momento de emision y entrega del certificado pueda restringir la

aplicacion del tratado, especialmente si dicha formalidad no esta especificada.

Teorias de los Convenios de doble imposicion

Este apartado se iniciaré por las teorias a favor de los CDI’s, desde una perspectiva
tributaria, Salazar (2021) menciona gue es esencial anunciar que existe una motivacion
para la suscripcion de los mismos, como gue existan intercambios de informacion entre
las administraciones tributarias, con el fin de poder fortalecer a la parte fiscalizadora,
siendo acorde con la prevencion del fraude fiscal y también ayuda con el soporte juridico
que sea firme y atractivo para las futuras inversiones extranjeras (p.136).

Con ello, se destaca los beneficios y contribuciones para el Estado, como que su
recaudacion de impuestos sea justa y necesaria dentro de las operaciones
internacionales, ofrece un equilibrio entre el derecho tributario y la globalizacion,
ademas, de fomentar la iniciativa de inversiones. Por otro lado, se debe recordar que
hasta hace poco existia un Tratado de Libre Comercio entre Per( y Estados Unidos,
generando muchos beneficios y atn hay brechas que cerrar por medio de los CDI’s; en
el 2022, Estados Unidos sigue siendo considerado como destino N°1 de las
agroexportaciones y frutas por US$ 9 807 millones, como también siendo proveedor de
petrdleo, si bien es cierto, nuestra economia no es perfecta, por lo que en 2023, bajaron
las cifras de las importaciones, pero subieron las de exportaciones, siendo igual de gran
aporte a nuestra economia (Reportes de comercio bilateral, 2023).

Desde otra perspectiva, la teoria que se encuentra en contra seria relacionada con el
estudio por el autor Lozada (2023) en la cual realizd un andlisis sobre la eficacia de los
CDI’s firmados por nuestro pais desde la perspectiva de los dividendos, para ello, se
realizara una critica de manera general, pero no se abarcara el tema de los dividendos.
Ahora, en este trabajo analizan cada convenio firmado por el Per( con diferentes paises
de Hispanoamérica, dando como conclusion que no son eficaces, por motivos como la
existencia de un alto nivel de afectados por la doble imposicion luego de haber firmado

un convenio, asi como un exceso de carga tributaria (p.179).
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A partir de ello, se puede deducir de manera general, que, aunque este trabajo de
investigacion analizado se refiera con exactitud a los dividendos, nos deja en claro que
a pesar de que se direccionen y se ofrezcan nuevas normativas para que se limiten las
regulaciones a generar impuestos para algo determinado, no se logra solucionar del todo
los multiples problemas. Por ello, es que existen opiniones que critican a los CDI’s,
siendo evidente que su solucidn a estas controversias dependera de las comunicaciones
de los estados parte, solo que, estas reuniones pueden durar afios, generando un excesivo
costo o que no se encuentre solucion, quedando solamente la opcion de aceptar que se
les imponga la doble imposicion. Ademas, la no existencia de ellos puede limitar el
deber estatal de resguardar la base imponible y la recaudacion, asi como su autonomia

para modificar los impuestos.

Normativa

En la legislacion peruana, los CDI’s se consideran tratados, por lo que, al primer
lugar a recurrir es nuestra Constitucion de 1993, iniciando por el articulo 55° en el cual
se menciona que una vez celebrados, pasan a formar parte de nuestras leyes internas,
teniendo un estatus similar al de otros acuerdos internacionales; ademas, para entender
su validez y proceso de implementacion, es necesario referirse al articulo 56° parrafo
segundo nos indican que seran aprobados por el Congreso, cuando estos crean,
modifiquen o supriman tributos, estableciendo cémo se integran los tratados en las leyes
del pais y como se aprueban aquellos que afectan la tributacion.

De acuerdo a ello, existe la Ley N° 26647, en la que se establecen normas con el fin
de regular los actos relativos para el que se obtenga un perfeccionamiento nacional de
los Tratados que han sido celebrados por nuestro pais. Dentro del cual, nos establece
que estas normas van a comprender la aprobacion interna, asi como la publicacion
completa y también su difusion al momento de su entrada en vigor e incorporacion a
nuestro ordenamiento juridico a la fecha en que se ejecuta las condiciones establecidas
y su publicacion sera visualizada en el Diario Oficial con un plazo maximo de treinta
dias dtiles, por medio de la comunicacion previa del Ministerio de Relaciones

Exteriores.

Doble Imposicion
En principio, al conceptualizar la doble imposicion recurriremos a Lozada citando a
Serrano (2023) afirma que es el nacimiento de una doble obligacion tributaria dirigidas

al mismo hecho imponible durante un mismo periodo impositivo, que lo relaciona con
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el término “juridico” por dichas caracteristicas (p.31). En razon a ello, es indispensable
mencionar la relacion de este término con cada Convenio de Doble Imposicion acordado
por nuestro pais y la problematica que ha surgido para su creacién, los cuales no han
sido del todo resueltos por ser barreras ante las empresas transnacionales, se pueden
considerar algun tipo de discriminacion por el alto nivel de tasas y politicas internas.
Asimismo, para Castellanos & Arboleda (2021) la doble imposicion es determinado
“lared donde dos paises definen coOmo se canaliza los ingresos de un pais a otro” (p.168).
Por lo tanto, esta doble tributacion se va a originar por la naturaleza de cada ley interna
de los paises intervinientes dentro de sus propias jurisdicciones, de ahi que nacen estos
Convenios, impidiendo limitar a los diferentes paises que desean realizar conexiones
con otro, ofreciendo diversas alternativas y soluciones para las controversias fiscales,

sobre todo para evitar una posible evasion fiscal.

Causas y Consecuencias

Dentro de las causas, la doble imposicion aparece cuando dentro de la obligacién
tributaria uno de los elementos juridicos se encuentra fuera del territorio de un Estado,
originando una desigualdad de criterios atributivos, como la nacionalidad, domicilio,
fuente, residencia, entre otros, cohabitan a la vez en diferentes paises, originando esta
figura juridica a un mismo sujeto pasivo (Sotelo, 1999, p.147). Entonces, la principal
causa surge cuando una misma persona puede originar maltiples gravamenes por la
sujecion de diferentes criterios establecidos por las delimitaciones de potestad tributaria
de un Estado, puesto que, los paises imponen su jurisdiccion a los sujetos por los hechos
gravados que se originan en su nacion.

De igual modo, Salazar citando a Sotelo (2019) nos indica que una segunda causa
principal surge cuando dos estados estipulan de igual forma un mismo criterio de
vinculacion, sin embargo, su concepto es distinto, por ejemplo, algunos paises determinan
que para gravar a las empresas se rige bajo el criterio de nacionalidad, pero uno de los
paises considera la nacionalidad como el lugar de constitucion de la empresa y el otro
pais hace referencia a la sede de direccion efectiva (p.13).

Por otro lado, el autor sefiala que las consecuencias pueden ser juridicas y econémicas.
Las primeras, colocan al sujeto pasivo en una posicion desventajosa, por una falta a sus
derechos, afectando a su capacidad contributiva, y convierte esta imposicion en
confiscatoria y perjudicial a sus derechos. Las consecuencias econdmicas, Se dan de dos

formas: para las personas seré considerado como una carga excesiva que desincentiva las
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inversiones extranjeras, y para los Estados se generaria perjuicios de oportunidades por
dicho impedimento ocasionando un avance nulo del desarrollo del pais; ahora, con las
personas juridicas sucede que surgen problemas con el comportamiento empresarial, los
rendimientos de las empresas y los perceptores, que pueden ser personas naturales,
residentes o no, ocasionando distorsiones en la economia, desigualdad fiscal, altos costos
en la administracion empresarial y tributaria (Salazar, 2019, p.14).

Principios: capacidad contributiva, igualdad y no confiscatoriedad

Dentro del Derecho tributario existen principios esenciales que son fundamento
juridico que guian la aplicacion de los impuestos y otras contribuciones al Estado, por lo
que, dentro del apartado, nos centraremos con exactitud a tres principios importantes en
relacién con el tema: principio de capacidad contributiva, principio de igualdad y
principio de no confiscatoriedad.

El primero de ellos, el principio de capacidad contributiva es la aptitud de las personas
para ser atribuidos a pagar los determinados impuestos en base a la posesién de riqueza
que tienen, especificando que solo cuando exista recursos Utiles, escasos y disponibles
(Garcia, 2022, p.77). De tal forma, que este principio es considerado como un limite,
puesto que, si la capacidad econémica es falsa, se estaria atentando a sus derechos porque
se sugiere que los impuestos deben gravar de acuerdo con la capacidad econémica de los
contribuyentes, de modo que aquellos con mas recursos financieros paguen
proporcionalmente mas que aquellos con menos recursos.

A partir de ello, es importante mencionar el otro principio, el de igualdad que no solo
es tener igualdad en la aplicacion de la ley o determinar si una persona se encuentra ante
un trato diferente sin razon alguna, sino que, este principio determina si existen los
mismos supuestos de hecho se deben aplicar las mismas consecuencias juridicas (Salazar,
2019, p.47). Siendo asi, que los contribuyentes deben tener un trato igual ante un mismo
hecho imponible, cada ciudadano sera tratado conforme a su capacidad contributiva,
aplicandose los impuestos de manera equitativa, evitando tratos injustos u otros.

Por altimo, el principio de no confiscatoriedad se rige por la proteccion de la propiedad
privada, indicando que debe existir una proporcion razonable entre el patrimonio del
contribuyente y el tributo generado, por el contrario, si esto no sucede, se originaria una
afectacion o, en el peor de los casos, una desaparicion forzada del patrimonio (Garcia,
2022, p.82). Por lo tanto, la carga impositiva no debe alterar o afectar que el contribuyente

logre participar con naturalidad en aspectos economicos, sociales y culturales, por ello,
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el legislador considera que la presion tributaria no sea tan elevada porque podria afectar
el nivel de bienestar, estando obligado a respetar y garantizar la conservacion del capital.

Medidas para evitar la doble imposicion

Los estados son libres de determinar las potestades tributarias al criterio de la
economia y de los ciudadanos, pero muchas veces se puede generar una doble o multiple
tributacion, para lo cual, los paises crean y usan criterios de vinculacion para que se pueda
considerar como renta gravada cuando sean generados en su territorio. Por lo que, deciden
resolver esta problematica celebrando convenios, acordando medidas para evitar la doble
imposicion y medidas para detectar situaciones de evasion fiscal.

Ante ello, Aranguren & Pisfil (2023) indica que existen diversas medidas para esta
problematica, la primera es la Medida Bilateral, que son los convenios entre paises que
deciden desistir al gravamen de determinadas ganancias y pueden concordar bien que sélo
uno de ellos obtenga la potestad de gravar o que ambos tengan parte del impuesto total
(p.66), un ejemplo de ello seria los convenios de doble imposicion 0 mas conocidos como
los “CDI’s”. Nuestro pais cuenta con 8 convenios, con paises como Canadd, Brasil, Suiza,
Japén y otros; a nivel mundial, Per( es uno de los estados que cuenta con pocos de ellos,
y muchas veces debe ser visto no solo por la doble imposicidn, sino también como un
intercambio de informacidn entre paises que se puedan realizar acuerdos y negocios.

Asimismo, el autor menciona que otra es la Medida Multilateral, estos acuerdos son
similares al anterior, tienen el mismo fin de evitar una doble imposicién, sin embargo, se
logran diferenciar por la cantidad de sus sujetos, pues no solo son dos, sino que acttan
muchos mas (Aranguren & Pisfil, 2023, p.66), por ejemplo, nuestro pais cuenta con 2
convenios de esta modalidad, la Decision 578- CAN, que rige a los paises pertenecientes
a la Comunidad Andina, interviniendo, Bolivia, Colombia, Ecuador, Venezuelay Perd, y
la Convencion para Homologar el Tratamiento Impositivo previsto en los Convenios para
Evitar la Doble Imposicion suscritos entre los Estados Parte del Acuerdo Marco de la

Alianza del Pacifico, que participa Colombia, Chile, México y Peru.

Teorias

Dentro de las teorias, tanto positiva como negativa, se recurrird a Salazar (2021), que
emite un punto de vista correcto, por lo que, desde una posicion favorable de la doble
imposicion solamente seria que al surgir estas imposiciones tributarias, se cree un CDI,
porgue de esta manera surgirian las ventajas para los inversionistas obteniendo métodos

para aliviar la doble imposicion, ademas, contaran con una normativa que se encuentra
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ligada con la legislacion interna, también surge la proteccién de sus intereses por medio
de un trdmite con la administracion tributaria del pais de inversion de donde se originarian
problemas, con ello, se ofrece fiabilidad para las futuras inversiones (p.137).

No obstante, desde una posicién desfavorable se pueden originar con la sola existencia
de la doble imposicion son la afectacion de la capacidad contributiva del contribuyente,
también surge un trato discriminatorio por las rentas, ademas, de ser un obstaculo para la
iniciativa de la inversion extranjera, debilitando el desarrollo econémico y global, por

ultimo, coadyuva al incentivo de actitudes con indices de evasion fiscal (p.135).

Normativa: Peru, México y Chile

Dentro de nuestra legislacion peruana, refiriéndonos con exactitud al Decreto Ley N°
25883, el Estado autoriza al Ministerio de Economia y Finanzas de realizar las diversas
negociaciones y suscribir con otros paises, evidentemente representando a nuestro pais, a
la aplicacion de estos convenios. Asi pues, ante este problema, es que se suscriben estos
convenios y otros mecanismos para que surja una colaboracion entre los estados parte.
No obstante, abarcaremos otros analisis de los CDI’s: México y Chile respectivamente.
. Meéxico

Es importante destacar la participacion de México en el presente analisis, puesto que,
dicho pais ha sido el primer pais latinoamericano en tener en su lista a Estados Unidos,
como uno de los paises con los que ha firmado un CDI, con fecha de 22 de diciembre de
2005, mediante el Decreto publicado en el Diario Oficial de la Federacién (DOF) el 20
de octubre de 1993, después de que el Senado lo aprobara. Sin embargo, sus
contrataciones no serian desde ese afio, sino mucho antes, ademas es importante su aporte
debido a los resultados, permitiendo grandes avances econdmicos por medio de las
negociaciones.

Para la determinacion de su tributacion, y especificamente para los no residentes que
es tema de estudio, México y Estados Unidos por medio de su CDI, nos indican que los
tributos en el primer pais que se deben pagar son los obtenidos por el ISR (Internal
Revenue Code o Codigo de Impuestos Internos) y el IVA (impuesto de valor agregado)
gue no tengan un establecimiento permanente en el pais o si en todo caso deberia de
realizarse en un periodo natural de 183 dias en un tiempo aproximado de 12 meses y para
el segundo pais respectivamente se debe obtener su estatus migratorio y determinar la
fuente, en caso un mexicano tenga algan familiar residente con el otro pais se debera regir

bajo el impuesto de renta mundial (Munguia, 2017, p.82-85).
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Ante ello, Munguia (2017) en su analisis menciona que para aplicar correctamente del
CDI se necesita que los residentes de ambos paises deban acreditar su IRS, siempre y
cuando su monto no exceda el tributo a pagar en cualquier pais. Asimismo, para no
originar una doble imposicion, en caso mexicano, se debe recurrir al articulo 6° de la ley
del impuesto sobre la renta (LISR), puesto que, es un mecanismo que los mexicanos
aprovechan para acreditar que ya ha cancelado el impuesto en el extranjero. Asi pues,
solicitara a la Superintendencia de Administracion Tributaria (SAT) o al consulado que
le emita un documento (formato 36) otorgandole una constancia de residencia fiscal, para
que le pueda servir como comprobante fiscal, lo mismo sucede para Estados Unidos, solo
que se debe solicitar otro documento, formato 6166 (p.88).

e Chile

Desde otra perspectiva, Chile es el segundo pais que cuenta con un CDI con Estados
Unidos, su convenio es reciente, puesto que, se aprobo, firmd, y entrd en vigor fines del
2023 y empez6 a regir inicios de 2024, mediante el Decreto Supremo N°200 de fecha 22
de diciembre de 2023 y publicado en el Diario Oficial de la Republica de Chile el 27 de
enero de 2024. Sus impuestos seran considerados por el estado fuente de renta, los cuales
seran determinados por exencion o reduccién de tasa y que podran ser utilizados como
crédito en el pais de residencia, sin importar si esa renta es nacional o extranjera. De igual
forma, se debe de cumplir con unos requisitos, tanto de forma como de fondo (KPMG,
2023). Por lo tanto, bajo la imposicion a la renta, si un ciudadano chileno recibe ingresos
que puedan estar sujetos a tributacion en EE. UU., Chile autoriza que el impuesto pagado
sea de acuerdo con la ley estadounidense y con el Convenio, y viceversa.

Por lo tanto, este convenio fue firmado en 2010, no obstante, debia de cumplir con los
requisitos y con ello unas modificaciones, que hicieron extender por 13 afios las tratativas,
por lo que existen analisis con respecto al tema de afios anteriores. Siendo asi, el siguiente
autor realiza un exhaustivo estudio de este, sobre todo hace un énfasis a las clausulas
especiales y que no han sido incluidas anteriormente por otros convenios en Chile por
ello, Madariaga (2010) nos indica que algunas de las disposiciones especiales tienen una
adecuacion con la normativa interna de Estados Unidos y que los tributos seran exigibles
respetado a cada estado parte, pero si hay impuestos diferentes entre ambos, se aplicara
los de naturaleza similar (p.5).

Entonces, dentro de sus métodos para evitar la doble imposicion aplican disposiciones

transparentes por parte del aspecto fiscal, esto representa una excelente noticia para Chile,
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porque facilitard que sea una nacidon mas competitiva y se creen estimulos para la
inversion y el comercio, ademés de una serie de beneficios en sus inversiones y
actividades economicas. Es relevante sefialar que, hasta ahora, Estados Unidos solo ha
firmado acuerdos de este tipo con México, lo que sitta a Chile en una posicion favorable

cuando los inversionistas consideren donde invertir en América Latina.

Empresas No Domiciliadas

Ante la perspectiva de la globalizacion y las diversas negociaciones internacionales
entre varios paises, surgen las empresas que realizan actividades econémicas en su pais y
también fuera de él, denominadas empresas no domiciliadas. Conforme a ello, para
Guillén & Cabanillas (2014) indican que este tipo de sujetos se llegarian a contemplar
como personas juridicas, por lo que, se llegara designar cuando no hayan sido constituidas
en el pais (p.09), en otras palabras, estas empresas han sido fundadas en el exterior y no
solo generan renta en su pais natal, sino también en cualquier otro pais o destino.

En consecuencia, las empresas no domiciliadas son conocidas como empresas
extranjeras o no residentes, puesto que, como ya se menciond, no cuentan con una sede
principal o domicilio fiscal dentro del pais donde realizan actividades comerciales. Por
ende, muchas de ellas se encuentran bajo distintas legislaciones, siendo correspondiente,
determinar la mejor de ellas, con el fin de ofrecer confianza al contribuyente y facilitar el

proceso de fiscalizacion tributaria.

Criterios de Vinculacion

Por criterios de vinculacion se entiende a que deba existir una vinculacién entre el
contribuyente y el Estado que va a exigir el pago de un tributo que deba estar incluido en
su normativa interna por la obligacion tributaria que le corresponde, por lo que, existe el
criterio de nacionalidad, domicilio o residencia y el de fuente territorial (Quispe, 2022,
p.19). Por lo que, los estados tienen la libertad para establecer el criterio méas conveniente
a su legislacion y necesidades, en consecuencia, en ocasiones un mismo criterio puede
ser vinculado méas de una vez por diversos paises.

Para complementar estos criterios de vinculacion, se menciona que por ser sujeto
pasivo se caracteriza por ser perceptor de la renta en un Estado, tanto para personas fisicas
que seria su nacionalidad o domicilio, como para empresas o sociedades, que se considera
su sede efectiva. Por ello, en ideas de Quispe (2022) se determinara la nacionalidad como
criterio de un pais, cuando se exija el pago del tributo a todos sus nacionales, sin importar

el lugar en que residan o el lugar en que se genere la renta; asimismo, se considerara
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domicilio al lugar habitual donde resida dentro de un estado. Por ultimo, si nos referimos
a la fuente territorial se debe enfatizar que este lo que busca es gravar al capital en razén
a su ubicacion fisica que se tenga; por lo que, este criterio se dirige a los residentes y no

residentes, gravando sus rentas ubicadas dentro de su pais (p.21-23).

Teorias

En el acépite anterior mencionamos que los criterios de vinculacion son de suma
importancia para generar la potestad tributaria, debido a que, se va a estructurar por los
“punto de conexion” entre el fendmeno econdmico productor de renta y el estado con el
que se trata. Por lo que, las teorias que involucran aspectos internacionales con respecto
a la imposicién de la renta, estas puedes ser bajo dos criterios: El Criterio de la Renta
Mundial y el de Territorialidad.

En caso de estas empresas no domiciliadas, son consideradas como transnacionales o
internacionales, por lo que, para su asignacion de la carga impositiva encontraremos al
Criterio de la Renta Mundial. Este tipo de criterio es una norma fiscal que implica que un
Estado grava todas las ganancias generadas en cualquier parte del mundo, cuando sean
obtenidas por sujetos que sean residentes, domiciliados o nacionalizados en dicho pais
(SUNAT, p.12). Por otro lado, para Garcia (1978) hace referencia a que el criterio mas
correspondiente es el Criterio de Territorialidad de la fuente, sobre todo que también cae
acorde a las empresas no domiciliadas, puesto que, es abarca todo el gravamen originado
en un solo lugar de obtencidn de la renta (p.191).

Concluyendo asi, que incluso en nuestro pais, legalmente estad determinado que todo
sujeto, 0 en este caso empresa, sea nacional, residente o no residente, también tributara
por este Gltimo criterio, que evidentemente va acorde con las empresas no domiciliadas,
por motivos como que no puede ser por renta mundial, debido a que, no cuenta tal
sujecion con diversos paises, sino que por el contrario, no cuenta con una sucursal,

establecimiento permanente u otro.

Normativa

Evidentemente, como norma base, presentaremos al Cddigo Tributario, que en su
norma X1 de su titulo preliminar nos sefiala que las personas sometidas al presente codigo
y otras normas tributarias también seran consideradas a las personas naturales o juridicas,
nacionales o extranjeros no domiciliados en el Perd. Por lo tanto, las empresas no
domiciliadas son consideradas como sujetos pasivos dentro del sistema tributario,

ademas, de que por su criterio de vinculacion estan sujetos a normas internas.
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Para centrarnos un poco mas con las empresas no domiciliadas, existe explicitamente
un criterio de renta por fuente territorial para sujetar los impuestos a los no domiciliados:
el articulo 9° y 10° de la Ley del Impuesto a la Renta. En el primer articulo, nos indica
que no importa de donde provenga el sujeto o la empresa, por el contrario, indica una lista
de determinaciones que seran consideradas como rentas de fuente peruana, puesto que,
esta ley utiliza el criterio de territorialidad. También, se encuentran las rentas de capital,
que se consideraran cuando el capital esté o que sea utilizado en el pais, en razén a que el
lugar donde reside el pagador debe coincidir obligatoriamente con la fuente de
aprovechamiento econdmica, y asi, muchos otros incisos. Por otro lado, en el articulo 10°

de LIR sigue regulando otros criterios que también se consideraran bajo dicha renta.

Jurisprudencia: Sentencia de Casacion N°17905-2021-Lima

Esta jurisprudencia, fue emitida el 23 de marzo de 2023 por la Quinta Sala de Derecho
Constitucional y Social Transitoria de la Corte Suprema de Justicia de Lima, en la cual el
tema a tratar es el impuesto a la renta de un no domiciliado, existe una disputa sobre el
impuesto a la renta para no residentes. EI demandante, Nexa Resources Cajamarquilla
S.A. (anteriormente Votorantim Metais - Cajamarquilla S.A.), present6 una demanda
contra el Tribunal Fiscal y la SUNAT sobre la nulidad de las resoluciones emitidas.

La disputa surgio de un pago realizado por Nexa Resources Cajamarquilla S.A. a la
empresa no domiciliada, Pan American Silver Corp., en diciembre de 2012. El pago se
realiz6 como parte de un acuerdo marco para la exploracion y posible desarrollo de
propiedades mineras en “territorio nacional”. Las autoridades fiscales consideraron el
pago como ingreso de fuente peruana, la empresa argumento que el pago no constituia
ingreso, segun lo definido en los articulos 9 a 12 del TUO de LIR, por lo tanto, no
realizaron ninguna retencion de impuestos. Sin embargo, las autoridades fiscales
emitieron una Resolucion de Determinacion y una Resolucion de Multa, argumentando
que el pago si constituia ingreso, por lo tanto, la empresa estaba obligada a retener y pagar
el impuesto, La empresa apeld, pero fueron confirmadas por el Tribunal Fiscal.

Finalmente, es correcto estar acorde con la Corte Suprema cuando se pronuncio y
determind que en nuestro pais son contribuyentes los no domiciliados que se encuentres
percibiendo rentas de fuente nacional, inciso b) del articulo 9 de la Ley del Impuesto a la
Renta se refiere a bienes o derechos que emplean como criterio de vinculacién. Por lo
que, al analizar el pago efectuado seria considerada como la retribucion por la utilizacién

econdmica en el pais de un derecho, y no solo una transferencia de un derecho a ser
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accionista en una nueva empresa, puesto que, ese pago se materializaria dentro de la
capitalizacion de las acciones de la empresa domiciliada en el pais (Minera Shalipayco

S. A. C.) por lo que si se subsume en el articulo mencionado.

Materiales y métodos

Para la realizacion de la presente investigacion, la metodologia adoptaba fue la
cualitativa, que se orienta a una aproximacion directa a la realidad analizada; en
consecuencia, se sustenta en un conocimiento de caracter racional, cuyo propdsito es
alcanzar la comprension de la esencia mas profunda del fendmeno. Ademas, en las ideas
de Hernandez (2019), respecto del paradigma hermenéutico interpretativo, se entiende
como el arte destinado a interpretar textos, orientdndose hacia la construccion de una
doctrina de la verdad en el ambito de la interpretacion. El concepto de interpretacion
posee dos acepciones: por un lado, el proceso de expresion o enunciacion, y por otro, el
proceso mismo de comprension o interpretacion.

En ambos sentidos, se refiere a la transmisién de significados, lo cual puede
manifestarse de dos formas: desde el pensamiento hacia el discurso, o a la inversa. Por
consiguiente, se establecid este paradigma para explicar la importancia de implementar
un CDI entre Estados Unidos y Perd, analizando las relaciones comerciales y las
actividades economicas, de igual forma, se hizo una comparacion legislativa con otros
paises latinoamericano que ha conseguido firmar dicho acuerdo.

La investigacion ha sido de tipo aplicada, puesto que, se utilizaron los conocimientos
a situaciones concretas, debido que, una vez adquiridos, estos se pueden aplicar en
relacién a la investigacion; ofreciendo una solucion de problemas de manera practica.
Ademas, es de tipo documental porque se ha recogido esa informacion, se analizo y, a
partir de ello, se demostr6 que la incorporacion de un CDI entre EE.UU. y Perl es
realmente necesario e importante.

Dentro de las estrategias e instrumentos utilizados, el primero fue el andlisis de
documentos, puesto que, se obtuvo los objetivos de la presente investigacion cuando se
analizo los documentos e informes de la realidad, para asi desarrollar el tema propuesto,
lo esencial fue la recopilacion de informacion, por medio de las diversas fuentes que se
relacionen. Asimismo, se obtuvo fuentes que han sido criterio de una busqueda minuciosa
y se determind una relacién del contenido de la fuente con el tema de investigacién, a la

vez, se organizo de acuerdo a la apreciacion critica del tesista.
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Los tipos de fuentes a los que se recurrié fueron las tesis, doctrina, revistas y articulos,
el primero de ellos se ha utilizado tanto nacionales como internacionales, las cuales,
permitieron tener un panorama sobre las ventajas que obtienen el Peru si lograra firmar
mas Convenios internacionales, que actualmente resulta ser de gran relevancia en nuestra
realidad, con el fin de lograr cumplir con los objetivos, obtener beneficios para las
empresas no domiciliadas y mejorar los efectos confiscatorios que tanto se anhelan.

La segunda fuente fue la doctrina, con respecto a ello, han sido muchos los autores que
opinan sobre la importancia de establecer relaciones comerciales con otros paises,
mencionando las diversas ventajas que se pueden lograr obtener por medio de estos,
ademas de algunas interpretaciones que se deben considerar para mejorar los convenios
préximos. Por Gltimo, como tercera fuente se recurrio a las revistas y articulos, las cuales
tenian informacion acerca de las mejoras que han traidos estos CDI’s, asi como, las cifras
de importaciones y exportaciones han ido creciendo conforme a las relaciones
establecidas. Ademés, de la importancia de los criterios y principios para poder

determinar la aplicacion de los Convenios en nuestra realidad econdémica — social.

Resultados y Discusion

En el presente capitulo se discutieron los resultados de los objetivos especificos y el
objetivo general que sustento el aporte del trabajo. Por tanto, se analizo el impuesto a la
renta de las empresas no domiciliarias. Asimismo, ante las comunicaciones de dichos
paises, se priorizo la relacion juridica-comercial entre Estados Unidos y Peru. Por otro
lado, en base a lo anterior se examinaron los convenios de doble imposicion de Estados
Unidos con paises latinoamericanos: México y Chile. Finalmente, se determinaron los
fundamentos juridicos para implementar un Convenio con el fin de evitar la doble

imposicion con Estados Unidos en empresas no domiciliadas.

Andlisis del impuesto a la renta de las empresas no domiciliadas para la SUNAT

En este apartado se analiz6 el impuesto a la renta de las empresas no domiciliadas, en
el cual surge la duda inevitable de que opcion es la mas idonea para la declaracion de
dicho impuesto, que no sea contraproducente con el contribuyente, ni desventajosa con el
pais recaudador. Por lo que, para la SUNAT al ser una Institucién Publica descentralizada
del Sector Economia y Finanzas, con personeria juridica de Derecho Publico, siempre

busca la opcion en la cual ambas partes se encuentren comodos en nuestro pais.
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En Revision de la Literatura se ha mencionado sobre los criterios de vinculacion, como
la teoria de la renta mundial y la teoria de la renta territorial, planteadas por el
economista y académico argentino Roque Garcia Mullin en 1978. La primera hace
referencia a como se distribuyen y gravan los ingresos generados por recursos naturales
y activos en un contexto global; mientras que la segunda se diferencia en que el
contribuyente debe regirse bajo las normas del mismo territorio, es decir que, aunque sea
una empresa en condicion de no domiciliada, ésta se encuentra obligado a cumplir con
sus obligaciones tributarias, confirmando lo mencionado por Garcia (1978) quién
encontr6d que la mejor manera de tratar el impuesto extranjero sera por medio del criterio
de territorialidad de la fuente.

Los resultados de la presente investigacion coinciden con lo planteado por Quispe
(2022), quien concluye que por medio de esos criterios, el Estado exige al contribuyente,
sea persona natura o juridica, nacional o extranjera, que el pago del tributo debera estar
acogido por su normativa interna en razon a su obligacion tributaria correspondiente, y
que si bien los estados disponen de libertad para elegir la teoria mas favorable, se puede
vincular a esa misma persona mas de una vez por varios paises, surgiendo el problema de
la doble imposicion.

Ante ello se confirma la teoria que explica la necesidad de la implementacion de un
CDI, en base a la duda ;Por qué las empresas no domiciliadas no se rigen bajo la renta
mundial y asi no seria necesario la implementacion de este CDI?, la respuesta es muy
clara, si bien es cierto la renta mundial establece que los residentes fiscales de un pais
estan obligados a pagar impuestos que sean generados por diferentes paises extranjeros,
es decir, sin importar en qué parte del mundo se generen. Eso no equivale a la deuda que
puede crearse por los impuestos en un pais que manifiesta que dichos sujetos no
domiciliados deben tributar por renta territorial, lo que evidentemente originaria un
dilema de doble imposicion tributaria.

Entonces, luego de haber analizado el impuesto a la renta de las empresas no
domiciliadas se lleg6 a la conclusion que la existencia de un sistema de renta mundial no
excluye la posibilidad de que un pais pueda aplicar impuestos sobre los ingresos obtenidos
dentro de sus fronteras de manera especifica, por lo que, es adecuado aplicar la renta de
fuente territorial. Aunque esto puede complicar el sistema tributario si es que no existe
una correcta y actual normativa, lo que podria requerir acuerdos internacionales para

manejar la doble imposicion de manera adecuada, entrando aqui la figura de los CDI’s.
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La necesidad de priorizar las relaciones juridicas - comerciales entre Estados Unidos y
Peru

En este punto se examind la influencia entre Estados Unidos y Pert es significativa y
multidimensional. Estados Unidos tiene un impacto considerable en la economia, politica
y cultura de Pert, mientras que Peru también ejerce una influencia a través de su
comercio, su dispersion en Estados Unidos y su colaboracién en temas culturales y
gastronomicos. Por lo que, se desea priorizar dicha relacion existente, como muestra de
que si se firma este CDI no existiria algun tipo de oposicidn, puesto que, se conoce de las
relaciones entre ambos paises y esto no impediria ningtn tipo de unioén, ni mucho menos
generaria disputas entre los paises anteriormente mencionados.

Por tanto, los resultados de la investigacion coinciden con lo alcanzado por Salazar
(2021) quién demostrd en su teoria a favor lo esencial y eficaz que resulta tener un CDI,
ademads de los beneficios y contribuciones que recaeria en ambos paises intervinientes.
Asi pues, Peru y Estados Unidos son dos paises que han conseguidos muchas relaciones,
las mas importantes han sido las juridicas — comerciales debido a que, impactan tanto a
las economias nacionales como a las relaciones internacionales. Este impacto se vera
presentado por la influencia de un pais al otro y viceversa, en aspecto como el fomento
del comercio internacional para que exista una mayor diversidad de productos, fomentar
la competencia, reducir precios para los consumidores y también que las empresas puedan
acceder a nuevos mercados, a oportunidades de crecimiento y reducir las barreras
comerciales, que un ejemplo de esto fue el acuerdo de Tratado de Libre Comercio
celebrado por ambos paises, donde la exportacion de productos peruanos resalto, siendo
asi que Estados Unidos es el 2° socio comercial mas importante de nuestro pais.

Asimismo, después de haberse examinado la necesidad de priorizar las relaciones
juridicas - comerciales entre Estados Unidos y Peru, se concluye que esta conexion aporta
en la motivacion en la inversion extranjera directa, la cual es crucial para atraer nuevos
inversores, bajo este aspecto, ingresa la figura de los CDI y otros acuerdos bilaterales para
que de esta manera se proporcione seguridad juridica y reducir riesgos. De esta forma
existiria una regulacion mas especifica porque se estandarizaria las normas y mejoraria la
resolucion de disputas comerciales, por medio de un marco juridico claro y acuerdos
comerciales bien definidos que proporcionen mecanismos para la resolucion de
conflictos. Es claro que surgirian beneficios mutuos como fomentar el desarrollo
econémico en ambos paises y que si resultan ser relaciones comerciales sélidas puede

ayudar a los paises para diversificar sus economias.
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En consecuencia, de lo antes mencionado esta relacion entre Estados Unidos y Peru se
presenta como una interaccion compleja y beneficiosa, caracterizada por influencias
mutuas en economia, politica y cultura. La investigacion sugiere que la firma de un CDI
fortaleceria aun mas estos vinculos, facilitando un entorno propicio para el comercio y la
inversion, para fortalecer las relaciones diplomaticas y la cooperacion en otras areas de
interés mutuo. Por lo que, priorizar la relacion juridica-comercial entre ambos paises no
solo potenciaria el intercambio econdmico y la competitividad, sino que también
contribuiria a un desarrollo sostenible y diversificado de las economias nacionales. Un
marco legal claro y mecanismos efectivos para la resolucién de disputas son esenciales
para consolidar esta colaboracion, generando beneficios mutuos que favorecerian tanto a

Pert como a Estados Unidos en el contexto del comercio internacional.

Convenios internacionales que ya tienen suscrito un Convenio con Estados Unidos
e Convenio para evitar la doble imposicion de Estados Unidos con México.

Para este acdpite, se analiz6 los Convenios internacionales de los paises
latinoamericanos que ya tienen suscrito un Convenio con Estados Unidos, que en primer
lugar tenemos a México, quién firmo este tratado en 1993 y en vigor desde 1994. A través
de la clarificacion de las normas fiscales y la reduccion de impuestos en ciertas categorias
para facilita el comercio, la inversion, contribuir la cooperacion econdémica y
promoviendo un entorno favorable. Este convenio tiene como objetivo principal eliminar
la doble tributacion sobre los ingresos generados de uno de los paises en el territorio del
otro, teniendo en cuenta ello, se presento la feoria de la doble imposicion, que consiste
en la doble obligacion tributaria al mismo hecho imponible durante el mismo periodo.

Desde esa perspectiva, se adiciona que existe una solucion ante dicha teoria, por lo
que, la investigacion de Salazar (2021) en su estudio indica que en la teoria de la doble
imposicion es un problema tributario al cual una medida para evitarlo seria la
implementacion de un CDI, debido a que, de esta manera realizard una normativa ligada
a la legislacion interna y a la proteccion de los intereses de las partes. Por lo que, ante la
problematica de la doble imposicion y sugiere que la implementacion de un Convenio
(CDI) podria ser una solucion efectiva, por la ayuda a mitigar la carga fiscal sobre los
contribuyentes y fomentar un clima de confianza y cooperacion internacional.

Por ende, los resultados de la presente investigacion en relacion a México encajan con
el estudio de Munguia (2017) quién demostrd que ante la teoria de la doble imposicion

clasifica, dentro del derecho fiscal internacional, a los convenios y tratados
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internacionales son la solucién y que para su correcta aplicacion es necesario entender
que se debe acreditar el Impuesto sobre la Renta (ISR) hasta por un monto que no exceda
el impuesto a pagar en alguno de los dos paises, por lo que se podra acreditare el ISR que
se haya cancelado en el extranjero solicitando al Servicio de Administracion Tributaria.
En ese mismo orden de ideas, este acuerdo al ser un pilar esencial para fortalecer las
relaciones econdmicas entre estos dos socios comerciales clave en América del Norte se
fundamenta en principios del derecho internacional en materia Tributaria, como el

Principio de Asistencia en el Cobro, que implica en que cada estado parte procure

recaudar los impuestos de otro Estado para que las exenciones o reducciones fiscales
previstas en ese Estado se basen al CDI firmado. Por lo que, se refiere a la colaboracion
entre Estados para facilitar la recaudacion de impuestos, es decir, un Estado, por acuerdo,
puede cobrar impuestos en nombre de ese segundo Estado, garantizando que todo se
aplique adecuadamente (Munguia, 2017).

En razén a ello, otro principio esencial es el Principio de no discriminaciéon al

garantizar que las personas en situaciones similares no enfrenten diferencias en la
imposicion. Establece que un ciudadano del Estado contratante (A) no puede ser sometido
a impuestos o requisitos fiscales que en el otro pais (B) sean altamente severos que los
impuestos y requisitos aplicables a un contribuyente de esta ultimo en condiciones
similares (Castellanos, 2023).

Asimismo, el Principio de Procedimiento amistoso, que define los lineamientos que deben

considerarse para que las autoridades competentes de los Estados contratantes colaboren
mutuamente, con el objetivo de solucionar las controversias que puedan surgir en la
interpretacion y aplicacion de los articulos incluidos en los CDI (Munguia, 2017). Es
esencial que estos lineamientos se establezcan de modo eficaz, por la cooperacion entre
las autoridades fiscales en facilitar la resolucion de disputas y fortalecer la confianza
mutua entre los Estados.

Por ultimo, otro principio que ayuda a reducir la incertidumbre tributaria, es el Principio

de legalidad en materia tributaria, ubicado en el articulo 31° de la Constitucidén Mexicana

indicando que es una obligacion el contribuir a los gastos publicos, tanto del Estado y
Municipio, de acuerdo con lo que dispongan las leyes de forma proporcional y equitativa
(Constitucion Politica de los Estados Unidos Mexicanos, art. 31°, 1917). Ello bajo la
esfera normativa y administrativa, proponiendo evitar la doble tributacion por medio de la
distribucion o limitacion de los derechos de imposicion, ademds, permite que la asistencia

administrativa sea reciproca y asi aporta con la prevencion de la evasion y elusion tributarias.
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e Convenio para evitar la doble imposicion de Estados Unidos con Chile

Para este apartado, se analizo el siguiente pais latinoamericano que ya tiene suscrito el
convenio con Estados Unidos, que en este caso serd Chile, que fue suscrito por las partes
en febrero de 2010, sin embargo, recién en 2024 entrd en vigor, puesto que, aunque Chile
ratifico el Convenio en septiembre de 2015, Estados Unidos lo ratificé con reservas en
junio de 2023 y en noviembre se apruebe. Es notable la constante negociacion entre
ambos paises a través de estos 13 afios, sobre todo de Chile por la insistencia, ante no
terminar de aceptar el acceso de informacion ante su legislacion interna. Este convenio al
igual que anterior tiene como objetivo principal eliminar la doble tributacion sobre los
ingresos generados en uno de los estados del otro y la teoria de la doble imposicion.

Ante este problema también se plantea lo de Salazar (2021) sobre que la mejor manera
de tratar una doble imposicion internacional siempre serd la implementacion de un CDI.
Sin embargo, es notable que, aunque su celebracion no haya sido la mas idonea, debido a
los afios que se han mantenido en tratativas, se evidencia una gran motivacion por
terminar de firmar este convenio. Muchos expertos por medio de los articulos, revistas y
noticias mencionan la importancia que tiene ahora Chile al ser el segundo pais en haber
adquirido este acuerdo, tanto asi, que para los expertos chilenos esta relacion juridica —
tributaria aporta a un reconocimiento de su actual posicion favorable.

Asimismo, los resultados de la investigacion con respecto a Chile encajan con
Madariaga (2010), explica que este pais, al analizar su politica de negociacion sobre este
tipo de convenios, decide priorizar a aquellos paises con los cuales existe un mayor flujo
comercial, impacto politico y cercania geografica. En este sentido, Estados Unidos, como
uno de los grandes inversionistas extranjeros en Chile, juega un papel crucial, resultando
indudable su influencia por la continua comunicacion y el esfuerzo para formalizar este
convenio. Esta relacion no solo se basa en la inversion, sino también en la transferencia
de tecnologia y conocimiento que puede potenciar otros sectores. La insistente
comunicacion y constante perseverancia de Chile reflejan su estrategia de fortalecer la
economia nacional y diversificar sus relaciones comerciales en un entorno global
competitivo.

Para finalizar, se destaca que en objetivo principal de los convenios mencionados es
prevenir la doble tributacion y fomentar la cooperacion entre ambos paises. Este acuerdo
se basa en la necesidad de regular el tratamiento fiscal de los ingresos generados de una
nacion en el territorio de la otra, a través de la asignacion de derechos de imposicion sobre

diferentes tipos de ingresos, como dividendos, intereses y regalias. Entonces, el convenio
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establece reglas claras que buscan equidad y certeza juridica, ademas, se enmarca en las
recomendaciones de la Organizacion para la Cooperacion y el Desarrollo Econémicos
(OCDE), que promueve estandares internacionales para la tributacion, como se puede
visualizar a continuacion:

Tabla 1:
Convenios de Doble Imposicion Tributaria con Estados Unidos firmados por paises
latinoamericanos.

México Chile

Objetivo Prevenir la doble tributacion y fomentar la cooperacion entre ambos paises

Enfoque Juridico - Politico Juridico - Econémico

En un inicio, negativo, pero se
solucioné y Estados Unidos introdujo
dos reservas al convenio.

Aceptacion absoluta del Convenio,

Impacto bajo la perspectiva de Estados Unidos

Fundamentos juridicos para implementar un Convenio con la finalidad de evitar la doble
imposicion con Estados Unidos en empresas no domiciliadas

Por medio del crecimiento de la globalizacidon comercial, surge un aumento notable en las

transacciones e inversiones internacionales, lo que origina un mayor enfoque de los paises con
respecto al cumplimiento de las obligaciones tributarias. Esta situacion ha provocado la doble
imposicion, donde las rentas generadas en una jurisdiccion son gravadas por mas de un estado,
lo que es perjudicial para los contribuyentes extranjeros. Para mitigar este problema, muchos
paises han firmado CDI’s, que permiten reducir o eximir impuestos sobre las rentas generadas,
como en Sudamérica, hay variaciones en el nimero de convenios suscritos entre los paises.

Ante ello, se demuestra que los cambio seguiran surgiendo por la globalizacion, uno de esos
cambios que deberia ser incorporado seria este CDI entre Perti y Estados Unidos, puesto que,
como ya se ha mencionado anteriormente es muy aceptada y conocida las influencias entre
ambos paises. El crecimiento econdmico con respecto a nuestro pais por parte de Estados
Unidos es notable, tanto por las inversiones como por las exportaciones e importaciones. Sobre
todo, estas dos ultimas formas de negociaciones han permitido que este pais extranjero ocupe
el segundo lugar a nivel global como socio comercial por varios afios.

Bajo otra perspectiva, un aspecto importante a reconocer sobre los CDI’s es que, si bien es

cierto, nuestro ordenamiento juridico no cubre todas las deficiencias tributarias; sin embargo,
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por este convenio se otorga estabilidad y certeza juridica a los contribuyentes en relacion a su

carga tributaria, ademas de la interpretacion y aplicacion de las normativas que las afecten
(Tryjillo, 2024). Por tanto, uno de los aportes considerables es que generan seguridad juridica
por lo contemplado y regulado conforme al acuerdo, lo que permite evaluar a los contribuyentes
su beneficio y a los inversionistas las operaciones que realicen.

Ahora, si se enfoca en los fundamentos juridicos en razén a apoyar a las empresas no
domiciliadas por medio de un CDI, primero es importante mencionar que una de las
particularidades econdmicas del Estado es la financiacion que permite mantener la estructura
y funcionamiento de la sociedad, por medio de la prestacion de servicios publicos, supervision
de la actividad econdmica y redistribucion de las rentas; a partir de ello, se promueve las

libertades en los contribuyentes, una de ellas es la libertad econdmica (Lopez & Castro, 2019).

Ello basado en una idea de que las personas, al actuar en su propio interés, contribuyen al
bienestar general de la sociedad.

Bajo esa perspectiva, es indudable la conexion que tiene la libertad econdmica con la
libertad humana, ademas, este tipo de libertad hace referencia a esa libre disposicion que
tenemos para elegir lo que se desea hacer con el dinero que se tiene, en que se gasta, ahorra o
a quién se destina, entre otros (Garcia et al. citando a Friedman, 2020). Por ende, la libertad
economica es considerada como el derecho de las personas a tomar decisiones sobre su propia
economia, como invertir, consumir y comerciar sin interferencias excesivas del gobierno.

Por lo que, al existir una doble imposicion, se refleja un impacto significativo en las
empresas no domiciliadas sobre su libertad econdomica, bien sea porque se pueden generar
costos adicionales que disminuyen la rentabilidad, asi como, ello influye mucho en las
decisiones de inversion, limitando la expansion de ese derecho; con ello, se puede distorsionar
la competencia comercial y afectar la dinamica del mercado, ademas de dificultar la
planificacion financiera y estratégica a largo plazo de la empresa.

A partir de ello y de acuerdo con lo mencionado en el apartado de Revision de Literatura,
se evidencia una afectacion de los principios rectores de la potestad tributaria para las empresas

no domiciliadas, como el principio de capacidad contributiva. Sin embargo, bajo una realidad

peruana esto no resulta eficiente para las empresas, cuando en la mayor parte de las ocasiones,
el Estado Unicamente pretende cobrar por los tributos sin una previa indagacion sobre la
capacidad contributiva del contribuyente (Alva, 2024).

Por lo tanto, en muchas ocasiones resulta afectado este principio, sobre todo en empresas
no domiciliadas a las que se les genera una doble imposicion, las cuales muchas veces ni

siquiera pueden declarar adecuadamente las ganancias o pérdidas en los paises donde no
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residen, debido a que su carga tributaria suele ser mas elevada; ademds, a menudo estas
empresas tienen restricciones en cuanto a sus gastos que pueden deducir al calcular su base
imponible, afectando su capacidad para reducir su carga tributaria y su capacidad contributiva
real. Asimismo, esto también afecta a las estrategias de planificacion fiscal que muchas veces
se desea obtener para optimizar la carga tributaria o para minimizar impuestos, lo mismo
sucede con los incentivos fiscales, que su disponibilidad y aplicabilidad pueden variar por la
industria y localizacion, lo que puede resultar dificultoso beneficiarse.

En consideracion de lo anterior, existe el principio de no confiscatoriedad que ya se habia

mencionado, este principio si bien protege a los contribuyentes de la aplicacioén de sus tributos
que afecten de manera irrazonable y desproporcionada su esfera patrimonial, no es solamente
esa su funcion, porque no es sélo un limite, sino que también resulta ser aplicable en la
interpretacion de la misma norma y las consecuencias que se genera (Zeballos, 2021). Se ve
afectado por las altas tasas impositivas a las que se encuentran sujetas, ademas, de las
retenciones fiscales a las que se les puede imponer, reduciendo su liquidez. Asi pues, ante un
riesgo de doble imposicidon, se genera mas incertidumbre juridica y una posibilidad de ser
sancionados, estos factores pueden hacer que su carga tributaria sea percibida como
confiscatoria, afectando su capacidad para operar y contribuir economicamente en el pais.

En conclusion, la globalizacion ha intensificado la necesidad de un marco tributario claro y
justo, especialmente para las empresas no domiciliadas en Peru, que enfrentan retos
significativos como la doble imposicion y la incertidumbre juridica. La falta de convenios de
doble imposicion limita la capacidad para operar de manera eficiente y competitiva, afectando
su libertad econdmica y capacidad contributiva. Firmar mas CDI, particularmente con socios
comerciales clave como Estados Unidos, podria proporcionar estabilidad y certeza juridica,
permitiendo que estas empresas planifiquen y optimicen su carga tributaria. Esto no solo
beneficiaria a los contribuyentes, sino que también fortaleceria la economia peruana al atraer
mas inversiones y fomentar un ambiente de negocio mas equitativo y favorable.

Entonces, esta comprobado que la suscripcion de los CDI es necesario para ocasionar un
mayor ingreso de capitales extranjeros, por lo que, Estados unidos resulta ser un pais muy
proactivo en materia tributaria, en razén a que viene participando eficientemente en la
negociacion de acuerdos especificos de informacion y cooperacion entre administraciones
tributarias. Por ende, un convenio con dicho pais resulta ser un proceso y desafio particular, no
obstante, todo ello es parte de acordar con un pais, por lo que se deberia animar en firmar mas

acuerdos de esta materia, asi se contribuiria en el crecimiento econdmico, comercial y social.
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Conclusiones

Respecto al impuesto a la renta de las empresas no domiciliadas, se concluye que el sistema

peruano basado en el criterio de territorialidad genera una mayor carga tributaria para estas
entidades, lo que ocasiona escenarios de doble imposicion y limita su capacidad contributiva.
Esta situacién confirma la necesidad de mecanismos internacionales que otorguen mayor
certeza y equidad en la determinacion de la obligacion tributaria..

En relacion con la relacién juridica—comercial entre Estados Unidos y Peru, se concluye que

ambos paises mantienen vinculos estrechos y estratégicos, particularmente en materia
comercial y de inversion. Dicho contexto constituye un escenario favorable para la negociacion
de un Convenio para Evitar la Doble Imposicion (CDI), pues fortaleceria las relaciones
bilaterales y contribuiria al desarrollo econémico de ambas naciones.

Del analisis de los convenios internacionales que Estados Unidos mantiene con México y

Chile, se concluye que tales experiencias evidencian beneficios concretos, como la reduccion

de la carga fiscal, la atraccidn de inversiones y la creacion de un marco juridico predecible.
Estos casos constituyen referentes utiles para el Peru, al demostrar la viabilidad y conveniencia
de suscribir un CDI con Estados Unidos.

Finalmente, se concluye que existen fundamentos juridicos sélidos para implementar un
Convenio para Evitar la Doble Imposicion entre Per( y Estados Unidos, en beneficio de las
empresas no domiciliadas. Este instrumento permitiria garantizar seguridad juridica, promover
la inversion extranjera y salvaguardar principios tributarios como la igualdad, la capacidad
contributiva y la no confiscatoriedad, contribuyendo al fortalecimiento del sistema tributario y

al desarrollo econémico del pais.
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Recomendaciones

1.

Se recomienda que el gobierno de Pertl inicie negociaciones con Estados Unidos para
implementar un CDI. Esto beneficiaria a las relaciones comerciales del pais y las
empresas no domiciliadas al reducir la carga fiscal y fomentar un ambiente de inversion
mas atractivo.

Se recomienda a la Superintendencia Nacional de Aduanas y de Administracion
Tributaria (SUNAT) adoptar mas criterios claros y equitativos en la aplicacion de
impuestos a las empresas no domiciliadas. Esto ayudard a mitigar la incertidumbre
juridica y a garantizar que las obligaciones tributarias sean justas y proporcionales.

Se recomienda al Ministerio de Economia y Finanzas implemente programas de
educacion fiscal dirigidos a las empresas no domiciliadas. Esto les permitira
comprender mejor sus obligaciones tributarias y las ventajas de un CDI, facilitando asi

su integracion en el mercado peruano.
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Anexo 01. Matriz de Consistencia

Anexos

LINEA DE INVESTIGACION

Ordenamiento Juridico Nacional

TEMA Fundamentos juridicos para implementar un convenio para evitar la doble imposicion con EEUU en empresas no domiciliarias.
(Cuales seran los fundamentos juridicos para implementar un convenio para evitar la doble imposicion con EEUU en empresas no
PROBLEMA ; L
domiciliarias?
TESISTA Chilcén Cieza, Angie Caroline ORIENTADOR Ortiz Castafieda, Carla Emperatriz
CATEGORIAS CONCEPTUALES
Convenios Doble imposicion Empresas no domiciliarias
OBJETIVOS
GENERAL Determinar los fundamentos juridicos para implementar un Convenio con la finalidad de evitar la doble imposicion con Estados Unidos en
empresas no domiciliadas.
Analizar el impuesto a la renta de las empresas no domiciliarias.
ESPECIFICOS Analizar la relacion juridica-comercial entre Estados Unidos y Pert.
Examinar convenios internacionales que ya tienen suscrito un Convenio con Estados Unidos: México y Chile.
Si existen las relaciones comerciales y las actividades economicas entre Estados Unidos y Peru, entonces, los fundamentos juridicos para
implementar un convenio con el fin de evitar la doble imposicion internacional con Estados Unidos en empresas no domiciliadas son los
siguientes:
HIPOTESIS

a. Afectacion a los principios de capacidad contributiva y no confiscatoriedad en las empresas como sujetos del impuesto a la

renta empresarial.

b. Afectacion de la libertad econdmica, al convertirse la carga tributaria en un obstaculo, en un desincentivo para las empresas

NO domiciliarias pero que también realizan operaciones economicas comerciales en el Pera.

APORTE

Fundamentos juridicos para implementar un convenio para evitar la doble imposicion con Estados Unidos en empresas no domiciliadas.
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Anexo 02. Tabla 1

Tabla 1:
Convenios de Doble Imposicion Tributaria con Estados Unidos firmados por paises

latinoamericanos.

Mexico Chile
Objetivo Prevenir la doble tributacion v fomentar la cooperacion entre ambos paises
Enfoque Juridico - Politico Juridico - Economico

En un inicio, negativo, pero se
soluciono y Estados Unidos introdujo
dos reservas al convenio.

Aceptacion absoluta del Convenio,

I t . . '
mpacto bajo la perspectiva de Estados Unidos




