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Resumen
El presente trabajo de investigacion tuvo como objetivo general, determinar la incidencia de la
aplicacion de la Norma Internacional de Informacion Financiera 15 - Ingresos de Actividades
Ordinarias Procedentes de Contratos con Clientes (NIIF 15), en los estados financieros de los
periodos 2018 — 2019 en laempresa U.S. ITEM S.A. La investigacion fue de tipo aplicada, enfoque
mixto, disefio no experimental; la poblacion y muestra estuvieron conformadas por la informacion

financiera y econdmica de la empresa U.S. ITEM S.A. pertenecientes a los periodos de estudio.

Dentro de los resultados obtenidos se explica de manera concreta, que la aplicacion de la NIIF 15
si afecta en la situacion financiera y econdmica de la empresa U.S. ITEM S.A., el mismo que se
refleja en el resultado de los periodos 2018 y 2019 ascendente a S/116.638,40 esto conlleva a la
entidad a realizar el ajuste correspondiente a fin de que su informacién cumpla con los estandares

establecidos en la norma.

Concluyendo que la entidad no cumple a cabalidad con los lineamientos establecidos en el modelo
5 pasos, para el reconocimiento de los ingresos de actividades ordinarias, debido a que estos son

reconocidos antes que el cliente tome el control del bien.

Se recomienda implementar una politica para el reconocimiento de ingresos de actividades
ordinarias y seguir las pautas que establece la Norma Internacional de Contabilidad 1 —
Presentacion de los Estados Financieros (NIC 1), respecto a su elaboracion de forma comparativa
para facilitar su andlisis y contribuir a la labor de auditoria.

Palabras clave: Estados Financieros, NIIF 15, Ingresos Ordinarios, Contratos



Abstract
The general objective of this research work was to determine the incidence of the application of
International Financial Reporting Standard 15 - Income from Ordinary Activities from Contracts
with Clients (IFRS 15) in the financial statements of the periods 2018 - 2019 in the company US
ITEM SA The research was of an applied type, mixed approach, non-experimental design; The
population and sample consisted of the financial and economic information of the U.S. company.
ITEM S.A. belonging to the study periods.

Within the results obtained, it is explained in a concrete way that the application of IFRS 15 does
affect the financial and economic situation of the company US ITEM SA, the same that is reflected
in the results of the periods 2018 and 2019 amounting to S /116,638.40 this leads the entity to make
the corresponding adjustment so that its information complies with the standards established in the

norm.

Concluding that the entity does not fully comply with the guidelines established in the 5-step
model, for the recognition of income from ordinary activities, because these are recognized before

the client takes control of the asset.

It is recommended to implement a policy for the recognition of income from ordinary activities
and to follow the guidelines established by the International Accounting Standard 1 - Presentation
of Financial Statements (IAS 1), regarding its preparation in a comparative way to facilitate its
analysis and contribute to audit work.

Keywords: Financial Statements, IFRS 15, Ordinary Income, Contracts



I. INTRODUCCION

Con la globalizacion, el ambito econdmico que regula las organizaciones comerciales de
compra y venta de productos y servicios de Paises como Espafia, EEUU e Inglaterra, se han
amoldado a la aplicacion de estandares técnicos contables de connotacidn internacional, tal como
los que propone en su conjunto la IFRS (International Financial Reporting Standards), que en
espafol se simplifica como las Normas Internacionales de Informacion Financiera (NIIF); ya que
estan orientadas a generar amplio contexto de todas las operaciones econémicas que se emana
como producto del negocio, de una forma clara y precisa, por estar fundamentadas en politicas y
requisitos previos que regulan la actividad de su creacion, para que puedan consolidarse en el
periodo contable de manera fidedigna los estados financieros (EEFF). (Rueda, 2020).

Asi, desde la perspectiva en gue se perfila la naturaleza empresarial, han surgido de acuerdo
a la razon social de la productividad, un compendio de normas de esta indole, emitidas por la
International Accounting Standars Board (IASB), instituto que ademas de promulgar desde sus
inicios las NIIF, también las diversificé de acuerdo a las necesidades que han ido surgiendo,
promoviendo la NIIF 15, para el sector econdmico que trabaja bajo contratos la prestacion de sus
servicios en paises de América Latina, como son Ecuador, Colombia, Chile, Argentina, Venezuela,
y recientemente en Perq, por ser este estandar el que regula los “ingresos ordinarios procedentes
de contratos con clientes”, derogando en su ejecucion a la NIC 18 “Ingresos ordinarios”, asi como
otras normas relacionadas (Chacaliaza, 2018).

En concordancia con lo expuesto, las empresas del Per(, que realizan sus transacciones
comerciales mediando sus operaciones econdémicas a través de un contrato, bajo el mecanismo o
recurso que crea conveniente, se han venido asimilando a esta nueva norma a los efectos de
aplicarla en la contabilizacion de todos los acuerdos contractuales que se dan con sus clientes,
aplicando para ello el enfoque denominado “Modelo de los 5 pasos™, y asi llevar a buen término el
reconocimiento de los ingresos. (Ministerio de Economia y Finanzas, 2019)

En el caso de la empresa U.S. ITEM S.A., ubicada en la ciudad de Lima, y dedicada a la
importacion y comercializacién de aceros bimetalicos antiabrasivos y anti impacto, asi como de la
prestacion de servicios de fabricacion de piezas en plancha bimetalica, rolado y preformado,
avellanado, perforado, reparacion estructural con soldaduras para equipos de importantes empresas
clientes del sector minero que operan en la region, lleva a cabo en su intercambio comercial con
sus clientes para los cuales cumple el rol de proveedor, el establecimiento de 6rdenes de compras

(OC) que figuran en términos administrativos como un contrato implicito, en estas se especifican



los términos y condiciones de la negociacion y deben cumplirse de manera estricta (forma de pago,
obligaciones, precios, penalidades, entre otros).

Bajo este precepto, laempresa ha venido incorporando a paso lento sus operaciones contables
al cumplimiento de la NIIF 15 en la elaboracion de los EEFF que ha venido llevando a cabo desde
el afo 2018, observandose que cuando se recibe la OC de un cliente, que en su mayor parte son
con opcion de pago a credito, se procede con la entrega de los materiales en los almacenes de la
empresa de transporte que el cliente tiene contratado, y en ese momento se reconoce el ingreso,
considerandolo asi en el presente periodo, en consecuencia, los asientos contables que se emiten
de manera automatica no reconocen el ingreso como lo establece la norma, donde esta situacion
podria reflejar un panorama econdémico ficticio, y afectar de manera negativa los resultados
revelados.

Ante la situacion expuesta, en el presente trabajo de investigacion se plante6 como problema
de investigacion ¢Cudl es la incidencia de la NIIF 15 en los EEFF de la empresa U.S. ITEM S.A.?
y como objetivo general: Determinar la incidencia de la aplicacion de la NIIF 15 en los EEFF
periodos 2018 — 2019 en la empresa U.S. ITEM S.A.; mientras que, como objetivos especificos, se
plantearon los que siguen: describir los antecedentes de la empresa U.S. ITEM S.A., evaluar los
contratos realizados por la empresa en los periodos 2018 — 2019 para verificar su correspondencia
con la NIIF 15, analizar los EEFF de los periodos 2018- 2019 segun la NIIF 15, interpretar el
impacto en los EEFF de los periodos 2018- 2019 frente a la adopcion de la NIIF 15. De acuerdo
con el objetivo planteado, en esta investigacion se busco confirmar la siguiente hipétesis: La
incidencia de la aplicacién de la NIIF 15 influye en los EEFF periodos 2018 — 2019 en la empresa
U.S. ITEM S.A.

Es importante sefialar, que a nivel teodrico este trabajo se justifica, ya que se fundamenta en
el analisis y discusidn de las teorias de que sustentan la temética desarrollada, ocupando el abordaje
de conceptos que son inherentes a las variables en estudio; mientras que metodoldgicamente,
proporciona informacion de calidad para apoyar el desarrollo de otras investigaciones que surjan,
al tener a mano un esquema de trabajo por el cual guiar su disefio procedimental. Por otra parte, a
nivel practico, la empresa U.S. ITEM S.A se beneficia al permitir que se apliquen mejoras en sus
procedimientos contables y de buenas practicas para elaborar sus EEFF, evitando asi posibles
errores al adecuarlos a lo que establecen las NIIF 15, asi como sanciones que surjan antes

desviaciones de la informacion proyectados en dichos informes.
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1. MARCO TEORICO
2.1.Antecedentes

Cavallo (2020), realizo un trabajo final que tuvo como objetivo analizar la aplicacion de la
NIIF 15 en empresas de bienes y servicios, en Cérdova, Espafia; cuya metodologia responde a una
investigacion de tipo exploratoria con disefio bibliografico, llegando en el mismo a la conclusion
que el hecho de implementar la NIIF 15 aporta cambios importantes sobre todo en los criterios de
reconocimiento y calculo de los ingresos, que evidentemente reflejan diferencia con el
procedimiento antes aplicado segun NIC 18, lo cual afecta a nivel financiero y tributario en &mbito
economico de la empresa. Asimismo, esta norma en estudio conlleva a las organizaciones hacia
una éptima gestion de presentacion de los EEFF abriendo paso una efectiva evaluacion de los
ingresos Yy los costos necesarios tanto en la identificacion de obligaciones, de desempefio, como en
los registros de contables.

Rueda (2020), en su trabajo de grado que tuvo como objetivo general evaluar el
reconocimiento de los ingresos ordinarios por contratos de construccién mediante la aplicacion de
la normativa NIIF 15, en Guayaquil, Ecuador; enfoco su estudio hacia una investigacion de tipo
campo y documental, bajo un enfoque cualitativo, desde el cual concluye que los escasos esfuerzos
por aplicar la NIIF 15 no permite obtener una informacion confiable en los EEFF presentados,
mucho menos un informe fidedigno sobre el mismo que sirva como insumos en la toma de
decisiones gerencial. Asi, desde la perspectiva financiera, como consecuencia de la aplicacion de
la norma surge una significativa incidencia que afectan los indicadores financieros que se manejan
en la gestion econémica de las constructoras, donde resaltan entre estos los criterios de analisis
sobre la liquidez que estan estrechamente ligados a los diferentes elementos que se manejan en el
Estado de Situacion Financiera y sobre el indice de rentabilidad relacionado con el Estado de
Resultado Integral.

Aguinaga y Sanchez (2020), en su tesis que lleva como objetivo general determinar los
efectos tributarios en el impuesto a la renta para el reconocimiento de ingresos por contratos de
construccion que establece la NIIF 15, en Chiclayo, trabajé bajo un tipo de investigacién
descriptiva y de campo, bajo el método deductivo; llegando a la conclusion que de los ingresos
percibidos en el afio 2018 por las negociaciones se ha podido detectar ciertas modificaciones en los
EEFF se ha trabajado bajo el método de transicion simplificada, donde s6lo fue afectado ese
periodo en estudio; por lo que fue necesario ajustar los resultados acumulados de la empresa. Ante
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esto se dedujo, que si se manifestd un efecto tributario en la implementacion de la NIIF 15, relativo
as/150,000 soles que difiere a lo ya declarado en el afio 2018, lo cual genera el descenso del monto
ISLR, cuya diferencia sirve para aumentar la liquidez.

Yauri (2019), en su investigacion que tiene como objetivo general establecer que la NIIF 15
herramienta contable afecta de manera positiva en la liquidez de la empresa WyCh Inversiones
S.A.C. en Lima; fue desarrollado bajo un tipo de investigacion de tipo descriptiva con disefio de
campo, en la cual se concluy6 que los empleados que elaboran los presupuestos de los contratos en
la empresa tienen escasa habilidad para realizarlas de acuerdo a lo estipulado en la NIIF 15, ya que
desconocen el procedimiento pautado para hacer de manera efectiva las operaciones y registros que
estos ameritan por no ser profesionales en el area contable; siendo esta situacion un factor de
incidencia en la problematica dado que los asientos contables por venta se realizan
automaticamente, y en este caso, si el capital humano encargado de llevar a cabo las operaciones
no las hace de forma 6ptima, se ve afectada la liquidez que caracteriza el fondo financiero de la
empresa ante la mala praxis de la norma.

Los autores Castro et al. (2016), en su investigacion que tuvo como objetivo principal
determinar el impacto generado por la transicion de la NIC 18 a la NIIF 15 en el reconocimiento
de ingresos por contrato de venta en el sector mineria, Lima, aplicaron los métodos cuantitativo y
cualitativo, por lo que corresponde a un disefio tipo mixto, para un tipo de investigacion
exploratoria y descriptiva. En su trabajo concluyeron que la transicion de la NIC 18 a la NIIF 15
genera impacto en los procesos de reconocimiento de ingresos en las empresas del sector minero,
por lo que amerita contar con capital humano profesional que esté bien instruido acerca de la
politica que establece en su contenido tal normativa, y se pueda desarrollar de forma 6ptima la
identificacién de las obligaciones de desempefio, junto a su tratamiento contable, considerando
ante ello, el establecimiento de parametros de control al momento de registrar sus ingresos
contablemente, y asi tener a mano en el momento requerido su reconocimiento.

2.2.Bases Teoricas

2.2.1. Ingresos

Son las entradas monetarias o0 de beneficio alguno recibidas a cambio de una venta o la
prestacion de un servicio en un determinado periodo que, al incrementar el valor de los activos,
conlleva al ascenso de los beneficios econémico, aminorando a su vez, los pasivos de la empresa,

y consolidando el patrimonio neto. En todo caso, se enfilan a conformar los flujos de entrada bruta
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de beneficios econdémicos derivados de las operaciones normales las actividades ordinarias
(Hirache, 2015).
2.2.1.1. Ingresos de actividades ordinarias

Ortega (2013), comenta que un ingreso ordinario es aquel que se genera de las operaciones
comerciales ordinarias de un periodo contable, y que son redirigidos a cubrir los gastos ordinarios
de una entidad. Contrariamente, y aunque la teoria de los ingresos del Estado solo trata de los
ingresos ordinarios, también se manejan en las empresas los ingresos extraordinarios, ya que estos
se conciben para cubrir gastos extraordinarios, sin embargo, en sus excepciones se puede aplicar
la flexibilidad, cuando se presentan casos especiales y hay que recurrir a los mismos, para dar
cobertura a una necesidad ordinaria.

De alli, que los ingresos ordinarios puedan ser definidos como los provenientes generados de
actividades corrientes, considerandose las ganancias como parte de estos aun cuando no surgen de
las actividades ordinarias. Tales ingresos, emergen las transacciones comerciales comunes y
regulares de una empresa (ventas, servicios, dividendos, intercambios, regalias, entre otros), de
acuerdo a su razon social (NIIF, 2010).

2.2.1.2. Reconocimiento de ingresos

Son los formalmente aceptados cuando se incrementa a causa del mismo el beneficio
econémico de la empresa, siendo alli cuando se procede a reconocerlo para que forme parte del
estado de resultados. Cabe resaltar, que tal crecimiento debe reflejarse paralelamente en los activos,
asi como en la reduccién en los pasivos.

Tedricamente se conoce un modelo para reconocer el ingreso, que se encuentra comprendido
por cinco (05) pasos, que ameritan extremo conocimiento de sus enfoques para llevarlos a cabo
adecuadamente, y en funcién de ello, siempre es conveniente que sea de parte de un experto en el
area contable (Ernts & Young, 2014).

Los pasos relativos al modelo son los que se presentan en la figura 1.
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Figura 1

Modelo de los 5 Pasos

Asignar el
precio de la Reconocer el
transacciona
cadauna de las
obligaciones de
desempeiio
identificados
cn el contrato J

Nota: Ernts & Young, 201. p. 8.

Cabe destacar, que ante este procedimiento, cabe la aplicacién del “principio del devengo”
del cual Medrano (2019) concibe que se emplea cuando los ingresos son registrados en el periodo
contable en el que se recibe por derecho, considerando como criterio que la renta adquirida que se
desprende del mismo, se obtiene cuando la obligacion de desempefio de la cual deriva el ingreso
se encuentra legalmente concluida, sin necesidad que el cliente haya cumplido con el pago, sino
que el compromiso comercial se haya cumplido. En concordancia con lo expuesto, la entidad como
contribuyente, obligatoriamente debe considerar de los ingresos anteriores, su relativo en la
determinacion del Impuesto a la Renta, cuyas sumas que en el plano real no han sido canceladas
por el cliente, y, como contrapartida, también habra otro contribuyente que considerara como gasto
importes que aln no se han concretado.

2.2.2. Contratosy las obligaciones de desempefio

Un contrato, es una operacién donde se crea un acuerdo entre una o varias partes de
intercambio de bienes y/o servicios, bajo términos formales, que genera obligaciones y derechos
exigibles, que han de cumplirse por todos los intervinientes. Se detallan alli las obligaciones de
desempefio. Estas Gltimas, se asumen como el compromiso que se crea como resultado de celebrar

una alianza entre dos 0 mas o personas para la cesion de bienes o servicios. (Deloitte, 2016).
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2.2.3. Comprobante de pago

El comprobante de pago como factura, es todo documento que autoriza el traspaso o
transferencia de un pago de un bien otorgado o luego de prestar un servicio a un cliente, de acuerdo
a la SUNAT, donde tal documento registra y certifica las operaciones, a los fines que sirva para
comprobar el pago de un contribuyente, y de soporte a su declaracion jurada. (Ramos, 2018).

2.2.4. Andlisis financiero

Es el proceso orientado a recopilar, interpretar, comparar y concluir sobre los estados
financieros contentivos de los registros informativos de las operaciones econémicas de una
empresa u organizacion comercial. Se basa en el procesamiento de datos numéricos que ameritan
ser utilizados para calcular resultados finales, tendencias, indices, entre otros, necesarios para la
toma de decisiones. (Hirache, 2015).

2.2.4.1. Estados Financieros (EEFF)

Ortega (2013), dice son también llamados estados de situacion financiera, por corresponder
a una macroestructura ilustrativa de la situacion financiera de un negocio, cuyo registro documental
soporta la informacion del rendimiento financiero de la entidad, bajo datos valuados en unidades
monetarias inherentes a transacciones economicas.

Estos documentos igualmente mencionados por otros autores como cuentas anuales,
informes financieros o estados contables, reflejan el estado actual de la contabilidad y estructura
econdémica de una entidad, ya que es alli donde se registran las operaciones del ejercicio en un
periodo, de la misma (Borrero y Ortiz 2016). Considerando la idea del citado autor, se sefialan los
tres (03) principales componentes de los EEFF: (a) Activo, que abarca el dinero en efectivo, dinero
depositado en el banco o bienes; (b) Pasivo, alusivo a las deudas de la entidad con un proveedor,
algunas entidades financieras, entre otros; (c) Patrimonio neto, conformado por el aporte
desembolsado por los socios y utilidades que ha generado el negocio.

2.2.4.2. Estado de Resultados

Es la representacion de un estado financiero elemental, que integra los activos, el pasivo y el
patrimonio de un negocio, orientado a referir cual es su posicién financiera en un determinado
periodo contable. (Hirache, 2015). En estos documentos se consideran dos (02) tipos de elementos,
a saber: (a) Ingresos, concernientes a las entradas de recursos econdmicos que conllevan a elevar
el patrimonio de la empresa; (b) Gastos, o salidas de recursos econémicos que generan la reduccion

del activo, y elevan los pasivos.
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2.2.5. Normas Internacionales de Informacion Financiera 15 (NIIF 15)

La NIIF 15, intitulada como “Ingresos de Actividades Ordinarias Procedentes de Contratos
con Clientes” fue divulgada por el Concejo de Normas de Contabilidad Financiera (FASB) y el
Concejo Internacional de Normas Contables (Accounting Standards Board -IASB) el 28 de mayo
del 2014, a fines de normalizar y regular los ingresos provenientes de contratos con clientes, bajo
un estandar de reconocimiento de los mismos, y aplicable en los estados financieros (EEFF) que
arrojan las empresas en el afio. Sin embargo, a pesar de lo adelantado desde su creacion, esta cobré
vigencia por prerrogativa de la IASB a partir del 01 de enero del 2018. El 12 de abril, 2016 arrojan
aclaraciones a la NIIF 15, iniciando 01 de enero 2018, abordando en su texto, los principios que ha
bien deben acogerse las entidades que hacen uso de EEFF, contentivos de los resultados finales de
los ingresos y flujos de efectivo que percibe la empresa proveniente de transacciones por contratos
con clientes (Deloitte, 2016).

La dltima evolucion de las Normas Internacionales de Informacion Financiera, traen consigo
la NIIF 15, que novedosamente representa un prototipo de control orientado al reconocimiento de
los ingresos ordinarios derivados de los contratos con el consumidor; siendo que dichos ingresos
provienen del importe sobre el estimado que se espera percibir como cambio por un servicio
prestado o bien ofertado al cliente, siguiendo todas las pautas en los literales contenidos en los
contratos acordados con el comprador, asi como del procedimiento idéneo necesario para dar
cumplimiento a estas politicas de control financiero (Chacaliaza, 2018).

2.2.5.1. Objetivo de la NIIIF

Establecer los principios que aplicables por una entidad para emitir informacién de los
ingresos de actividades ordinarias y flujos de efectivo que se deslindan de un contrato, de forma
veraz, de calidad y confiable desde los EEFF que ha bien requiera la organizacion. (IFRS
Foundation, 2018)

2.2.5.2. Reconocimiento de los ingresos segun la norma NIIF 15

Al respecto, la NIIF 15, propuso un estandar basado en el modelo de los cinco (05) pasos,
donde se consideran las etapas a saber:

Etapa 1: Identificacion del contrato con el cliente. Se considera en esta fase la celebracion
del convenio entre dos 0 mas partes, puntualizandose alli los derechos y obligaciones a cumplir

durante la vigencia del mismo. El contrato, puede darse de manera escrita, oral o implicita, que es
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sobre entendido, donde todos sus elementos que lo conforman deben ser contabilizados, incluyendo
si se realizan variaciones en el mismo. (NIIF 15,2016, parr. IN7).

Etapa 2: Identificacion de las obligaciones de desempefio en el contrato. Corresponde
aqui, detallar todos los compromisos a cumplir por la entidad con respecto al cliente, mediante la
ejecucion del contrato, ya sean bienes o servicios. Es importante acotar, que las obligaciones de
desempefio acordadas en el convenio, deben ser contabilizadas separadamente. (NIIF 15,2016,
parr. IN7).

Etapa 3: Determinacion del precio de la transaccion. Que apunta a calcular el importe de
las obligaciones comprometidas, bajo la figura de bienes o servicios, y que seran transferidos al
cliente en algin momento, durante el lapso de vigencia del contrato. Dicho monto puede ser fijo o
variable (por descuentos, reembolsos, abonos, incentivos, bonificaciones, y premios), y ser
retribuido no necesariamente en dinero. (NIIF 15,2016, parr. IN7).

Etapa 4: Asignacion del precio de la transaccion a cada una de las obligaciones de
desemperio identificados en el contrato. Donde se toma como base, y por separado, el importe
de cada una de las obligaciones de desempefio comprometido en el contrato. (NIIF 15,2016, parr.
IN7).

Etapa 5: Reconocimiento del ingreso de actividades ordinarias. Este escenario, se da
conforme se va satisfaciendo cada una de las obligaciones de desempefio; concretandose al
momento de transferir el control del bien o servicio comprometido en el contrato al cliente, Es de
resaltar, que el importe del ingreso reconocido es el mismo que se asignd a la obligacion de
desempefio satisfecha en el convenio, y siendo asi, cabe reconocerse el ingreso cuando se cumple
la obligacion de desempefio en un momento determinado, asi como cuando se satisface la

obligacion de desempefio a lo largo del tiempo. (NIIF 15,2016, parr. IN7).
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11l. METODOLOGIA

3.1. Tipo y nivel de investigacion

El presente estudio estd desarrollado bajo un enfoque mixto, dado que responde al
procesamiento de datos cuantitativos y cualitativos dentro de su contenido, tal como lo afirman
Hernandez et al. (2018), quien segun su idea se plantea este trabajo al tipo de investigacion
explicativa con nivel descriptivo, ya que “busca especificar propiedades, caracteristicas y rasgos
importantes de cualquier fendmeno que se analice” (p. 57). En esta investigacion se detallaron y
caracterizaron los aspectos funcionales de la empresa U.S. ITEM S.A., asi como los aspectos que
integran sus OC, documentos contables y EEFF, a los cuales se les aplico la NIIF 15, y con ello
poder llegar a la interpretacién final del fenémeno que los afecta.

3.2. Disefio de investigacion

El disefio que enmarca este trabajo es de tipo no experimental, del cual Hernandez et al.
(2018) destaca, que “no permiten manipulacion de variable alguna, en la observancia de los
fendmenos en su ambiente natural donde seran analizados” (p. 56). Ante esta perspectiva, la
investigacion corresponde a este tipo de disefio dado que todos los datos seran recopilados en la
empresa en estudio en un periodo historico del 2018 al 2019, y tratados tal como se presentan sin
buscar medios para alterarlos.

3.3. Poblacion y muestra

La poblacién y la muestra de esta investigacidn esta constituida por los Estado de Situacion
Financiera y Estado de Resultados de la empresa U.S. ITEM S.A. correspondientes a los periodos
2018 y 20109.

3.4. Criterios de seleccion

En este estudio se escoge a los Estado de Situacion Financiera y Estado de Resultados de la
empresa U.S. ITEM S.A., por ser una empresa que cumple los requisitos para aplicar las NIIF 15,
por su naturaleza contratista, y a raiz de ello, es viable examinar y analizar su estado de situacion

financiera, y asi conocer su liquidez.
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Tabla 1
Operacionalizacion de variables
Variables Dimensiones Indicadores
. Estados de Situacion
Variable Dependiente: Financiera - Resultados Acumulados

Estados Financieros

Variable Independiente:

NIIF 15.

. Estados de Resultados

. Politicas de reconocimiento

del contrato

. Politicas de reconocimiento

del Ingreso

- Utilidad neta del ejercicio

- Estandar de aplicacion en
oC

- Estandar de aplicacion en
EEFF

- Cumplimiento

Nota: Elaboracion propia

3.6. Técnicas e instrumentos de recoleccion de datos

Para este trabajo se utilizé la observacion directa, la entrevista informal, y el anélisis de

documentos.

3.6.1. Observacion directa y participante

Segun Arias (2012), el uso de la técnica de observacion directa y participante permite

mediante la percepcion del investigador como participante del estudio verificar el estado o

condiciones de un fendbmeno, cuando es un enfoque diagnostico. En este sentido, serd necesario

estudiar los detalles de las 6rdenes de compra y los documentos contables de la empresa y asi poder

identificar las fortalezas y debilidades que los caracterizan en cuanto a su cumplimiento con

respecto a las NIIF 15.

Como instrumento se utiliza el guion de observacion el cual recogera los hallazgos

encontrados en el analisis de la aplicacion de la norma.
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3.6.2. Entrevista Informal
Se emplea esta técnica a los fines de recoger informacion acerca de los procedimientos para
elaborar las OC y los EEFF, para la cual se le plantean preguntas que van surgiendo de la realidad
problematicas para recibir repuestas espontaneas, claras y concisas que sirvan de insumo para el
analisis.
3.6.3. Analisis documental o bibliografico

Segun Arias (2012), el uso de esta técnica permite recolectar la informacion necesaria para
sustentar la investigacion en busca de obtener dominio del tema de los aspectos generales de los
EEFF y las NIIF 15, ademas otros documentos y literaturas sobre el mismo tema. Igualmente, la
revision del material bibliografico tales como paginas web y articulos especializados en el tema, o
bien libros digitales, tesis, estudios y tesis de otros investigadores, entre otros, que faciliten los
conocimientos de los diferentes aspectos a considerar para dar cumplimiento de los objetivos
planteados. Como instrumento, se utilizard una ficha evaluativa, que permitira documentar
conceptos claves y su bibliografia.

3.7. Procedimientos

Para llevar a cabo el presente trabajo se siguid el siguiente procedimiento:

Revision bibliogréafica inherente a libros, tesis, articulos cientificos, documentos juridicos y
leyes que abordan los temas de los EEFF y NIIF 15.

Recoleccién de informacién acerca de la situacion actual de la empresa con respecto a su
razon social y filosofica, asi como su ambito econdémico-financiero.

Revision de las érdenes de compras para verificar su correspondencia al cumplimiento de la
aplicacion de las NIIF 15.

Revision de los Estados de Situacion Financiera y Estados de Resultados para verificar su
correspondencia al cumplimiento de la aplicacion de las NIIF 15.

Determinacion de la incidencia en términos financieros.

Andlisis e interpretacion de resultados.

3.8. Plan de procesamiento y andlisis de datos

En el trabajo de investigacion la informacidn recopilada se proceso, utilizando:
- La observacion directa y participante, que se dio con la revision de las OC y los estados

financieros de la empresa.
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Entrevista informal, que permitié conocer la realidad de la problematica referente a la
aplicacion de las NIIF 15 en la empresa, asi como los procedimientos para elaborar las OC y
los documentos contables.

Analisis documental, que permiti6 conocer el enfoque de la norma, y acentuar los pardmetros

a seguir en su cumplimiento en el proceso de elaboracion de las OC y EEFF de la empresa.



3.9.Matriz de consistencia

Tabla 2

Matriz de consistencia

21

FORMULACION DEL

MARCO TEORICO

;Qué aspectos se deben
considerar para analizar los
estados financieros de los
periodos 2018- 2019 segln
la NIIF 15?

¢Cual es el impacto en los
estados financieros de los
periodos 2018- 2019 frente
a la adopcion de la NIIF
15?

NIIF 15.

e Analizar los  estados
financieros de los periodos
2018- 2019 segln la NIIF
15.

o Interpretar el impacto en
los estados financieros de
los periodos 2018- 2019
frente a la adopcion de la
NIIF 15.

procedimientos

administrativos

contables, a partir de la
ejecucion  de  buenas
practicas para elaborar sus
EEFF, evitando asi posibles
errores al adecuarlos a lo
que establecen las NIIF 15,
asi como sanciones que
surjan antes desviaciones

de la informacion
proyectados en dichos
instrumentos.

Financiera

TITULO PROBLEMA HIPOTESIS OBJETIVOS VARIABLES JUSTIFICACION (ESQUEMA) METODOS
A nivel tedrico este trabajo | e« Normas Internacionales
Objetivo General se justifica, ya que se de Informacién ; ;
Problema general fundamenta en el analisis y Financiera 15 (NIIF 15) ;Ir—:\l/JeOSt);gr;(\:Iieélnqe
. . Determinar la incidenciadela | V.D.: discusion de las teorias de o - Mixt
; o o Objetivo de la NIIF Enfoque: Mixto
éC(I)mO Il_nﬂu_)(e (Ija Im?\'l(ljfpcl'g aplicacion de la NIIF 15 y su que sustentan la tematica R ) nocimiento del TipO'qupIicativa
¢ a aplicacion de 1a | impacto en los estados | Estados desarrollada, ocupando el | © econocimientode Sal- -
en los estados financieros de mpact ) M ; contrato Nivel: Descriptiva
| iodos 2018 2019 en | financieros de los periodos | Financieros abordaje de conceptos que o
0s periodos 2018 -2019enla 2018 — 2019 en | son inherentes a las | o Reconocimiento de los o
US. ITEM S.A2 1 19 en la empresa _ ! J ° Disefio
empresa U.S. AT US. ITEM SA. variables en  estudio; | ingresos seglnlanorma |\ "o e imantal
mientras que NIIF 15 p
metogiologlcamente cpbra Poblacion y Muestra:
interés, ya que proporciona Constituid |
Hipotesis informacién de calidad para onstituida por os
General apoyar el desarrollo de | ° Ingresos ESFy EDR de la
- . - poyar R o Ingresos de actividades | empresa U.S. ITEM
INCIDENCIA DE | Problemas Especificas Objetivos Especificos otras investigaciones que - :
P , - . . ordinarias S.A. periodos 2018 y
LA APLICACION | o ;Cuales son los | Laincidencia de surjan, al tener a mano un Reconocimiento de | 2019
DE LA NIIF 15, EN antecedentes de la empresa | laaplicaciondela | o Describir los antecedentes esquema de trabajo por el | © ingresos ‘
LOS EE FF DE LA U.S. ITEM S.A.? NIIF 15 influye de la empresa U.S. ITEM cual guiar su disefio Contrat | Criterios de seleccion
EMPRESA  US. | o ;Cémo son los contratos | €n los estados S.A. procedimental. Por otra | ° ontratos y 1as i
P [t ’ . X P obligaciones de Se escogid a la
ITEM S. A realizados por la empresa | financierosdelos | o Evaluar los  contratos parte, a nivel practico, esta ~
. f . : P g desempefio empresa U.S. ITEM
PERIODOS 2018 — | dos 2018 — | periodos 2018 — lizad | investigacion beneficia a la P .
en los periodos realizados por la empresa SA d
2019. 2019 para verificar su | 2019enla en los periodos 2018 — empresa puesto que permite | * Analisis financiero /. para poder
’ i empresa U.S p s V.l aUS. ITEM S.A. aplique | © Estados financieros examinar y analizar
correspondencia con la ITEpM S A' . 2019 para \_/enflcar su me'brés én - ap gus (EEFF) los EEFF con base a
NIIF 15? A correspondencia con la NIIF 15 ) o Estado de Situacién la NIIF 15

Técnicas:
Observacion directa:
guia de observacion
Andlisis de
documentos: registros
histéricos/documentos
contables/OC / EEFF/
NIIF 15
Entrevista informal

Nota: Elaboracion propia
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3.10. Consideraciones éticas

Para dar formalidad a este trabajo, fue necesario solicitar la autorizacion de la empresa
involucrada en el estudio, que en este caso es U.S. ITEM S.A., cuyo representante adscrito a la
Gerencia General, emitid a bien su permiso. Igualmente, se solicitd el consentimiento informado
de las tres (03) personas, empleados de la sociedad, que aportaron informacién en las entrevistas
necesarias para conocer el contexto actual de la empresa, con los cuales, ademas, se sostuvo un
comportamiento sustentado en principios éticos en cuanto a la confidencialidad de su identidad e
integridad de la informacidn aportada que dio cabida al desarrollo de cada uno de los objetivos de

la investigacion.
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IV. RESULTADOS
4.1. Descripcion de los antecedentes de la empresa U.S. ITEM S.A.

Universal Suppliers Ingenieria Técnica Minera Comercial S.A. (U.S. ITEM S.A.) es una
empresa de capitales peruanos, fundada el 01 de marzo de 1991 en la ciudad de Lima, Peru, que
presta servicios como proveedor para compafiias mineras (Antamina, Antapaccay, Las Bambas,
Southern Perut, Hudbay) mediante contrato celebrado entre las partes, desarrollando labores y
actividades especificas de soldadura y barrenado, para lo cual se han establecido los controles
técnicos, operativos, ambientales y administrativos que permiten garantizar un desempefio
eficiente frente a los estandares, procedimientos y requisitos legales exigidos.

U.S. ITEM S.A. brinda servicios de fabricacion, reparacién y mantenimiento de estructuras
metéalicas en las unidades operativas Antamina, Antapaccay, Las Bambas, Southern Cooper, entre
otras, asi como servicios de metalmecanica en operaciones de mina, estando a cargo del Welding
Shop, donde se realizan reparaciones de tolvas (Caterpillar y Komatsu), cucharones de palas (P&H,
BUCYRUS y HITACHI), camiones, barandas, plataforma izquierda y derecha, esquineros,
soportes de filtro de aire, escaleras de ascenso derecha e izquierda, bota piedras, chasis de camion
y tolva, porta tacos (Caterpillar y Komatsu). Igualmente, servicio de barrenado, entre otros. Se
trabaja en diferentes puntos de acuerdo a la necesidad del cliente (Plata concentradora, mina, entre
otras) Se tiene una division de limpieza que es la encargada del area de palas en operaciones de
mina.

Su giro es la importacion y comercializacion de acero anti-abrasivos, carburo de cromo en
planchas fabricadas en Estados Unidos, por la empresa Sure Aloy Steel (SAS), aceros anti-
abrasivos y estructurales de alta resistencia de la marca JFE de Japdn, dispositivos de sellado de
fluidos de la marca Chesterton (empaquetaduras en cordon, en laminas, sellos mecanicos e
hidraulicos de fabricacion americana) y acoples y accesorios tipo Victaulic fabricados por empresa
Bruno de Chile; asimismo, presta servicios de plegado, rolado y corte de acero segun disefio de
planos proporcionados por los clientes y finalmente servicios de soldado y barrenado en las mismas
operaciones mineras.

La empresa ha concedido una importancia creciente a la implementacion de planes detallados
que garanticen la continuidad de sus procesos ante eventualidades de diversa indole que afecten la

comercializacion, asi como la prestacion de sus servicios. (U.S. ITEM S.A., 2021).



24

4.1.1. Enfoque filosofico

Tabla 3

Mision, Vision y Politica

Aspecto

Contenido

Vision

Misidn

Politica de

Privacidad

Ser una empresa lider en la comercializacion de bienes y servicios
industriales. Para este fin es importante ganar la confianza de los clientes y
proveedores realizando un trabajo bajo las normas de profesionalismo que
exige la industria y realizando un negocio bajo las mas estrictas normas de
transparencia. Ademas, se busca ser reconocidos por contar con un capital
humano de amplia capacidad técnica y una eficiencia basada en una cultura

organizacional orientada a la satisfaccion del cliente

Realizar el mejor esfuerzo en apoyo a los sectores productivos, con
énfasis en los sectores mineros y petroleros, teniendo como base la
satisfaccion de las necesidades de calidad exigidas por los clientes y las
exigencias de excelencia de servicio. Se busca el mejoramiento continuo de
la calidad a través de una constante comunicacion de las necesidades de los
clientes con los socios proveedores de esta empresa, y la eficiencia

comprobada del personal que aqui labora.

Ser los mas valiosos colaboradores de los clientes para resolver sus
problemas técnicos como si fueran los de la propia empresa, dentro de las
necesidades que se requieren satisfacer. Para ello se debe tener la capacidad
técnica necesaria para ser generadores de innovaciones a través de los
conocimientos, con un permanente vinculo: Cliente—Empresa—Fabricante.

Se debe gozar de la plena confianza del usuario y de los que desempefian
la labor logistica de los clientes, por la calidad de la oferta y la oportunidad
de cumplimiento que otorga esta empresa.

El personal debe tener un firme compromiso con el mejoramiento
constante de calidad y el direccionamiento permanente hacia el cliente como

elemento principal de una sélida cultura organizacional.

Nota: U.S. ITEM S.A,, 2021



25

4.1.2. Objetivos Estratégicos

Objetivos Comerciales, Ventas y Marketing
Esperamos tener ventas en el 2021 por encima de los USD $ 2"380,000.
Fidelizar clientes en la empresa, llevadndolos a contratos anuales.
Aumentar participacion en el sector Agroindustrial y Minero con nuevos productos, Petréleos
con lanzamiento de sello API 682 y sector Pesca aprovechando el Contrato con el Grupo Tasa
y repicandolo a otros grupos como Diamante, CFG (ex-Copeinca), entre otros.
Reafirmar imagen de especialistas dando soluciones econémicas que generan ahorros, a fin de
diferenciar la empresa ante la competencia.
Lanzamiento de productos nuevos en clientes cautivos, bajo seguimiento de avances que
permitan evaluar desarrollo de estos programas. (U.S. ITEM S.A., 2021).

Objetivos en Recursos Humanos
Elevar el nivel técnico de los especialistas con programas de capacitacion interna y externa
(técnica de ventas, conocimiento de procesos de produccién, conocimientos de filosofias de
confiablidad y retornos de inversion).
Crear ambiente de competencia sana y motivacion mediante premios por cumplimiento de
objetivos.
Presencia de Fabricio Nardi e Ings de AW Chesterton con seminarios y visitas técnicas a
terreno promoviendo nuevos productos.
En 2021 se confia en tener también a algunos Ingenieros de Fabrica para impulsar linea de
Carga Viva y para afianzar presencia en Petroleo y Gas, en EPS y capacitacién en Juntas de
expansion. (U.S. ITEM S.A., 2021).



4.1.3. Organigrama

Figura 2

Estructura Organizativa de U.S. ITEM S.A.

erencia
Divisién Chesterton

Ejecutivos de Ventas

GERENCIA GENERAL ANTAMINA | A I
Ing. Héctor Bueno LAS BAMBAS | B I
Secretaria de Gerencia e Importaciones. I HUDBAY | c |
Proyectos
Alvaro Guzman |
CUAJONE | DI
TOQUEPALA | 3 |
I Encargado de Calidad I Supervisor de Seguridad I
| Omar Sanchez | Jose Morales |
@ Ventas I Contador General I
s Ferreyra L Giovanna Rojas |
I Jefatura de Logistica 1 [ Jefaturade 1
(Vacante) Federico Cueva | | Hernando Zegarra |
|
1
CHESTERTON | Dibujante | Elecutivos de Ventas | Trabajadora Social |
Luis Espinoza | Alex La Chira | Qs | Valia Marcelo |
Ricardo Artadi Erick Adolfo Pulcan
Pedro Bytton | Asistente de Planta | Guillermo Casavilca
Madeleine Ronceras 1 Tatiana del Valle | Jorge Chunga
Carolina Vertiz I Asist. Contable - Tesoreria I Asist. Contable y Contador de Costos Asistente Contable y RRHH
[ Ingenieria | | Margarita Jara | Diana Flores Cindy Samaniego_Antamina
| Omar Sanchez | Angie Cruz Elizabeth Laureano_Las Bambas
| of. [ |
| Alfredo Leiva |
|
TRABAJADORES/ PLANTA LIMA Almacen y |
L 1 10sé Valdivia |
______________________________________________________________________________ - 1
[ ]
Operario Soldador (03) Oficial Soldador (2) Operario de Méquinas y Herramientas (3) Asistente de Facturacién y Despacho I Almacen Chesterton y Acoples I I Mantenimiento General
ALBARRAN GARCIA, DANIEL NEVEN ROMAN HUARANCCA, LUIS ANGEL CHAUPIS CASTRO, CLARK RAY I Sandra Salvador I I Julio Lagos I I Helidoro Chogue

ESPIRITU NAVARRO, RENHATTO MARCELO
CACERES MORALES, RUBEN SEVERQ

ROJAS FLORES, MARIO DANIEL

CENTENO HUAMANI, LUIS ENRIQUE
ESCURRA MORALES, CARLOS ANTONIQ

Operario Armador (4]
AQUINO TASAYCO, ANDY CHRISTIAN
THOMSON PUELLES, HUMBERTO JUNIOR
LLAMOCTANTA OROYA, MIGUEL ANGEL
CARRANZA VERA, JULIO CESAR

Gficial Armador (4)
RAMIREZ CERVANTES, ALVARO
CAMANA DOMINGUEZ, EDISON EBER
RAMIREZ MIRANDA, SEGUNDO PORFIRIO
NAUPAY VARGAS, FERNANDO

Oficial ©4)
VILCACHAGUA OCHOA, ARMANDO
QUERIA SUAZO, RICARDO PEDRO MANUEL
ORBE VILLANUEVA, WILDER
SANDOVAL RODRIGUEZ JEREMY

Operario de Plasma (01)
CAMANA DOMINGUEZ, EDISON EBER

Oficial Pintor (01)
FRANCO HERNANDEZ, MARTIN JOSE

Operario de Mantenimiento (02)
CHOQUE CHARA, HELIODORO JORGE
MORENO VARGAS, TEOFILO

Montacarguista (02)
ATAU GAMBOA, DANIEL YONATHAN
FLORES NERIO, LEONARDO PAUL

Operario Plegador (01)
ESCURRA MORALES, CARLOS ANTONIO

Gperario Electricista (02)
LLAMOGA DURAN, JAMPIER ARTURO
QUIROZ SANDOVAL, MIGUEL

Operario Oxigenista (01)
MIRANDA ALZAMORA, ISMAEL

Nota: U.S ITEM S.A., 2021

Luis Barrantes
Washington Atauyuco
Hilde Ludefia

Dion|

o Venancio Cuayla

Mensajeria

Ronald Ramos. |




4.1.4. Principales clientes
Southern Per(l Copper Corporation
Compaiiia Minera Antamina S.A.
Sociedad Minera Cerro Verde S.A.A.
Nexa Resources Cajamarquilla S.A.
Minera Yanacocha S.R.L.

Compaiia de Minas Buenaventura S.A.A.
Minera Chinalco Perd S.A

Sucroalcolera del Chira S.A.

Grafia y Montero Petrolera S.A.

Minera Las Bambas S.A.

Unidn de Cervecerias Peruanas Backus y Johnston
Kimberly Clark Pert S.R.L.

Empresa Minera Los Quenuales S.A.
Unacem S.A.A

Engie Energia Peru S.A.

Cementos Pacasmayo S.A.A.

Petréleos del Pert - PETROPERU S.A.
Electro Ferro Centro S.A.C.
Agroindustrias San Jacinto S.A.A.
Compaifiia de Minas Buenaventura S.A.A.
Compafiia Minera Chungar S.A.C.
Bioenergia del Chira S.A.

Quimpac S.A.

Compaiia Minera Coimolache S.A.
Confipetrol Andina S.A.

Minera Bateas S.A.C.

Empresa Siderurgica Del Pertu S.A.A.
Enel Generacion Peru S.A.A.

Refineria La Pampilla S.A.A

Consorcio de Ings Ejecutores Mineros, S.A.
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Empresa Minera Otapara S.A.
Minera Barrick Misquichilca S.A.
Corporacion Aceros Arequipa S.A.
Compafiia Minera Poderosa S.A.
Refractarios Peruanos S.A. (U.S. ITEM S.A., 2021).
4.1.5. Fortalezas, oportunidades, debilidades y amenazas (FODA)
Fortalezas
Perd tiene un plan de inversiones importante y acelerado en mineria, petréleo, gas, industria,
energia y otros.
La actividad minera se encuentra en un proceso de expansion en el Per( con crecimiento
constante.
U.S. ITEM S.A. es la empresa lider de su sector.
Es una empresa permanentemente homologada por certificadoras de prestigio por lo que
cumple con los estandares de calidad en sus procesos.
Se administra a través de costos fijos y margenes de utilidad controlados.
Tiene una gestion eficiente.
Desarrolla productos con valor agregado.
Capacidad y respaldo financiero que garantice la continuidad permanente de la operacion.
Comercialmente maneja la proyeccién de ventas, clientes, metas y resultados de crecimiento,
de manera que se pueda garantizar la sostenibilidad del negocio.
Oportunidades
Administra adecuadamente sus alianzas estratégicas, con buena capacidad de negociacion.
Ha logrado establecer una cuota de adquisicion de acero a nivel internacional.
Posee el KnowHow comercial y de servicio de transformacion del acero de manera conjunta.
Se soporta con una cartera de clientes diversificada y liviana.
Ha posicionado su nombre en el mercado.
Ha logrado capacidad de abastecimiento de materia prima nivel nacional.
Poseer una trayectoria de 30 afios en el mercado.
Participa en los sectores productivos méas importantes: minero, petrolero e industrial
Establece sus precios de venta considerando los costos de reposicion para no perder
rentabilidad.
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Negociacion flexible de precio con clientes.
Debilidades
El personal de la compafiia aun desconoce mucho acerca de los lineamientos de la nueva
normativa y del estandar internacional en general.
Bajo o inexistente comercio electronico nacional de acero.
Elevado costo de equipos y maquinarias.
Amenazas
Competencia: Guerra de precios.
Volatilidad del precio internacional del acero.
Tipo de cambio.
Inestabilidad de politica nacional e internacional.
Paralizacion de proyectos mineros.
Resistencia al cambio. (U.S. ITEM S.A. 2021).
4.1.6. Gestion de ventas y lineas de negocio

Dentro de la linea de negocio de aceros, se han planteado objetivos comerciales muy

importantes para el afio 2021 como son:

Aumentar participacion en los sectores minero, cementero y constructor en reparacion de
tolvas y cucharones de los diferentes equipos de movimiento de tierras en Lima (meta dos
cucharones y/o tolvas)

Fabricacion de cucharones y/o tolvas (Meta propuesta de dos unidades)

Fabricacion de piezas anti desgaste y estructurales para diferentes equipos de movimiento de
tierra mediante planos (Mantener e incrementar minimo cuatro clientes nuevos)

Incrementar comercializacion y/o fabricacién de cuchillas, labios, puntas, cantoneras,
esquineros, protectores para los diferentes equipos de movimiento de tierra partiendo de
planchas de acero laminado.

Comercializacion y fabricacion de productos para las plantas de molienda y concentradoras
como son Liner, Mainframe liners, grizzlis y otros fabricados de planchas de acero y/o
bimetalicas y fundicion (méas acercamiento con FLSmidth y METSO).

Comercializacion de elementos bimetalicos de alto cromo y barras de tungsteno. (Lograr tres

clientes constantes de ese producto)
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- Comercializacion de uniones, niples y valvulas para tuberias de HDPE y de acero. (Fuerte
campafia). (U.S. ITEM S.A. 2021).
4.1.7. Gestion financiera

A nivel financiero la compafiia ha continuado con su dinamica de estabilidad financiera y
econdémica basada en sus estados, patrimonio, ventas y circulo de clientes estables y sostenibles,
que le han permitido un desarrollo satisfactorio en todo sentido.

En cuanto a los estados financieros la compafiia presenta un importante respaldo y
fortalecimiento patrimonial, con notables resultados en sus ventas e ingresos y con indicadores
positivos en términos de utilidad durante los Gltimos afios (la empresa respalda sus cifras con
auditorias externas a través de empresas auditoras reconocidas y especializadas en el pais. Por
corresponder a informacién de caracter confidencial, su divulgacion no sera publicada en este
estudio, cualquier requerimiento al respecto deberé ser solicitado previamente de manera formal
para su evaluacion y envio).

El nivel de liquidez corriente en el dltimo afio al corte de diciembre de 2020 estuvo por
encima de 1, nivel aceptable que significa que la compafiia no tendria dificultad para cumplir con
sus compromisos de pago de corto plazo con sus proveedores y entidades bancarias. (U.S. ITEM
S.A,, 2021).

4.2. Evaluacion de los contratos realizados por la empresa en los periodos 2018 — 2019
para verificar su correspondencia con la NIIF 15

Para dar respuesta a este objetivo, es necesario conocer el proceso de obtencion de un contrato
que, para fines del negocio, se maneja como una orden de compra en la presente empresa. Ante
ello, se presenta a continuacion en la figura 3, un diagrama de flujo ilustrativo que refleja el

procedimiento que genera el documento contractual que se estudia en este apice.



Figura 3

Flujograma de generacion de la orden de compra
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COORGINACIGN ¥ CONFORMIDAD
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Nota: U.S. ITEM S.A,, 2021
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4.2.1. Descripcion del proceso de emision del contrato, bajo modalidad de OC en
U.S. ITEM S.A.
Responsables
- Gerente de Ventas Division Metales (GVM)
- Especialistas de Ventas (EV)
Entradas
El proceso se inicia con la recepcion del requerimiento o solicitud de cotizacion del cliente
al &rea de ventas metales.
Salidas
El proceso termina con la aprobacion de la orden de compra (Continua Proceso Planta) y
con el posterior seguimiento a la culminacion de trabajos en planta, entrega del material al cliente
para facturacién o conformidad de este para presentacién de facturacion (Continua proceso:
facturacion y despacho) y seguimiento de cobranza (Continua proceso: cobranza).
Procedimiento
1. Cotizacion
Al recibir el requerimiento verbal o escrito del posible cliente para cotizar, se evalGan algunos
criterios para aceptar o denegar el requerimiento de cotizacion.
SE DENIEGA:
- Sino se trata de materiales o productos que U.S. ITEM S.A. comercializa.
- Sial estimar costos no es rentable.
- Silos precios no son competitivos frente a otros proveedores invitados.
- Cuando la realizacion del trabajo implica el empleo de muchas horas hombre, poco material y
mucha complejidad (de acuerdo a cada caso).
- Cuando el cliente requiere atencion de su pedido en tiempos que no son manejables por U.S.
ITEM S.A. (Pedidos de emergencia para el mismo dia, por ejemplo).
- Clientes con blogueo por deuda.
SE COTIZA:
a) Al recibir requerimiento por planchas completas y/o de medidas comerciales:
- EI EV revisa que en el requerimiento o solicitud de cotizacidn, que se encuentre completa y
conforme, la siguiente informacion:

o Descripcién (Dimension, espesor, calidad)
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o Cantidad

o Moneda

o Forma de pago

o Tiempo de entrega

o Direccion de entrega

o Indicaciones especiales sobre el producto requerido

El EV verifica que el material solicitado se encuentre en el reporte de control de existencias.
De ser necesario, confirma con el asistente o jefe de almacén su verificacion fisica.

Si el EV considera que el material a cotizar es una venta segura 0 hay muy pocas existencias
en el almaceén, solicita la reserva respectiva via email al area de almacén metales, con copia al
GVM. Esta reserva se mantendra vigente por 7 dias calendario. Vencido el plazo, almacén
metales levantara la reserva de manera automatica y sin consulta previa, por lo que el
especialista de ventas deberd comunicar si requiere renovarla.

El EV comunicara al area de almacén metales en caso la orden se suspenda antes del tiempo
de vencimiento de la reserva para que el material quede liberado.

El EV cotiza segun los precios de lista aprobados por la gerencia y solicita autorizacién de ésta
para casos que ameriten un ajuste de valor mayor al permitido en el listado. Estos casos
excepcionales seran evaluados por el gerente general de manera individual.

En la cotizacidn, el EV indica ademas el tiempo aproximado de entrega, previa coordinacion
con el jefe de planta &proyectos. A este tiempo debera adicionarle el plazo correspondiente a
la preparacién y embalaje de bultos, asi como el tiempo de despacho.

La cantidad de dias para la entrega debera indicarse siempre en la cotizaciébn como ventanas
de tiempo (Ej: de 2 a 3 dias).

Al recibir requerimiento por Servicios o Fabricaciones:

El EV revisa que en el requerimiento o solicitud de cotizacion, se encuentre completa y

conforme, la siguiente informacion:

o Descripcion (Dimension, espesor, calidad)
o Cantidad
o Moneda

o Forma de pago

o Tiempo de entrega



34

o Direccion de entrega

o Indicaciones especiales sobre el producto requerido

o Dibujo/Plano y radio si el cliente requiere servicio de rolado o plegado.

o Cuando el cliente proporciona su plantilla, el Especialista de Ventas coordina con el

dibujante la emisién del plano correspondiente.

o Medidas, cantidad y tipo si requieren agujeros.

o Medidas para trabajos de biselado.
El EV solicita planos asociados y detalles del requerimiento al cliente (cortes, rolados,
plegados, agujeros, maquinados).
En caso el cliente no cuente con esta informacion y siempre que el valor de la venta/posible
venta lo justifique, el EV coordina una visita en compafiia del especialista de ingenieria a
terreno (lima o provincias) para el respectivo levantamiento de datos.
El EV proporciona informacion a ingenieria para elaboracion de plano o conformidad del
remitido por el cliente.
El EV identifica en el reporte: control de existencias, el material mas adecuado disponible para
el trabajo requerido, segln sus dimensiones y con esta referencia solicita confirmacion y
verificacion fisica al jefe del almacen.
Confirmada la existencia y seleccion del material adecuado para el trabajo; el EV solicita la
reserva respectiva via email al area de almacén metales, con copia al GVM (de considerar que
el material a cotizar es una venta segura o de haber muy pocas existencias en el almacén). La
reserva se mantiene vigente por 7 dias calendario.
El EV coordina con el area de ingenieria y el jefe de planta & proyectos la factibilidad del
trabajo a realizar; revisan metrados y determinan si se requerird realizar compras o0 tomar
servicios de terceros. En este punto se levanta cualquier duda que pudiera existir internamente
para respuesta o clarificacion con el cliente.
En caso de requerirse compra a terceros o servicio externo, el EV se apoyara en secretaria de
gerencia para la solicitud de cotizaciones a los proveedores y luego éste aplica en su costeo, el
factor por precio correspondiente indicado por la gerencia.
El EV cotiza segun los precios de lista aprobados por la gerencia y solicita autorizacién de ésta
para casos que ameriten un ajuste de valor mayor al permitido en el listado. Estos casos

excepcionales seran evaluados por el gerente general de manera individual.
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Elegido el retazo con dimensiones mas cercanas a lo requerido para el trabajo en planta, el EV
debe incluir el costo de la pieza entera en su cotizacion y dejar registro de las medidas en el
expediente de la misma.

Cuando el material a utilizar identificado por el jefe de almacén metales excede el area
requerida para el trabajo en planta, el EV incluye en su cotizacion el costo del retazo completo,
o resta de este el area comercial utilizable (cuando exista), y la diferencia completa entra al
costeo.

Si la pieza disponible excede las dimensiones requeridas y ademas no es posible obtener un
corte comercial, se costea todo y la gerencia determinara en su revision, los rangos
porcentuales de descuento que pueden manejarse para esa pieza.

Si el area de la pieza requerida para el trabajo en planta es pequefia pero implica sacrificar area
que serviria para un corte comercial, EV debera informar al gerente general para que éste
indique si se debe pasar de cotizar porque no resulte rentable.

En caso de fabricaciones, toda cotizacion debe ser revisada y tener el visto bueno del GVM o
del Gerente General en sefial de conformidad, antes de su envio al cliente.

Resolucién de consultas/dudas y seguimiento a cotizaciones emitidas

El EV confirma con el cliente la correcta recepcion y contenido de lo cotizado segin
requerimiento y toma de éste, el feedback respectivo sobre las posibilidades de venta.

Con esta interaccion con el cliente/posible cliente, se hace seguimiento a la cotizacion para
evaluar la necesidad de una visita a oficina o terreno, llamar nuevamente, entre otras.

Se da respuesta a dudas y/o consultas técnicas del cliente/posible cliente.

Recepcidn y verificacion de orden de compra

Toda OC es recibida por el EV de manera electronica y en algunos casos también en fisico.
Se verifica que la OC esté de acuerdo a lo cotizado. De no estarlo, el EV envia comunicacion
al cliente indicandole los puntos en discordancia y que deben ser corregidos en su Orden de
Compra.

El EV confirma nuevamente el stock (siempre que no haya realizado la reserva o de haberse
excedido los 7 dias calendario). De no encontrarse disponible el material, debera buscar el mas
adecuado para el trabajo, asegurando que las medidas no sean mayores a las de la pieza

considerada inicialmente en la cotizacion.
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El EV confirma con el cliente la fecha de entrega requerida y maneja una extension cuando
sea posible.

El EV envia al cliente el plano para su conformidad.

Aprobacién de orden de compra por la gerencia

Para obtener la aprobacion de la OC por parte de la gerencia y dar inicio a la preparacién del

pedido del cliente, el EV:

Anota en la OC, el precio por libra cotizado.

Indica en la OC la conversion de medidas a pulgadas, cuando se requiera.

Detalla en la OC las medidas del material vendido al cliente.

Gestiona la indicacion del material a utilizar por parte del Jefe de Almacén Metales.

Adjunta el sustento necesario para el calculo de costos por la Gerencia.

Incluye toda informacion que considere Util para el Jefe de Planta & Proyectos (sea esta de la
cotizacion, requerimiento o documentos complementarios).

Coloca en la OC la indicacion de: certificados requeridos por el cliente, cuando sea el caso.
Adjunta planos emitidos y revisados por el area de Ingenieria, con la conformidad del Jefe de
Planta & Proyectos y validados por el GVM.

Finalmente, la OC debe contar con el visto bueno del GVM en sefial de que toda la informacion
y documentacion se encuentra completa y correcta para revision y aprobacion por el Gerente
General.

Seguimiento a entrega de material al cliente y conformidad de facturacion a clientes
Cuando el cliente lo indica, la carga es recogida por éste o su transportista contratado. En estos
casos, el cliente proporciona al EV los datos correspondientes para el ingreso de la unidad de
transporte a las instalaciones de U.S. ITEM S.A. y éste remite dicha informacion al area de
facturacion.

En la OC aparece la indicacion del cliente en caso la presentacion de factura de U.S. ITEM
S.A. requiera previamente de su conformidad.

La cantidad de dias para otorgar esta conformidad varia segun cada cliente.

El &rea de facturacion solicita la conformidad al cliente para poder presentar la factura. En
algunos casos el cliente pide envio de copia de guia de remisién sellada. EI Especialista de

Ventas entrega registro de la conformidad del cliente al area de Facturacion cuando ésta no la
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recibe directamente del cliente, para que se adjunte a la presentacién de factura. (Continua
Procedimiento: Gestion de Facturacion/Despacho).

6. Regularizacién de facturacion y seguimiento de la cobranza

- Una vez presentada la factura, el EV apoya con el seguimiento al cliente para su cancelacion.

- Secretaria de gerencia emite semanalmente un reporte de facturacion vencida y por vencer que
envia a los EV para el apoyo con la gestién mencionada.

- EI EV informa a la GVM, gerencia general y area contable, acerca de los compromisos de
pago de clientes morosos o de facturas de montos importantes, en caso deba levantarse algun
bloqueo para que U.S. ITEM S.A. continle atendiendo sus requerimientos.

4.2.2. Descripciény analisis de la OC y su correspondencia con la NIIF 15
Se presenta a continuacion, un analisis de la OC emitida por un cliente y que es consignada

a la empresa U.S. ITEM S.A. como proveedor para solicitar sus productos y servicios. En tal

sentido, en la figura 4 se presenta una ilustracion sobre el formato basico que tratan los clientes

para elaborar la OC por medio de la cual ellos expresan su intencion de negociar con la empresa,
bajo la concordancia de los datos ya cotizados previamente; y en la tabla 4 se explica la funcion de
cada seccién de la orden de compra, y se hace una interpretacion de cada una para verificar su

concordancia con los literales establecidos en las NIIF 15.



Figura 4
Formato de OC emitido por cliente de la empresa U.S. ITEM S.A. el 29/11/2018

H'DBAY ORDEN DE COMPRA N¢ 4500014196

Fecha Emigion: 29.11.2018 Pag.: 172
COMPRADOR PROVEEDOR
Mombre: HUDBAY PERU S.A.C. UMINERSAL SUPFPLIERE INGEMIERIA TECMICA MINERA COMERCIAL
Ruc: 205111657181 20110343907
Direcgidn: Ay El Derby Mo 055 Dpto 403, Torre 3 4 Codiga: 101997
Santlago de Surco, LIMA, PE Direcclén: AV, LOS MATERIALES 2915
Teléfono: B122900 Teléfono: FEE00060
Total de Items: 12 Contacto:

El PROVEEDOR a! aceptar este documents se compromete a cumplir todas las condiciones indicadas en la Orden de Compra, cladsulas o cualguser revision postenar.
Sirvase devolver la Orden de CumE(a firmada en senal de aceptacion a la brevedad. Cualquier gasto originado por el incumglimients de cuabquiera de las condiciones
descritas en la presente Orden de Compra, sera de cargo del FROVEEDOR. Las partes suscribientes damral&aneman expresaments que ka firma de esta Orden de
Cnmpria 8 g sdelqt:rrulo de transferencia en propeedad. por pane del PROVEEDOR y a favor del COMPRADOR. de los bienes descritoe mas adelante. matens de |a
presente Orden de Compra.

Comprador: juan martinez Autorizado por: GREG DRYDEN
Teléfono: Facha Autorizacidn: 20.11.2018
amail: juan.maninezd hedbayrminerals com

CONDICIONES DE ENTREGA CONDICIONES DE PAGO
Bunio de Entrega: ALMACEN ACDINSA Pago a 30 dias
g!&mﬁﬁfﬂa 3-a =n fnd. La Taboada | Moneda: Ddlar amencano

Contacio: Gerly Guanilo Galvesz
Teletond: (511)6136860  Anexo: 147

El COMPRADOR no serd responsable por el pago de las faciuras u ofros comprobantes de pago, incluyendo aguellos referidos al cobro de penalidades, interases
moratorios o compensatorios que pudieran Eanetansa Como consecuancia de cualguwer pedido gue no 58 encusnire debdaments l\e?:?ahadn or una Crden de Compra.
Todos los ﬁns gue correspondan al COMPRADOR estaran supstos a la corecta si0n de los bisnes por parte del PROVEEDOR de conformidad con lo establacido
an la presanie Orden de Compra r a su rec%nclun a satsfaccion por parke del COMPRADOR. Assmismo, los pagos gue correspondan al COMPRADOR estaran
condicionados a la recepcian a satislaccion del COMPRADOR de los documentos que acraditan |a entrega de kos bienegs.

Item Codigo Cantidad Unida Descripcion Fecha de Precio Valor total del
d entrega unitario ftem
10 10002723 5,000 UM PLANCHA ANTIABRASIVO SO0BHN 17X4701100 30.11.2018 1.002.48 5.012.40
FABRICANTE: N*PIEZA;
20 10002724 14,000 UM PLAMNCHA ANTIABRASIVO SODBHN 3/47X4" ao11.201a 751,66 10.526.04
FABRICANTE: M PIEZA:
30 10007984 &,000 UM PLANCHA ANTIABRA 450 1/2° X 8 X 20 30.11.2018 1.889,03 11.934.18
FABRICAMTE: N*FIEZA:
40 10007385 4000 UM PLANCHA ANTIABRA 450 3/4” X 8 X 20 30.11.2018 2.983.55 11.834.20
FABRICANTE: N*PIEZA;
50 10007388 6,000 UM PLAMCHA ANTIABRA 500 1/2° X 8 X 20 Ao1i201a 2.004.95 12.029.70
FABRICANTE: M PIEZA:
&0 10007989 2,000 UM PLAMCHA ANTIABRA S00 2" X 10X 8 30112018 4.009,69 8.019.78
FABRICANTE: M= FIEZA:
70 10007992 T.oog UM PLANCHA ANTIABRA 500 BHMN 17 X 10 X 20 30.11.2018 501237 35.086.59
FABRICANTE: N*PIEZA:
80 10007893 12,000 UM PLAMCHA ANTIABRA S00 BHN 354" X 10 X 20 Ao1i201a 3.758.28 45.111.36
FABRICANTE: MN*PIEZA:
S0 10007999 6,000 UM PLAMCHA ANTIABRA T1 450 3@* X 10 ¥ 20 30.11.2018 1.664,72 11.188,32
FABRICANTE: M= PFIEZA:
100 1000EO0DE 3,000 UM PLANCHA ESTRUCTURAL A-514 17 X3M X 6M 30112018 4.972.78 14.918.34
FABRICANTE: N*PIEZA:
o 10016068 2,000 UM HARDOX 5001 1/2% x 96" x 288” ani1.201a T218.08 14.436.16
FABRICAMTE: N* PIEZA:
120 10017512 3,000 UM PLANCHA ESTRUCTURAL A-514 1:27X4'%10° 0112018 493,28 1.479.84
FABRICANTE: M= FPIEZA:
VALOR: 181.676,91
LG.V.: 32.701,85
VALOR TOTAL: 21437876
MONEDA: Délar americano

ENTREGA ¥ EMBALAJE DE BIENES ~ - . X . . X X .

La anfrega de |os venes debera ser raakzado con Guia de Remisidn, la misma gue daberd cumplir con los regquisitos fributarios vigentas, de acuendo al Articulo 17,
numaral 2.14 dal RBgIan}anturddB %um nies de Pago. R.S. N° 007 93SUNAT. Las Guias de Remision debardn indicar y conservar 108 mMismos numerns de iem
COnsigna en la presanta Orden de Compra.

El ambalaje de los materiabes tendra que sg iddnao para el transporte interprovincial en & Pend y los adecuados cambios de aftitud (0 a 4,500 m.5.n.m.} y presion. Todos
los bultos Yo paguetes deberan ser rotulados con el nombre del Proveedor, al nomero de la Orden de Compra v la cantidad de bulos y/o paguetes que se entrega.

En ¢aso el producto o sarvicio requiera la compra de un aparato eléctrico o electrdnico, se deberd informar a Hudbay sobre las sustancias peligrosas gque contiene dicho
producio & indicar |a forma de manajo ambiental del residuo.

El PROVEEDCOR asumird & riesge de pérdida o dafo de los béenes materia de esta Orden de Compra hasta el momento en qua éstos hayan sido entregados
formalmente al personal de nuestros almacenes y estos n informado al COMPRADOR la_conformidad de recepcian. El COMPRADOR no sera responsable por los
bsenes despachados en exceso, sobrepasando las candi s solicitadas en esta Orden de Compra salvo que |as partes hubieran paclado expresamente ko contrario,
Salvo que las partes hubseran acordado expresamente lo contano, el PROVEEDOR debera correr con todos los costos yo gastos por concepio de eambalaje,
contenedores, sito 0 almacenamients, no pediends el FROVEEDOR efectiuar ningun cargo adiconal por dicho concepto.

DEVOLUGION DE MATERIALES

Los materiales que no se ajusten a lo requerndo en la presente Orden de Compra, seran devuelios y los gasios que esto ocasione seran cargados a cuenta del

provaador,

Todos los bianes materiales de la presente Orden de Compra deberan cumplir con los requenmientos de calidad, idoneidad, cantidad y precio establecidos por el
tragados en

COMPRADCR, en todos los aspecios, asi como, con las disposicionss legales vigentes que resulten aplicables. Asimsimo, todos los bienes deberdn ser en
al iempo y lugar previamenta a[?:rdadu con el COMPHADOEEE = genle= q =l

Nota: U.S. ITEM S.A., 2021



Tabla 4

Secciones que componen la orden de compra (OC)
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producto al cliente, en
cuanto al punto de
entrega, nombre de la
empresa  transportista,
direccion, numero de
teléfono y contacto.

N° | Seccion de la OC Contenido Correspondencia con la NI1F 15

1 | Identificacién de | Contiene el cdédigo que | De acuerdo al apartado 10 de la norma es
laOC identifica la compra, asi | necesario que la aprobacion del contrato

como la fecha de emision | S€ realice de manera escrita, verbal o de
de la misma. (otras préacticas trad|C|onaIes).En este
. caso es una OC cuyo numero es

2 | ldentificacion Detalla el nombre, RUC, 4500014196, y su fecha de emision fue el
del cliente direccion y ndmero de | dia 29 de noviembre de 2018.

teléfono.

3 | Identificacion de | Detalla el nombre, RUC, | Es aqui, donde se lleva a cabo la fase de
laempresa U.S. | codigo, direccion, | identificacion del contrato segln el
ITEMS.A. nimero de teléfono vy modelo de los 5 pasos.

(Proveedor) contacto.

4 | Tratado de | Se expone la idea que | Reconocimiento del contrato: la NIIF 15
negociacion  de | ocupa el compromiso de | €N su Apéndice A, expone que un
contrato negociacién entre las contrato se conceptuall_za COMO un pacto

partes (Cliente y entre ambas_ partes (entidad y cllen_te) ya
consecuencia de ello se originan

Proveedor) derechos y obligaciones a cumplir
siguiendo las condiciones establecidas
para que el contrato sea acogido dentro
del alcance de la misma.

5 | Condiciones de | Especifica los detalles | La NIIF 15 en su Apéndice A, sefiala que
entrega para la colocacion del | las partes asumen los compromisos

cuando el acuerdo entre ambas partes
haya sido aprobado.

Reconocimiento  del
Contrato

Segun la NIIF 15, en el péarrafo 46
cuando se cumple con el compromiso de
desempefio, posteriormente procede a
reconocer el valor de la operacion como
ingresos de actividades pertenecientes al
giro de la compaiiia. En el caso de la
empresa en estudio, el ingreso se
reconoce en la fecha de entrega del
producto.

Ingreso  por




Tabla 4
(Cont.)

40

NO

Seccion de la OC

Contenido

Correspondencia con la NIIF 15

6

Condiciones de
pago

Registra el tipo de pago
que caracteriza la compra
del producto, de contado
0 a crédito, tiempo del
crédito, y tipo de moneda
para su cancelacion.
Asimismo, los términos
de responsabilidad vy
compromiso ante el
mismo.

De acuerdo al literal “e” del apartado 9
de la NIF 15, para el caso de la
evaluacion de la probabilidad sobre del
cobro de un valor econémico producto
de una contraprestacion, una compafia
tomara en cuenta los siguientes aspectos:
- Facultad de capacidad del cliente.
- Proposito del cliente de cancelar la
contraprestacion a la fecha de
vencimiento.

Detalles del

producto

Especifica el codigo, la
cantidad, la descripcion
del producto, asi como la
fecha en que se
compromete a entregarlo.

En el bloque de apartados de la NIIF 15
que van desde el 22 dice que se
denomina obligacion de desempefio el
compromiso que Se genera COMO
consecuencia de celebrar un pacto entre
dos 0 mas o personas para:
- EIl traspaso de bienes o servicios
distintos detallados en el documento.
- El traspaso al cliente de bienes o
servicios distintos con un mismo
modelo y que son esencialmente los
mismos.

Sefiala el apartado 24 de la norma,
que las obligaciones de desempefio (OD)
pueden identificarse de dos maneras: se
dice que es explicita cuando sea
reconocido en el contrato y de manera
implicita cuando se genera en el cliente
una expectativa valida sobre el traspaso
de un bien o servicio. En el caso de este
OC las OD son explicitas.

Es aqui, donde se lleva a cabo la fase
de identificacion de las Obligaciones de
Desempefio (OD), segln el modelo de
los 5 pasos.
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Tabla 4
(Cont.)
N° | Seccion de la OC Contenido Correspondencia con la NI1F 15
8 | Precio del | Detalla el precio unitario El parrafo 47 de la NIIF 15 aborda el
producto del producto, asi como el | importe reflejado que ingresa a una

precio total ante la
sumatoria de las unidades
del mismo producto.

compafiia como consecuencia de la
enajenacion de un servicio o bien a un
cliente se denomina PRECIO DE
TRANSACCION. (Probabilidad que se
recaude la contraprestacion).

En el parrafo 74 de la norma expresa
que de acuerdo al precio relativo de una
enajenacion independiente, la compafiia
asumira la responsabilidad de Ila
distribucion del importe de cada
operacion a cada obligacion de
desempefio incluida en el compromiso.

En los apartados 47 y 48 de la NIIF se
acota que la compariia tomaré en cuenta
tanto las referencias del contrato como
las practicas tradicionales para el
correcto célculo del precio de Ia
transaccion. En este caso, la empresa
U.S. ITEM S.A. en su Sistema de Costos
Unitarios maneja los estandares
necesarios para tal fin.

En el parrafo 61 de la NIIF 15,
también se hace notar que por diversas
razones cuando Se  proporciona
financiacion al cliente o a la compafiia
(crédito), genera diferencias entre la
contraprestacion pactada (intereses) v el
importe de la enajenacion de un servicio
0 bien, en donde dichos montos o
diferencias sera proporcional al motivo
de la misma. En el caso de estudio, los
intereses son especificados cuando el
tiempo del crédito es mayor a 30 dias.

Es aqui, donde se lleva a cabo la fase
de determinacion del precio de la
transaccion segun el modelo de los 5
pasos. Igualmente, se lleva a cabo la fase
de asignacion de precios de la
transaccion a cada una de las OD.
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Tabla 4
(Cont.)
N° | Seccion de la OC Contenido Correspondencia con la NI1F 15
9 | Valor neto de la | Especificael sub-total del | Apartado 17 de la NIIF especifica: El
compra monto de la compra. precio o desempefio de un contrato u otro
10 | Impuesto  del | Especifica el monto del | S importante para determinar el importe
producto impuesto (IGV)  que :ﬂzgar la contraprestacion de uno de
grava la compra.
11 | Monto total de la | Detalla el valor total de la
compra compra al sumar el
subtotal del valor de los
productos con el IGV que
este monto genera.
12 | Términos y | Se exponen las pautas | la NIIF 15 en su apéndice A, dice que su
condiciones de la | que rigen la OC y que | alcance conlleva al:

negociacion

condicionan la
responsabilidad y
compromiso de la forma
de entrega, abordaje del
riesgo, tratamiento de las
devoluciones, sanciones
por incumplimiento de

algun término
especificado en el
contrato, requisitos de
elaboracion de las

facturas, condiciones de
presentacion de la factura

y su pago, tipo de
indemnizaciones por
incumplimiento, Leyes

aplicables y jurisdiccion,
Sistema de detracciones,
normas de
anticorrupcion.

- Reconocimiento de los derechos que
pertenecen a cada parte, asi como
también las clausulas de cancelacion
con relacion a los servicios y bienes
que se ofrece.

- El compromiso se celebra con un fin
lucrativo, se identifican los riesgos y
flujos de efectivo que varien por el
acuerdo.

- La PROBABILIDAD de que se
recaude la contraprestacion por el
traspaso de los bienes y servicios.

- Derechos y obligaciones creados por el
contrato.
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Tal como se observa en la matriz de analisis expuesta en la tabla 4, en la negociacion si se
maneja el reconocimiento del contrato que establece las NIIF 15 en su apéndice A, y en ese sentido,
el documento también cumple con los demas requisitos segun los apartados sefialados en la misma
tabla. Se denota que la empresa cumple con el modelo de los 5 pasos de la NIIF, en sus primeras 4
fases.

Sin embargo, en cuanto a la oportunidad del procedimiento de “reconocimiento del ingreso”
correspondiente a la fase 5 del modelo, posterior a la entrega del producto de la venta a crédito
(que da paso al cumplimento de la OD), se puede decir que la empresa se rigio por el “principio
del devengado” el cual insta a reconocer la fecha en que incurre el hecho generador o sustancial
del ingreso o gasto, mas no la fecha en que se haya realizado el cobro o pago, ya que ésta no puede
condicionar ni influir al hecho generador, por lo que se reconocera y se contabilizara en la fecha
en que se origino la entrega de la OD.

En este sentido, en laempresa U.S. ITEM S.A. se reconocen los ingresos por ventas de bienes
y servicios y su correspondiente costo de ventas, antes de transferir al comprador el control del
bien, que en este caso, es cuando se hace la entrega del producto a la empresa de transporte; y no
se reconocen en los periodos con los cuales se relacionan, independiente al momento en que se
perciben o pagan. Esta situacion, contradice lo que estable la norma, es decir que el ingreso se debe
reconocer cuando las OD estén satisfechas, para no afectar la situacion real de los EEFF.

Como se observa en la figura 5, la empresa U.S. ITEM S.A. realizo el dia 04 de diciembre
del 2018 el empaque y embalaje del producto a entregar (OD) a la empresa compradora segun
contrato numero 4500014196 del dia 29 de noviembre del 2018 expuesto en la figura 4, y fue
recibido por la empresa transportista segun guia de remision No.001-0060492 (ver figura 5), el
dia 05 de diciembre (ver sello de recepcion) para su traslado a la empresa compradora. ES en este
momento (04 de diciembre del 2018), también la empresa emite la factura N°010-4274 (ver figura

6), que en todo caso representara el reconocimiento del ingreso.
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Figura 5
Guia de remision del producto emitido el 04 de diciembre del 2018
4 A
R.U.C. N 20110343907
|
UNIVERSAL SUPPLIERS ING. TEC. MIN. COMERCIAL SA. GUIA DE REMISION
Av Los Materiales N° 2615 Urb. Industrial W
os Materiles N 2915 U = REMITENTE
Tolt : 366-0061 / 366-0062
o-mal: ventas@usitomsa com Ng 001 '0160492
\. J
FECHA Geri2:nse )] 0/C 4HEMISE FECKADEINCO (12213 | venoeoor o w
!
CUENTE ABRAI PERY 5,81, RUC 20S1LLe818 !
DIRECCION. AV, EL DERBY NRO. 035 DPTO. 403 SANTIAG0 B€ SURCO.LIMA, LM 44
TRANSPORTISTA: .5, 1TEN S.A. RUC: 20110343807 :
PARTOLE M MTERINES 2918 - LM vt 1
OF LLECADA D PARCELA 3A S/N FIO.LA TAROM - CALLAD
MEM | CODIGO CANT. | UNID. DESCRIPCION
w1 | o1eo0nion0n0 |  Looofle WRDOI $00 1.1/2° 1 %6* 1 268" (17.110)
|
BAY PERU S.A.C.
'L EN
d JENE] 20)9 >
RECIE} 9 “
2 4 A = ’
‘\"'.\. ,-‘t/
N2ty g0 AP/
;(;/5 ¢ f i
= / J
[ Datos de identificecion Unidad de FECHA MOTIVO DEL TRASLADO =
Tramaporte y del Conductor [ l"‘M‘ XY % Racap o eres |
Marta sef ho o P'YUVA‘J ) Vrta Saet 3§ condemaodn S0 Comprader (| I Tasad por amis renaeds 0 competbartes 8¢ 2000 1
Pus R2XK - &QQ ) Corona (1 4 Yastado mra paoare |
N Corh a0 bacrpeon 2 Compgnacsn ()N mporacm |
N Lcenca Contuck. 10046 210 #) Devotacitn { )0 Dporacte |

Nota: U.S. ITEM S.A,, 2021
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Factura del product

o emitido el 04 de diciembre del 2018
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B. CONTINENTAL muamwm

2543

\
-

R.U.C.: 20110343907
No. F010-4274

U.S. ITEM S.A.
UNIVERSAL SUPPLIERS INGENIERIA TECNICA MINERA FACTURA ELECTRONICA
COMERCIAL S.A.
AV. LOS MATERIALES 2915 LIMA
CTAS. CTES. “t
B. CREDITO SIS §1910721060 LIMA - PERU
B. SCOTIABANK $7.001-0071159

Representacién impresa de 13 Factura de Venta Electrénica. SON: DOSCIENTOS CATORCE MIL TRECIENTOS SETENTA Y OCHO CON
3150050002639/ SUNAT Ger’s §3/04/5016 76/100 DOLARES AMERICANOS

VALOR TOTAL:
MONEDA -

Cliente: HUDBAY PERU S.A.C. Lo
R.U.C.: 20511165181 2018-12-04 DOLARES AMERICANOS
Direccién: AV. EL DERBY NRO. 055 DPTO. 403 - SANTIAGO DE SURCO - LIMA, PERU ! Estado Autorizacién
4 2018-12-04 Aceptada
tem Codigo Canti L Descripcion Fecha de Precio Valor total deld
a entregs unitaric ntem
10 10002723 S5.000 uUN PLANCHA ANTIABRASIVO SOOBHN 1" Xa'X10" 30.11 2018 1,002 .48 S 012 40
FABRICANTE: N* PIEZA:
20 10002724 14 000 uUN PLANCHA ANTIABRASIVO SOOBHN 34" X4 X10" 30.11. 2018 751.86 10.526 04
FABRICANTE: N* PIEZA:
30 10007984 6.000 N PLANCHA ANTIABRA 4SO 7/2" X 8 X 20 30 .11 2018 1.989 .03 11.93a4. 18
FABRICANTE: N™ PIEZA:
a0 10007985 < 000 UN PLANCHA ANTIABRA 450 34" X 8 X 20 30.11. 2018 2 983.55 11.934 20
FABRICANTE: N* PIEZA:
S0 10007988 6.000 UN PLANCHA ANTIABRA SO0 /2" X 8 X 20 30.11.2018 2 004 95 12.029.70
FABRICANTE: N* PIEZA:
a0 10007989 2.000 N PLANCHA ANTIABRA SOO 2" X 10X 8 30 11 2018 <4 009 .89 s 019.78
FABRIXCANTE: N™ PIEZA:
7o 10007992 7.000 uUN PLANCHA ANTIABRA SOO BMN 1™ X 10 X 20 30.11 2018 S 01237 35 086 .59
FABRICANTE: N* PIEZA:
80 10007993 12.000 UN PLANCHA ANTIABRA SO0 BHN 34" X 10 X 20 30.11.2018 3.759.28 45 111 .36
FABRICANTE: N™ PIEZA:
S0 10007999 6.000 N PLANCHA ANTIABRA T1 4aS0 38" X 10 X 20 30 .11 2018 1.864.72 11,188 .32
FABRICANTE: N™ PIEZA:
100 10008008 3.000 N PLANCHA ESTRUCTURAL A-S14 17 X3M X 634 30 .11 2018 497278 14 918 34
FABRIXCANTE: N" PEZA:
170 10016068 2.000 uUN HARDOX SO0 1 1/2" x 96" x 288" 30 .11 2018 7.218.08 14.436.16
FABRICANTE: N™ PIEZA:
120 100127512 3.000 N PLANCHA ESTRUCTURAL A-S14 1/27Xa'X10° 30.11 2018 493 .28 1.479 84
FABRICANTE . N" PIEZA
VALOR: 181.676.91
LG.V.: 32.701 .85

Informacién adicional:
O/C.: 4500014196

COND.: F/ 30 DIAS §
VEND.: 08

Nota: U.S. ITEM S.A,, 2021
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Finalmente, la empresa compradora recibe el producto y toma el control del mismo el dia 03
de enero de 2019 (ver sello de recibido en figura 5, y ver figura 7 vale de entrada de mercancia al
almacén del comprador de 03 de enero del 2019), para ser pagada a 30 dias, es decir, el 03 de
febrero de 2019.

Figura7
Vale de entrada de mercancia al almacén del comprador con fecha 03 de enero 2019

VALE DE ENTRADA DE MERCANCIAS Nr. 5000050849 Pag.l

Fecha EM 03.01.2019
Fecha actual 03.01.2019

Centro : 3100
Denominacidén: CONSTANCIA

Numero Guia : 09-00001-0060492

Proveedor : 0000101997
Nombre : UNIVERSAL SUPPLIERS INGENIERIA
Pedido : 4500014196
Gr.compras : PSP Plant Spares Teléfono :
Solicitante :
Pos Material Denominacidén
Alm. Lote Ubicacién Cant. UM
PROTECT
0001 10016068 HARDOX 500 1 1/2" x 96" x 288"
0002 TPLANCHAOZ 1 UN
________________________ ______\_: -
Emisor EQUINTAN Jo Rmuamﬁ

Coordinador de Almacenes

Nota: U.S ITEM S.A., 2021

No obstante, la empresa empieza a reconocer el ingreso el dia 04 de diciembre cuando la
empresa transportista recibe la carga. Segun el parrafo 31 de la NIIF 15 una entidad reconocera los
ingresos de actividades ordinarias cuando (o0 a medida que) satisfaga una obligacion de desempefio
mediante la transferencia de los bienes o servicios comprometidos (es decir, uno o varios activos)
al cliente. Un activo se transfiere cuando (o a medida que) el cliente obtiene el control de ese activo.

Por otra parte, el apartado 31 de la NIIF 15 indica que al momento de transferir los servicios
0 bienes al cliente, también se esta transfiriendo el control total del activo, satisfaciendo de esta

manera el cumplimiento de la obligacién, y como consecuencia de ello se obtiene ingresos
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econdémicos beneficiando a la compafiia, luego se reconocera como tal debido a que es proveniente

de actividades ordinarias propias de la compafiia.

4.2.1. Detalle de las ventas declaradas en la empresa US ITEM S.A. periodos 2018 y

2019.

A continuacion se muestran en la tabla 5, las ventas mensuales que se registraron en los afios

2018 y 2019, con sus respectivos costos de ventas.

Tabla s

Ingresos percibidos por ventas en la empresa U.S. ITEM S.A. afios 2018 y 2019

2018 2019
Mes Monto Costo de ventas Monto Costo de ventas

Enero 6.984.464,57 5.797.105,60 8.642.569,36 6.568.352,72
Febrero 7.010.208,73 6.239.085,77 7.025.987,29 5.199.230,59
Marzo 7.302.657,25 5.915.152,37 9.325.987,65 7.274.270,37
Abril 5.312.879,32 4.515.947,42 10.000.369,75 7.500.277,31
Mayo 6.105.698,09 5.128.786,40 8.503.987,33 6.548.070,24
Junio 4.998.306,54 3.848.696,04 9.105.879,95 6.920.468,76
Julio 6.512.347,85 4.884.260,89 8.129.876,55 6.341.303,71
Agosto 6.023.333,55 4.637.966,83 9.586.742,21 7.190.056,66
Septiembre 7.269.874,25 6.619.688,29 9.000.258,80 6.570.188,92
Octubre 5.880.250,39 4.704.200,31 8.028.987,25 6.342.899,93
Noviembre 7.894.569,40 6.631.438,30 8.900.259,25 6.481.139,89
Diciembre 6.413.286,84 5.130.629,47 7.459.926,98 5.669.544,50
Total Ventas 83.813.574,87 64.052.957,68 103.710.832,37 78.605.803,61

Utilidad Neta 19.760.617,19 25.105.028,76

Nota: U.SITEM S.A., 2021

Tal como se percibe en la tabla 5, las ventas y los costos de ventas alli reflejados, fueron los
considerados en los EDR que se presentan mas adelante, y sera importante al momento de conocer
que ingresos fueron los que afectaron la confiabilidad de los EEFF.

4.3. Analizar los estados financieros de los periodos 2018- 2019 segun la NIIF 15

Se obtuvo de la compafiia los principios y practicas contables importantes aplicados en el
registro de las operaciones y la preparacion de los EEFF para el periodo 2018 y 2019, de lo cual se
puede decir, que los estados financieros se preparan de acuerdo a los principios de contabilidad
generalmente aceptados en el Peru, que comprenden las normas emitidas por el Consejo Normativo

de Contabilidad (CNC); cabe indicar, que la empresa aln esta en proceso la implementacion de las
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NIIF de acuerdo a la NIIF 1 Adopcion por primera vez de las Normas Internacionales de

Informacion Financiera, de igual manera la NIIF 15.

A continuacidn, se muestran los estados financieros que caracterizaron los periodos 2018
(ver figura 8) y 2019 (ver figura 9) en la empresa US ITEM, S.A.

Figura 8

Estado de Situacion Financiera al 31 de diciembre 2018

U.S.ITEM S.A.

BALANCE GENERAL
al 31 de Diciembre del 2018
( Expresado en Soles)

ACTIVO

Activo Corriente
Efectivo v equivalente de efectivo
Cuentas por Cobrar Comerciales
Otras cuentas por cobrar
Existencias
Gastos contratado por anticipado
Total Activo Corriente

Activo no corriente

Inversiones financieras

Intangible

Inversiones Inmobiliarias (NETO)

Activos adquiridos en Arrendamiento financiero(NETO)
Inmb.Maq. Y Equipo-(NETO)

Acum. A Diciembre-18

S/

3,753,660.36
16,289,604.22
2,008,292.90
35,692,393.83
1,261,778.02

59,005,729.33

31,707.00
4,499,793.57
3,738,077.20

37,033,941.99

Total Activo no Corriente

45,303,519.76

[TOoTAL ACTIVO

104,309,249.09 |

[PASIVO Y PATRIMONIO ]

Pasivo Corriente
Obligaciones financieras
Cuentas por pagar comerciales
Otras cuentas por pagar
Total Pasivo corriente

Pasivo no corriente
Obligaciones financieras
Pasivo diferido

28,539,942.70
7,690,205.22
17,753,339.03

53,983,486.95

2,401,301.29
6,327,210.78

[TOTAL PASIVO

62,711,999.02 |

Patrimonio Neto

Capital

Excedente de Revaluacion
Reservas legales
Resultado acumulados
Resultado del Ejercicio
Total Patrimonio

7,273,500.00
1,085,700.00
27,915,326.70
5,322,723.37

41,597,250.07

Total Pasivo y Patrimonio

104,309,249.09 |

U.S. ITEM S.A.

INGENIERIA TECNICA
MINERA COMERCIAL

(Dol

GERENTE GENERAL

U.S.

ORA

wassvesalennnsssnne seansanrane erassessesmessens SRR o 7 N

HECTOR BUENO CHAVE? GIOVANNA.

Nota: U.S. ITEM S.A,, 2021



Figura 9

Estado de Situacion Financiera al 31 de diciembre 2019

U.S.ITEM S_A.

BALANCE GENERAL
al 31 de Diciembre del 2019

[ACTIVO |

Acum. A Diciembre-19

Pasivo Corriente
Obligaciones financieras
Cuentas por pagar comerciales
Otras cuentas por pagar

Total Pasivo corriente

Pasivo no corriente
Obligaciones financieras
Pasivo diferido

S/
Activo Corriente
Efectivo y equivalente de efectivo 4,413,324.89
Cuentas por Cobrar Comerciales 17,306,586.65
Otras cuentas por cobrar 2,332,903.25
Existencias 41,608,022.05
Gastos contratado por anticipado 146,455.10
Total Activo Corriente 65,807,291.94
Activo no corriente
Inversiones financieras 31,707.00
Intangible -
Inversiones inmobiliarias (NETO) 4,449,632 .61
Activos adquiridos en Arrendamiento Financ.(NETO) 2,176,229.38
Inmb.Magq. Y Equipo-(NETO) 37,285,470.09
Total Activo no Corriente 43,943,039.08
[TOTAL ACTIVO 109,750,331.02 |
[PASIVO Y PATRIMONIO |

17,754,309.16
20,458,030.51
6,250,798.13

44,463,137.80

13,187,996.49
6,166,230.33

[TOTAL PASIVO

63,817,364.62 |

Patrimonio Neto
Capital

Reservas legales
Resultado acumulados
Resultado del Ejercicio
Total Patrimonio

7,273,500.00
1,085,700.00
28,067,487.14
9,506,279.26

45,932,966.40

|Total Pasivo y Patrimonio

109,750,331.02 |

U. S. ITEM S.A.

INGENIERIA TECNIfA
MINEBA COMERCIA
/%;c oD

UENO CHAVEZ
HECT&S&W GENFRAL

Nota: U.S. ITEM S.A., 2021
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Entre las politicas contables que sustentan los ESF de los afios 2018 y 2019, se encuentran
las notas vinculadas a detallar los componentes de cada cuenta contable (parrafo del 51 al 95 de la
NIC 1), entre las cuales se tienen:

Nota A. Activos: donde en los activos, se detallan todos los elementos que conforman los
activos corrientes, tales como efectivo, cuentas por cobrar provenientes de los contratos o producto
de las transacciones comerciales otorgadas a crédito a los clientes, existencia de materiales, gastos
contratados por adelantado, y que luego se usaron en el suministro de productos y la prestacion del
servicio por parte de U.S. ITEM S.A. de igual forma, se registran los activos no corrientes tales
como inversiones financieras, inmobiliarias, maquinarias y equipos (ver Anexo A para 2018 y
Anexo D para 2019).

Nota B. Pasivos: en el rubro de pasivos, se registran especificamente en el aspecto de los
pasivos corrientes se colocaron las obligaciones pendientes de pago a entidades financieras por
préstamos e intereses, cuentas por pagar a proveedores y a otros. En los pasivos no corrientes,
también entren otras obligaciones financieras (ver Anexo B para 2018 y Anexo E para 2019).

Nota C. Patrimonio: en el patrimonio se ubican el capital, la reserva legal, asi como las
Unicas dos cuentas que pueden ser afectadas por la aplicacion de NIIF15 y ellas son “Resultados
acumulados de afos anteriores” y “Resultados del ejercicio” (ver Anexo C para 2018 y Anexo F
para 2019).

Cabe destacar, que si bien la presentacion de los estados financieros antes presentados, estan
bien formulados y cumplen con los estandares estudiados, no abordan de manera comparativa los
periodos en estudio, tal como se sugiere para las buenas practicas contables de NIIF, que si bien es
obligatorio para las Pymes, la NIC 1 “Presentacion de Estados Financieros” exige que la entidad
debe presentar informacion comparativa respecto del periodo inmediato anterior para todos los
importes incluidos en los estados financieros del periodo corriente. Como se pudo ver, la empresa
U.S. ITEM S.A, no aplica este procedimiento.

A continuacion se presentan los estados de resultados de los afios 2018 (ver figura 10) y 2019

(ver figura 11), los cuales al igual que los ESF se muestran de forma individualizada por periodos.



Figura 10

Estado de Resultados al 31 de diciembre 2018

U.S. I'l

EM S. AL

ESTADO DE RESULTADOS
al 31 de Diciembre del 2018
( Expresado en Nuevos Soles)

VENTAS NETAS

Ventas Aceros

Ventas Acoples

Ventas Chesterton

Venlas Servicios
-Soldadura Ant
-Proyectos El Brocal
-Proyectos Las Bambas
-Proyectos Las Bambas-Tolvas

-Proyectos Pala Bucyrus
-Proyectos SPCC Cuajone
-Proyectos SPCC Toquepala
-Proyectos Antapaccay

COSTO DE VENTAS
() Costo de Ventas -Aceros

(-} Costo de Ventas - Acoples
(-} Costo de Ventas -Chesterton

(-) Costo de Ventas -Proyecto El Brocal
(-) Costo de Venltas -Las Bambas

(-} Costo de Ventas -LBB Tolvas

(-) Costo de Ventas -Palas

{-) Costo de Ventas -SPCC-Cuaj

(-) Costo de Ventas -SPCC-Toq

(-) Costo de Ventas -Antapaccay

UTILIDAD BRUTA

Gastos de Venta

(-} Gaslos de Ventas - Aceros

(-) Gastos de Ventas -Acoples

(-) Gastos de Ventas -Chesterton
(-) Gastos de Ventas -Proy

Gastos de Administracion

(-) Gastos de Administracion-Lima

(-) Gastos de Administracion-Sold. Ant

(-) Gastos de Administracion-Las Bambas
{-) Gastos de Administracion-Cuajone

(-) Gastos de Administracion-Toquepala

(-) Gastos de Administracion- Antapaccay

OTROS INGRESOS
OTROS GASTOS
UTILIDAD OPERATIVA

INGRESOS FINANCIEROS

INGRESOS FINANCIEROS-Dif. Cambio

GASTOS FINANCIEROS

GASTOS FINANCIEROS-Dif. Cambio
RESULTADO ANTES DE
PARTICIPACIONES

(-) PARTICIPACION TRABAJADORES
(- IMPUESTO A LA RENTA

UTILIDAD NETA DEL
EJERCICIO

-13,084,119.72
-2,319,011.13
-94,767.80
-1,758,734.97
-2,144.01995
-3,147,651.32

Acum. A Diciembre-18
s/. %

83,813,574.87 100.00
31,649,769.41 37.76
1,537,908 82 183
7.118,759.7 B49
43,507,136.93 51.91
20,779,902.15 24.79

0.00
13,989,702.41 16.69
3,565,699.24 4.25
487.585.60 0.58
1.038,894.22 1.24
866,238.98 1.03
2,779.114.33 332
-64,052,957.68 -76.42
-22,142,302.93 -69.96
-1.026,176.21 -66.73
-3,044,500.60 4277

(-} Costo de Ventas -Soldadura Antamina -15,291,672.99

0.00

19,760,617.19 23.58
-5,252,517.80 -6.27
-3.344.73957 -10.57

U.S. ITEM S.A.

GENIERIA TECNICA
ISINERA COMERCIAL

Zé//zw;zw(f)
B

HECTOR BU
GERENTE GENERAL

U.S. IT) “S.AL

q
vy

-2,671,797.71 -3.19
-2,175,75291 -5.40
299,560 73 144
-185,919.88 -1.33
-6,97413 -0.67
-2.105.99 -0.24
148407 0.05
566,105.07 0.68
0.00 -
12,402,406.75 14.80
5,440.41 0.0
1,615,930.34 1.93
1.427.21631 .70
-3,335,439.49 -3.98
9,261,121.70 11.05
896.618.86 -1.07
-3.041,779.47 el
5,322,723.37 6.35

GIOVANNA Rogﬁs VIGNOLO
CONTAD GENERAL
cPC. 21

Nota: U.S. ITEM S.A,, 2021
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Figura 11
Estado de Resultados al 31 de diciembre 2019

LI.S. TTIEM S_ AL
ESTADO DE RESULTADOS
al 31 de Diciembre del 2019
( Expresado en Nuevos Soles)
Acum. A Diciembre-19 I
a % |
VENTAS NETAS 103,710,832.37 100.00
Ventas Aceros 37,676,634.38 36.33
Ventas Acoples 1420,486.88 137
Ventas Chesterton 8,060,228.18 7.77
Ventas Servicios 56,553,482.93 54.53
-Proy. Soldadura Ant 20,779,902.12 20.04
-Proyectos Las Bambas 17,003,642.68 16.40
-Proyectos Las Bambas-Tolvas 4,177,334.54 4.03
-Proyectos SPCC Cuajone 2,313,138.75 223
-Proyectos SPCC Toquepala 3,223,002.31 311
-Proyectos Antapaccay 9,056,462.53 8.73
-Proyectos Pala Bucyrus
COSTO DE VENTAS -78,605,803.61 -75.79
(-) Costo de Ventas - Aceros -26,316,517.38 -69.85
(-) Costo de Venlas -Acoples -894,438.78 -62.97
(-) Costo de Ventas -Chesterton -3,360,536.23 -41.69
(-} Costo de Ventas -Soldadura Antamina -15,605,601.12 -75.10
(-) Costo de Ventas -Las Bambas -11,990,137.79 -70.52
(-) Costo de Ventas -LBB Tolvas -3,064,683.80 -73.36
(-) Costo de Ventas -SPCC-Cuajone -3,205,698.82 -138.59
(-) Costo de Ventas -SPCC-Toquepala -4,162,704.73 -129.16
(-) Costo de Ventas -Antapaccay -9,939,049.63 -109.75
(-) Pre -Operativos - Bucket -66,435.33 -
(-) Costo de Ventas -Palas 0 0
UTILIDAD BRUTA 25,105,028.76 24.21
Gastos de Venta -6,412,230.06 -6.18
(-) Gastos de Ventas -Aceros 4,284 587.83 -11.37
(-) Gastos de Ventas - Acoples -181,156.02 -12.75
(-) Gastos de Ventas -Chesterton -1,946,486.21 -24.15
{-) Gastos de Ventas -Proy. 0.00 -
Gastos de Administracion -3,132,020.72 -3.02
(-) Gastos de Administracion-Lima -2,639,368.70 -5.60
(-) Gastos de Administracion-Sold. Ant -315,155.42 -1.52
(-) Gastos de Administracion-Las Bambas -162,005.93 -0.95
(-) Gastos de Administracion-Cuajone -12,844.54 -0.56
(-) Gastos de Administracion-Toquepala -258.30 -0m
(-) Gastos de Administracion- Antapaccay -2,387.83 -0.03
OTROS INGRESOS 811,099.81 0.78
OTROS GASTOS 0.00 -
UTILIDAD OPERATIVA 16,371,877.79 15.79
INGRESOS FINANCIEROS 0.00 -
INGRESOS FINANCIEROS-Dif. Cambio 5,061,027.54 4.88 U.S.
GASTOS FINANCIEROS -1,248,103.20 -1.20
GASTOS FINANCIEROS-Dif. Cambio -4,318,067.68 -4.16 \
RESULTADO ANTES DE 15,866,734.45 15.30 GIOVANNA"ROJAS VIGNOY
PARTICIPACIONES - P aaaERAL
(-) PARTICIPACION TRABAJADORES -1,448,026.22 -1.40
(-) IMPUESTO A LA RENTA -4,912,428.97 -4.74
UTILIDAD NETA DEL 9,506,279.26 917
EJERCICIO

Nota: U.S ITEM S.A,, 2021

Entre las politicas contables que sustentan los EDR de los afios 2018 y 2019 relacionadas con
el uso de las cuentas contables (parrafo del 51 al 95 de la NIC 1), se tienen:

a. Ingreso: en el ingreso se detallan los ingresos ordinarios provenientes de los contratos con
clientes, considerando las politicas contables ya mencionadas, donde en la seccién de ventas netas
se desglosa cada uno de los tipos de ventas que se llevan a cabo en la empresa, ya sea por aceros,
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acoples, Chesterton, servicios y proyectos. En el rubro de ingreso se ubica también el
reconocimiento del costo de venta proveniente de los componentes del costo que la compafiia U.S.
ITEMS.A. revela mediante notas a los estados financieros.

Cabe destacar que estos ingresos, provienen del intercambio de bien o servicios, segun lo
establecido en el apartado 31 de la NIIF 15, que establece que al momento de transferir los servicios
o0 bienes al cliente, también se esta transfiriendo el control total del activo, satisfaciendo de esta
manera el cumplimiento de la obligacién, y como consecuencia de ello se obtiene ingresos
econdmicos beneficiando a la compafiia; y que luego se reconocera como tal debido a que es
proveniente de actividades ordinarias propias de la compafiia.

b. Utilidad neta: obtenida de la diferencia existente entre el monto total de los ingresos
ordinarios por contratos (ventas netas) y el monto total del costo de ventas.

c. Gasto: en el rubro del gasto se ubicaron los gastos administrativos vinculados a cada
proyecto y por cada linea de comercializacion (aceros, acoples, Chesterton y servicios) y gastos
financieros que no estén asociados al costo de venta del servicio/producto.

Una vez identificados todos los gastos y los ingresos, se estima los resultados antes de las
participaciones, de cuyo monto se saca la participacion de las utilidades y el ILR, que segun su
diferencia se obtienen finalmente el resultado del periodo, o utilidad neta del ejercicio.

Por otra parte, entre las politicas relacionadas con la contabilizacion (parrafo del 22 al 25 de
la NIIF 15), se puede decir en cuanto a:

a) Reconocimiento de ingresos

Los ingresos por ventas de bienes y servicios y su correspondiente costo no se reconocen
cuando se transfieren al comprador, es decir, se reconocen antes de que esto suceda; mientras que
los demas ingresos y gastos se reconocen a medida que se devengan y en los periodos con los
cuales se relacionan, independiente al momento en que se perciben o pagan.

En latabla 6, se muestran los aspectos de la norma NIIF 15 que cumple la empresa en estudio,
destacandose en todo caso, que lo correspondiente a la elaboracion de los contratos, la misma lleva
una buena préctica; mientras que en lo referente a la contabilizacién de ingresos en los estados

financieros, no es correcta.
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Tabla 6
Aspectos que cumple la empresa U.S. ITEM S.A. con respecto a la NIIF 15
Acciones centrales de las NIIF 15 Cumplimiento
Si No

Identificacion de contratos con clientes X
Identificacion de obligaciones separadas del contrato X
Determinacién del precio de la transaccion X
Distribucidn del precio de la transaccion entre las obligaciones de contrato X

Contabilizacion de ingresos cuando se satisface la obligacion X

Lo antes comentado, quiere decir que se esta incumpliendo con lo establecido en el parrafo
46 de la NIIF 15 que dice que cuando se cumple con la OD (compromiso de desempefio),
posteriormente procede a reconocer el valor de la operacién como ingresos de actividades
pertenecientes al giro de la compaifiia.

Sin embargo, aun cuando se cumple la funcion contable donde se debe reconocer los ingresos
ordinarios como lo indica el contrato celebrado con el cliente, en el caso en que el bien/servicio
sobre la que se celebra la transferencia de dominio no pueda completarse al finalizar el periodo
sobre el que se informa en los Estados Financieros, la funcion contable debera reconocer el ingreso
ordinario Unicamente sobre los flujos recibidos bajo la modalidad de anticipos siempre que estos
sean mayores o0 iguales al porcentaje de avance en la terminacion del bien y transferencia de

dominio.

4.4. Interpretar el impacto en los estados financieros de los periodos 2018- 2019 frente a
la adopcién de la NIIF 15

De acuerdo a la funcion contable de la empresa U.S. ITEM S.A., es importante realizar la
transicion a NIIF 15 mediante los respectivos ajustes al periodo terminado 2018 y presentar Estados
Financieros ajustados al final del periodo 2019, donde dichos ajustes para el proceso de trasmision

deben afectar Unicamente la cuenta de resultados acumulados del EDR.
Para ello, es importante considerar las politicas para reconocer el ingreso, cuyo método ideal
corresponde al método del recurso, ya que por medio de éste, se reconocen los ingresos de
actividades ordinarias sobre la base de los esfuerzos o recursos de la empresa para satisfacer las

obligaciones de desempefio, a través de los recursos consumidos como mano de obra, costos
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incurridos tiempo transcurrido y horas maquina utilizadas estos esfuerzo o recurso de la empresa
se gastan uniformemente a los largo del periodo de tiempo.
4.4.1. Transicion a NIIF 15y ajustes

De acuerdo a la factura 4274 (ver figura 6), emitida el dia 04 de diciembre del afio 2018 por
un monto de $181.676,91 USD, lo que a una tasa de cambio para el afio 2018 de 3.379, es
equivalentes a 613.886,28 soles, la cual se adhiere a un costo de ventas relativo a 497.247,88 soles,
se hizo un ajuste ante su reconocimiento a destiempo segun las politicas de NIIF, sabiendo que este
ingreso fue reconocido en el mes de diciembre, sin embargo, la empresa benefactora tomo posesion
0 dominio del producto en enero del afio 2019, es decir, luego de haber culminado el afio en
ejercicio, donde se registro inicialmente el ingreso. Esto indica la premura del reconocimiento. Por

lo tanto, el procedimiento de ajuste se lleva a cabo segun la tabla 7.

Tabla 7

Ingresos de 2018 afectados por la implementacion de la NIIF 15
Ingresos Ordinarios 2018 (S/) 83.813.574,87
Porcidn de ventas reconocidas en el afio 2018 sobre los que no hubo una 613.886,28

transferencia de dominio del bien o servicio (factura 4274)
Subtotal ingresos que deben ajustarse 613.886,28
Nota A. De acuerdo a los parrafos 46 y 47 de la NIIF 15, U.S. ITEM S. A. debe desglosar

el precio de la transaccidn que no reconocera, y de esta manera excluir dicho monto de los ingresos

por ventas en el periodo anterior.

Tabla 8

Costo de ventas del 2018 afectados por la implementacién de la NIIF 15
Costo de ventas 2018 (S/) 64.052.957,68
Porcidn de costo de ventas reconocidas en el afio 2018 sobre los que no 497.247,88

hubo una transferencia de dominio del bien o servicio (factura 4274)

Subtotal ingresos que deben ajustarse 497.247,88

Nota B. Mediante este importe se disminuye también el costo de venta reconocido en el

periodo 2018 en relacidn a la observacion de la Nota A.
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Ajustes contables propuestos para la transicion a NIIF 15 en el periodo 2019
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Asientos de Ajuste

Detalle Debe (S/)

Haber (S/)

1
Resultados acumulados en ejercicios anteriores 613.886,28
Resultado acumulado adopcion NIIF
P/R ajuste de ingresos ordinarios del afio 2018

2
Resultado acumulado adopcién NIIF 497.247,88
Resultados acumulados en ejercicios anteriores
P/R Ajuste de costo de venta del afio 2018

116.638,40

613.886,28

497.247,88
116.638,40

Los ajustes contables propuestos en la tabla 9, sirven para reflejar en las cuentas de resultados

anteriores los efectos de adopcion de NIIF 15 que establece el tratamiento aplicable a los ajustes

de rubros de periodos anteriores, que solo afectaran a resultados acumulados.

Se deslinda del andlisis, que existen partidas por ingresos ordinarios provenientes de

contratos celebrados en el afio 2018, pero que de acuerdo a la NIIF 15 no debieron ser reconocidos

en el afio 2018 sino que seran reconocidas de forma normal en el 2018, por lo tanto al disminuir

los ingresos también debe disminuir su parte correspondiente en el costo de venta reconocida por

la porcion que se esta ajustando, tal como se presenta en la tabla 10 y 11, que se presentan a

continuacion.
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Tabla 10
Analisis por el método de transicion simplificada a NIIF 15 — Estado de Situacion
Saldo al 31 de Debe Haber Saldos
diciembre de ajustados antes
2018 (Segun de cierre fiscal
NIIF - NIC) (S/) 2019 (S)

ACTIVO
ACTIVO CORRIENTE 59.005.729,33 0,00 0,00 59.005.729,33
Efectivo y equivalente a efectivo 3.753.660,36 0,00 0,00 3.753.660,36
Cuentas por cobrar comerciales 16.289.604,22 0,00 0,00 16.289.604,22
Otras cuentas por cobrar 2.008.292,90 0,00 0,00 2.008.292,90
Existencias 35.692.393,83 0,00 0,00 35.692.393,83
Gastos contratados por anticipado 1.261.778,02 0,00 0,00 1.261.778,02
ACTIVO NO CORRIENTE 45.303.519,76 0,00 0,00 45.303.519,76
Inversiones financieras 31.707,00 0,00 0,00 31.707,00
Intangibles 0,00 0,00 0,00 0,00
Inversiones inmobiliarias (Neto) 4.499.793,57 0,00 0,00 4.499.793,57
Activos adquiridos en arrendamiento 3.738.077,20 0,00 0,00 3.738.077,20
financiero (neto)
Inmuebles maquinaria y equipo (Neto) 37.033.941,99 0,00 0,00 37.033.941,99
TOTAL ACTIVOS 104.309.249,09 0,00 0,00 104.309.249,09
PASIVO Y PATRIMONIO 0,00 0,00
PASIVO CORRIENTE 53.983.486,95 0,00 0,00 53.983.486,95
Obligaciones financieras 28.539.942,70 0,00 0,00 28.539.942,70
Cuentas por pagar comerciales 7.690.205,22 0,00 0,00 7.690.205,22
Otras cuentas por pagar 17.753.339,03 0,00 0,00 17.753.339,03
PASIVO NO CORRIENTE 8.728.512,07 0,00 0,00 8.728.512,07
Obligaciones financieras 2.401.301,29 0,00 0,00 2.401.301,29
Pasivo diferido 6.327.210,78 0,00 0,00 6.327.210,78
TOTAL PASIVOS 62.711.999,02 0,00 0,00 62.711.999,02
PATRIMONIO NETO 41.597.250,07 0,00 0,00 41.597.250,07
Capital 7.273.500,00 0,00 0,00 7.273.500,00
Excedente de revaluacion 0,00 0,00 0,00 0,00
Reservas Legales 1.085.700,00 0,00 0,00 1.085.700,00
Resultados acumulados en ejercicios
anteriores 26.414.675,38 26.414.675,38
Resultados acumulados provenientes de
las NIF (-) 1.500.651,32 613.886,28 497.247,88 1.617.289,72
Resultados del Ejercicio 5.322.723,37 497.247,88 613.886,28 5.206.084,97
TOTAL PATRIMONIO 41.597.250,07 0,00 0,00 41.597.250,07
TOTAL PASIVOS + PATRIMONIO

104.309.249,09 0,00 0,00 104.309.249,09

Una vez presentado el balance por ajuste de las cuentas que afectan los resultados

acumulados de la ejecucion en el estado de situacion financiera, se procedi6 a ajustar el estado de

resultados segun tabla 11.
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Analisis por el método de transicion simplificada a NIIF 15 — Estado de Resultados

Saldoal 2019 (S)) | Saldoal2018(S)) |  Ajuste | Saldoal 2019 (S/) |
VENTAS NETAS 103.710.832,37 83.813.574,87 613.886,28 83.199.688,59
Ventas Aceros 37.676.634,38 31.649.769,41 613.886,28 31.035.883,13
Ventas Acoples 1.420.486,88 1.537.908,82 0,00 0,00
Ventas Chesterton 8.060.228,18 7.118.759,71 0,00 0,00
Ventas Servicios 56.553.482,93 43.507.136,93 0,00 0,00
Soldadura Antamina 20.779.902,12 20.779.902,15 0,00 0,00
Proyectos El Brocal 0,00 0,00 0,00 0,00
Proyectos Las Bambas 17.003.642,68 13.989.702,41 0,00 0,00
Proyectos Las Bambas - Tolvas 4.177.334,54 3.565.699,24 0,00 0,00
Proyectos Pala Bucyrus 0,00 487.585,60 0,00 0,00
Proyectos SPCC Cuajone 2.313.138,75 1.038.894,22 0,00 0,00
Proyectos SPCC Toquepala 3.223.002,31 866.238,98 0,00 0,00
Proyectos Antapaccay 9.056.462,53 2.779.114,33 0,00 0,00
(-) Costo de Ventas 78.605.803,61 64.052.957,68 497.247,88 63.555.709,80
(-) Costo de Ventas Aceros 26.316.517,38 22.142.302,93 497.247,88 21.645.055,05
(-) Costo de Ventas Acoples 894.438,78 1.026.176,21 0,00 0,00
(-) Costo de Ventas Chesterton 3.360.536,23 3.044.500,66 0,00 0,00
(-) Costo de Ventas Soldadura Antamina 15.605.601,12 15.291.672,99 0,00 0,00
(-) Costo de Ventas El Brocal 0,00 0,00 0,00 0,00
(-) Costo de Ventas Las Bambas 11.990.137,79 13.084.119,72 0,00 0,00
(-) Costo de Ventas LBB - Tolvas 3.064.683,80 2.319.011,13 0,00 0,00
(-) Costo de Ventas Pala Bucyrus 0,00 94.767,80 0,00 0,00
(-) Costo de Ventas SPCC Cuajone 3.205.698,82 1.758.734,97 0,00 0,00
(-) Costo de Ventas SPCC Toquepala 4.162.704,73 2.144.019,95 0,00 0,00
(-) Costo de Ventas Antapaccay 9.939.049,63 3.147.651,32 0,00 0,00
(-) Pre-Operativos - Bucket 66.435,33 0,00 0,00 0,00
UTILIDAD BRUTA 25.105.028,76 19.760.617,19 116.638,40 19.643.978,79
Gastos de Ventas 6.412.230,06 5.252.517,80 5.252.517,80
(-) Gastos de Ventas -Aceros 4.284.587,83 3.344.739,57 0,00 0,00
(-) Gastos de Ventas -Acoples 181.156,02 220.676,66 0,00 0,00
(-) Gastos de Ventas -Chesterton 1.946.486,21 1.687.101,57 0,00 0,00
(-) Gastos de Ventas -Proyectos 0,00 0,00 0,00 0,00
Gastos de Administrativos 3.132.020,72 2.671.797,71 0,00 2.671.797,71
(-) Gastos de administracion - Lima 2.639.368,70 2.175.752,91 0,00 0,00
(-) Gastos de administracion Soldadura Antamina 315.155,42 299.560,73 0,00 0,00
(-) Gastos de administracion Las Bambas 162.005,93 185.919,88 0,00 0,00
(-) Gastos de administracion SPCC Cuajone 12.844,54 6.974,13 0,00 0,00
(-) Gastos de administracion SPCC Toquepala 258,30 2.105,99 0,00 0,00
(-) Gastos de administracion Antapaccay 2.387,83 1.484,07 0,00 0,00
OTROS INGRESOS 811.099,81 566.105,07 0,00 0,00
OTROS GASTOS 0,00 0,00 0,00 0,00
UTILIDAD OPERATIVA 16.371.877,79 12.402.406,75 116.638,40 12.285.768,35
INGRESOS FINANCIEROS 0,00 5.440,41 0,00 0,00
INGRESOS FINANCIEROS - Dif. Cambio 5.061.027,54 1.615.930,34 0,00 0,00
GASTOS FINANCIEROS 1.248.103,20 1.427.216,31 0,00 0,00
GASTOS FINANCIEROS - Dif. Cambio 4.318.067,68 3.335.439,49 0,00 0,00
RESULTADOS ANTES DE
PARTICIPACIONES 15.866.734,45 9.261.121,70 116.638,40 9.144.483,30
(-) Participacion Trabajadores 1.448.026,22 896.618,86 0,00 896.618,86
(-) Impuesto a la Renta (0,04) 4.912.428,97 3.041.779,47 0,00 3.041.779,47
UTILIDAD NETA DEL EJERCICIO 9.506.279,26 5.322.723,37 116.638,40 5.206.084,97
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Segun el analisis antes expuesto, que se rige por la citada metodologia de transicion, la
implementacion de la norma para el aiio2019 ha generado diferencias para el reconocimiento del
ingresos, dado que para la NIIF 15, la empresa debid reconocer solo la cantidad de S/5.799.400,56
de los S/6.413.286,84 que obtuvo en ventas en el mes de diciembre 2018, obviando el monto de
facturas cuyo dominio de productos no hayan sido adquiridos por el cliente tal como sucedi6 con
el monto de la factura 010-4274 por S/ 613.886,28 ($181.676,91 USD con tipo de cambio para el
periodo de 3.379 soles), més su costo de ventas por S/ 497.247,88, 1o que genero6 una diferencia de
sus ingresos de S/116.638,40 que afectan sus utilidades que al no ajustarse quedaria en:

Utilidades del ejercicio = S/ 5.322.723,37 - S/116.638,40=
Utilidades del ejercicio = S/5.206.084,97
Lo que quiere decir, que el margen de diferencia es de 2,19% de utilidad afectada, a favor

del ejercicio contable del afio 2018.
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V. DISCUSION

La empresa U.S. ITEM S.A. basa sus operaciones productivas y econdmicas en una filosofia
organizacional preestablecida, tal como lo hacen en los estudios llevados a cabo por Aguinaga, et
al. 2020, quienes caracterizan las transacciones de la compafiia que estudian bajo el enfoque
filosofico organizacional que establecen sus objetivos organizacionales, asi como su mision, vision
y valores.

La compaiiia tiene definidas sus obligaciones contractuales; de igual forma, conoce las
obligaciones de desempefio de manera separada. Ante ello, esta entidad tiene plenamente
identificados el precio de la transaccion y la transferencia de dominio del bien, motivos por los
cuales en el estudio como el de Yauri (2019), afirman que al cumplir con estos procedimientos dan
los primeros pasos a la transicion y cumplimiento de las normas NIIF 15, que a fin de cuentas trata
prioritariamente de acondicionar la forma de los contratos entre 2 entidades.

Dicho autor instd, a aplicar la NIIF 15, siguiendo los 5 cinco pasos de su politica la cual
sefiala que se debe identificar el precio de las transacciones apreciadas en el afio 2018, identificar
las obligaciones de desempefio precisadas en los contratos, considerando si dichas OD se satisfacen
a lo largo del periodo o en un determinado momento conforme a cada una de las operaciones
expuestas en su contrato respectivo, determinar el precio de la transaccion, obteniendo los precios
de venta independiente y aplicando el enfoque que mas se ajuste al precio de venta independiente.

Del mismo modo, la empresa U.S. ITEM S.A. bajo el marco de las NIIF 15, ha reconocido
los ingresos producto de actividades ordinarias con sus clientes segun su orden de emision del
contrato, facturacion, entrega del producto (traslado y recibimiento) y pago, no reconociéndolo
cuando lo “recibe el cliente”, sino cuando este se origina, es decir, se emite el comprobante de
envio y la factura, y son probables los casos en que como en el ejemplo expuesto con la factura
010-4274, sus monto de venta (S/ 613.886,28) y su monto de costo de venta (S/ 497.247,88), sean
considerados en el ejercicio contable expresado en el afio en que se emitid, y no en el ejercicio del
afio posterior, cuando fue que realmente la empresa cliente recibi6 el producto, lo cual causé un
efecto irreal en el monto de las utilidades.

Ante esto, casos similares como el de Castro et al. (2016) y Rueda (2020), aplicaron un
escenario de ajuste que van desde sus cuentas contables, para finalmente en un estado de situacion

financiera y estado de resultados comparativo entre dos periodos, colocar organizadamente segln
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lo registrado en cuentas contables, en su debe y haber, los ingresos por ventas y costo de ventas
excedentes que pasarian al préximo periodo, y asi saldar en el mismo, lo correspondiente.

Finalmente, para el ajuste efectuado en los estados financieros comparativos (ESF y EDR),
todas las operaciones que surgieron en el afio 2018 y 2019 fueron tomadas en cuenta para la
presentacion de la informacion a revelar, bajo el método de la transicién simplificada para que
inicie con su aplicacion con el saldo de apertura y se aplique los ajustes si hubiese, directo a
resultados acumulados para el sinceramiento de la informacion financiera. Asi lo coloca Aguinaga,
et al. 2020, y Yauri (2019) en su investigacion, donde al final puede verificar la magnitud del
impacto de la transicion en el monto de las utilidades del ejercicio, tal como se present6 en este
trabajo.

Es asi que en aplicacion de la metodologia antes descrita, solo se tomé la informacion
relevante a explicar, y fue donde se destacé que en su implementacion para el afio 2018 ha generado
diferencias para el reconocimiento de ingresos, por un monto de S/116.638,40 soles, lo que
ocasiona un efecto importante en cuanto a la determinacion de las mencionadas utilidades, motivo

por el cual se acepta la hipdtesis planteada.
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VI. CONCLUSIONES

La empresa U.S. ITEM. S.A. posee una sélida base econdémica y financiera, que le deja
solventar de manera equilibrada sus costos y gastos, esto le permite cumplir con todas sus
obligaciones, dado que cuenta ademas con una valiosa plataforma técnica y humana, que le permite
llevar de forma dptima todas sus transacciones operativas y administrativas, bajo el marco de
normas y leyes internacionales como son las NIIF 15.

Los contratos celebrados en los afios 2018 — 2019, entre la empresa U.S. ITEM S.A. y sus
clientes, se ajustan a los estandares de la NIIF 15, sin embargo, la entidad no cumple a cabalidad
con lo sefialado en la normativa en su parrafo 46, respecto al reconocimiento de los ingresos, ya
que estos son reconocidos antes que el cliente tome el control del bien. Asi, las ventas que
sustentadas en facturas a final del ejercicio, es decir, en el mes de diciembre, se incorporan como
ingresos ordinarios del afio en curso, vislumbrandose un resultado ficticio en los EEFF en el monto
de las utilidades del ejercicio, basado esencialmente en la diferencia de los montos de las facturas
que pasan al siguiente periodo, junto a los costos de ventas en lo que se incurre para generar el
producto o servicio.

Para el estudio, U.S. ITEM S.A. facilitd el estado de situacion financiera y el estado de
resultado de los afios 2018 y 2019, asi como las ventas de ambos periodos, lo cual permitio emitir
las observaciones correspondientes con respecto a su emisién y correspondencia con los estandares
internacionales, concluyéndose que si responden a los mismo, con la excepcidn que no se presentan
de manera comparativa, tal como lo estipulan las NIC 1. Sin embargo, si desglosan cada una de sus
cuentas, y principalmente la de ventas, donde detalla cada uno de los tipos de ventas que se realizan
en la empresa. Dentro de las variaciones encontradas, se pudo determinar un monto de venta por
S/ 613.886,28, asi como un monto de costo de ventas por S/ 497.247,88.

Finalmente, se pudo comprobar que la transicion de los estados financieros a la adopcion de
NIIF 15, si afectan los resultados de las utilidades del ejercicio en un monto por S/116.638,40,
proveniente de las ventas que fueron reconocidas en el Gltimo mes del afio, y que por razones de
convenio en la entrega, son recibidas por el cliente en el siguiente afio. Esto conlleva a la empresa,
a aplicar el respectivo ajuste, para que de manera equilibrada alcanzar la claridad y veracidad de

los documentos contables donde se registran las transacciones, asi como los EEFF.
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VII. RECOMENDACIONES

Se recomienda a la empresa disefiar un sistema de gestion financiero que le permita emitir
politicas para la elaboracion de sus documentos contables y EEFF.

Se recomienda manejar una politica para reconocer el ingreso de las ventas realizadas en los
altimos meses del afio, de manera que su facturacion sea realizada cuando el cliente confirme que
tiene en su area de produccién el material, esto, mediante la actualizacion de las normas y
procedimientos aplicadas en las operaciones contables, con el proposito de adecuarse de forma
Optima a los lineamientos de las NIIF 15; todo esto aunado a una programacién para manejar una
total transicion, que siga los respectivos ajustes que se requieran y otros elementos que
complementen la interpretacion y el andlisis financiero.

Se recomienda seguir las pautas que establecen las NIC 1, para elaborar los estados
financieros de forma comparativa, y asi hacer mas facil la labor de auditoria.

Se recomienda que el método que se utilice para el reconocimiento del ingreso producto de
actividades ordinarias y contratos con clientes, sea el método del recurso ya que este se enfoca al
logro de la obligacion de desempefio de manera transversal en el tiempo, y asi entender en qué

momento se debe reconocer el ingreso.
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IX. ANEXOS
Anexo A. Cuentas de Activo del ESF — Ao 2018

ACTIVO
[ACTIVO CORRIENTE |

EFECTIVO Y EQUIVAL. DE EFECTIVO

101 CAJA

102 FONDOS FIJOS

103 Efectivo en transito

104 Bancos Crédito, Continental, Scotiabank, Citibank US$ 1,108,993.55
106 Certificados Bancarios US

CUENTAS POR COBRAR COMERCIALES

121 Facturas por cobrar US$ 4,835,056.90
123 Letras por Cobrar Cartera, Descuento, Cobranza US$ 7,080.48
131 Facturas por Cobrar-relacionadas
129 Cobranza Dudosa
(-) 19 Estimac. De Cobranza dudosa US$ 5,539.00
(-) 19 Estimac. De Cobranza dudosa-Deterioro
193 Letras por Cobrar Terceros
493 (-) Intereses Diferidos a C.Plazo

OTRAS CUENTAS POR COBRAR

1411 Personal-prestamos

1412 Personal Adelanto Remuneracion

1413 Personal a rendir cuenta

1422 Accionistas-prestamo M.N.

1431 Directores-prestamos

1441 Gerentes-Prestamos

1442 Gerentes-Adelanto Remuneraciones

1443 Gerentes-A rendir cta
162 Reclamaciones a Terceros
164 Depositos en Garantia- SPCC US$ 50.00
168 Otras Cuentas por Cobrar Diversas-Certificados de Retencion .

4011 1.G.V. Cuenta Propia

4011 1.G.V. Retenciones

4011 I.G.V. Percepciones Importacion

4017 Impuesto a la Renta-3ra

4018 Impuesto Temporal a los Activos Netos
422 (+) Anticpos otorg,a Proveed.

EXISTENCIAS NIC 2

201 DIV.CHESTERTON

201 DIV.PLANCHAS DE ACERO

201 DIV. ACOPLES

201 DIV. BRONCES

252 SUMINISTROS SOLDADURA-PERFILERIA
281 Existencias por Recibir

NiC 37

s/
0.00
17,461.10
0.00
3,736,199.26
0.00
3,753,660.36 |
s/

16,289,306.71
23,854.13
0.00

0.00
-18,716.27
-4,840.35
0.00

16,289,604.22 |

S/

27,916.35
0.00
2,073.51
0.00

0.00

0.00

0.00

0.00
1,476.55
168.45
28,714.47
0.00

0.00
2,085.63
1,931,935.53
0.00
13,922.41

2,008,292.90 |

S/

1,964,290.51
31,977,860.08
494,811.77
0.00
79,487.92
1,175,943.55

35,692,393.83 |
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Anexo A. Cont.

GASTOS CONTRATADOS POR ANTICIPADO

181 Costos Financieros-Intereses Diferidos

182 Seguros Autes, Multiriesgo, Comprensivo 3-D
183 Alquileres pagados por Anticipado

189 Otras Gastos contratados por anticipado

ACTIVO

S/

0.00

0.00

0.00
1,261,778.02

1,261,778.02 |

[AcTIVO CORRIENTE

59,005,729.33 |

[ACTIVO NO CORRIENTE

INVERSIONES FINANCIERAS

302 Inv.Mobiliarias-Otros titulos Represent.

INVERSIONES INMOBILIARIAS

Local G.Dansey

31112 Terreno Costo Local

31112 Terreno Costo Local -NIIF

31113 Terreno Revaluacion

31113 Terreno Revaluacion-NIIF

31212 Edificacion Costo

31212 Edificacion Costo-NIFF

31213 Edificacion Revaluacion

31213 Edificacion Revaluacion-NIIF
391110 ( - ) Edificaciones Costo Adquisicion
391130 ( - ) Edificacicnes Revaluacion

ACTIVOS ADQ. EN ARRENDAMIENTO F.

322 Equipo de Transporte y Maq
3912 (-) Deprec. ACUMULADA

INM.MAQ.Y EQUIPO

331 Terrenos-costo
331 Terrenos-Revaluacion Local Materiales
331 Terrenos-Revaluacion Local Materiales-NIIF
331 Terrenos-Costo Atribuido- NIIF
332 Edific. Local Materiales -Costo Atribuido NIIFF
332 Edific. Adm
332 Edificac- Instalacion Container-Contrato Antamina
332 Edificac- Instalacion Container-Contrata
332 Edificac- Instalacion Container-Las Bambas
332 Edificac- Contenedor y Adecuacion SPCC-Toqg.
332 Edificac- Contenedor y Adecuacion Antapaccay
333 Maq.y Equipo -Costo de Adquisicion
334 Vehic. Motorizados-costo
335 Muebles y Enseres-costo
336 EQ.Proc.Inf.,Comunic., y Otros-Costo
338 Unidades por Recibir - Maquinaria y Equipo
339 Construcciones en Curso
39131 (-) Deprec. ACUMULADA-Edificaciones
39131 (-) Deprec. ACUMULADA-Edificaciones-NIIF
39132 (-) Deprec. ACUMULADA-Magq. ¥ Equipo
39133 (-) Deprec. ACUMULADA-Unidades de Transporte
39134 (-) Deprec. ACUMULADA-Muebles y Enseres
39135 (-) Deprec. ACUMULADA-Edquipos Diversos
39137 (-) Deprec. ACUMULADA-Eq. Proc. Electronico

343 Aplicaciones Informaticas-Costo

NIC 16 y 17

39151 (-) Deprec. ACUMULADA-Edific. Costo Atribuido -NIIF

ACTIVO NO CORRIENTE

S/

31,707.00

31,707.00 |

282,699.89
3,774,188.11
1,164,532.75

-1,164,532.75

1,003,218.48

-19,945.49

992,224.14

-992,224.14

-540,367.42
0.00

4,499,793.57

S/

6,503,027.83
-2,764,950.63

3,738,077.20 |

S/

12,231,776.68
5,602,657.54
-5,602,657.54
17,895,960.25
220,023.80
3,008,312.73
82,729.83
27,395.11
104,389.48
39,953.28
77,927.38
2,770,894.78
1,034,421.84
380,101.44
800,363.30
0.00
265,259.42
-810,083.09
181,021.28
-872,883.00
-B61,842.88
-67,771.93
-146,374.14
-197,900.59
-29,732.98

37,033,941.99 |

45,303,519.76

[TOTAL ACTIVO

104,309,249.09 |
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Anexo B. Cuentas de Pasivo del ESF — Ao 2018

PASIVO

OBLIGACIONES FINANCIERAS
451 Prestamos Inst. Financieras US$ 7,903,823.81
452 Contrato Arrend. Financiero US$ 557,547.24
455 Intereses-Ptmos. Inst. Financieras US$ 83,390.50
189 ( - ) Seguros por Devengar Arrend.Financ. US$ 16,342.62
373 (- ) Intereses Diferidos US$ 82,442.35

CUENTAS POR PAGAR COMERCIALES
421 Facturas por Pagar-Pais US$ 861,199.58
421 Facturas por Pagar-Exterior US$ 1,256,973.89
423 Letras por Pagar US$ 157,708.51
424 Honorarios por Pagar
431 Facturas por Pagar Relacionadas

OTRAS CUENTAS POR PAGAR
4017 Impuesto a la Renta-3ra
401711 Impuesto a la Renta-3ra-diferido
4017 Impto. Renta de 2da. Cat
4017 Impto. Renta de 4ta. Cat
4017 Impto. Renta de 5ta. Cat
4017 Impto. Renta de No Domiciliado
4011 1.G.V.- Cuenta propia
4011 1.G.V .-Percepciones Vta Interna
4011 1.G.V .-Retenciones por Pagar
4018 Renta Distrib. Dividendos 5.0 %
4031 ESSALUD
4033 Contribucion al Senati
4071 Impuesto-AFP
4081 Empresa Prestadora Salud EPS
4091 Otros Costos Administ. SENATI
4111 Sueldos y Salarios por pagar
4114 Gratificaciones por Pagar
4115 Vacaciones por Pagar
4131 Participaciones por Pagar Trabajadores
4151 Compensacion por tiempo de Servicios-CTS
4421 Directores-Dietas
4411 Accionista (o Socios) Prestamos US$ 3,613,788.40
4610 Reclamaciones de Terceros
4671 Depositos en Garantia CONSTRUCTORA Y SERVICIOS USS$ 17,932.20
4671 Depositos en Garantia ALS LS PERU SAC US$ 19,588.00
4699 Otras cuentas por pagar-Tarj.Credito,Fletes, Seguros,Reten.Judicial
122 (+) Anticipo recibido de Clientes

491210 Impuesto a la Renta Diferido-NIIF
373 ( - ) Impuesto a la Renta Diferido

PASIVO CORRIENTE

[PASIVO NO CORRIENTE |

OBLIGACIONES FINANCIERAS
451 Prestamos Inst. Financieras USS$ 42,712.30
452 Contrato Arrend. Financiero US$ 705,973.38
455 Intereses-Ptmos. Inst. Financieras US$ 91.46
189 (-) Seguros por Devengar Arrend.Financ. US$ 21,916.13
373 (-) Intereses Diferidos US$ 16,319.77

TOTAL PASIVO

S/

26,707,020.67
1,883,952.12
281,776.49
-55,058.29
-277,748.29

28,539,942.70 |

S/

2,909,993.39
4,247 ,314.79
532,897.04
0.00

0.00

7,690,205.22 |

S/

0.00
0.00
2,259.62
3,449.25
316,887.62
0.00
976,615.00
0.00

0.00

0.00
190,265.01
63,714.18
234,199.99
0.00
1,335.37
75,233.64
0.00
1,142,161.67
896,618.86
447,188.82
591,000.00
12,210,991.00
0.00
60,592.90
66,187.85
460,074.14
14,564.11

17,753,339.03 |

6,462,825.84
-135,615.06

6,327,210.78

60,310,697.73

S/

144,324.87
2,385,484.05
309.04
-73,835.37
-54,981.30

2,401,301.29 |

62,711,999.02




Anexo C. Cuentas de Patrimonio del ESF — Ao 2018
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[PATRIMONIO NETO |

501 ACCIONES
571 Excedente de Revaluacion Local Materiales
571 Excedente de Revaluacion Local Materiales-NIIF
571 Excedente de Revaluacion Local Dansey
571 Excedente de Revaluacion Local Dansey-NIIF
582 RESERVA LEGAL
591 Utilidades Acumulados Ejercicio 2016
591 Utilidades Acumulados Ejercicio 2017
592 Resultado Ej.-Gastos de Afios anteriores
591 Resultados Acumulad-Adopcion NIIF
591 Resultados Acumulad-Diferidos
Resultados del Ejercicio al 31.12.2018

TOTAL PATRIMONIO

S/

7,273,500.00
4,145,966.59
-4,145,966.59
1,348,837.10
-1,348,837.10
1,085,700.00
5,001,333.53
7,525,828.72
-258,074.74
1.500.651,31
14.145.587 88

5,322,723.37

-

41,597,250.07 |

| TOTAL PASIVO Y PATRIMONIO

104,309,249.09 |




Anexo D. Cuentas de Activo del ESF — Afio 2019

ACTIVO
|ACTIVO CORRIENTE |
EFECTIVO Y EQUIVAL. DE EFECTIVO S/
101 CAJA 0.00
102 FONDOS FIJOS 15,068.10
103 Efectivo en transito 0.00
104 Bancos Crédito, Continental, Scotiabank, Citibank US$ 1,328,377.16 4,398,256.79
106 Certificados Bancarios US$ 0.00
L 4,413,324.89 |
CUENTAS POR COBRAR COMERCIALES S/
121 Facturas por cobrar US$ 5,223,819.89 17,296,067.64
123 Letras por Cobrar Cartera, Descuento, Cobranza US$ 3,176.99 10,519.01
131 Facturas por Cobrar-relacionadas 0.00
129 Cobranza Dudosa 0.00
(-) 19 Estimac. De Cobranza dudosa US$ 1,163.06 NIC 37 0.00
(-) 19 Estimac. De Cobranza dudosa-Deterioro 0.00
193 Letras por Cobrar Terceros 0.00
493 (-) Intereses Diferidos a C.Plazo
| 17,306,586.65 |
OTRAS CUENTAS POR COBRAR S/
1411 Personal-prestamos 25,256.52
1412 Personal Adelanto Remuneracion 0.00
1413 Personal a rendir cuenta 0.00
1422 Acclonistas-prestamo M.N. 1,730.31
1431 Directores-prestamos 0.00
1441 Gerentes-Prestamos 0.00
1442 Gerentes-Adelanto Remuneraciones 0.00
1443 Gerentes-A rendir cta 0.00
162 Reclamaciones a Terceros 20,955.00
164 Depésitos en Garantia SPCC US$ 50.00 165.55
168 Otras Cuentas por Cobrar Diversas-Certificados de Retencién 29,707.05
4011 1.G.V. Cuenta Propia 1,626,971.07
4011 I.G.V. Retenciones 0.00
4011 1.G.V. Percepciones Importacion 566,625.28
4017 Impuesto a la Renta-3ra 0.00
4018 Impuesto Temporal a los Activos Netos 0.00
422 (+) Anticpos otorg,a Proveed. 61,492 47
| 2,332,903.25 |
EXISTENCIAS NIC 2 S/
201 DIV.CHESTERTON 3,076,489 33
201 DIV.PLANCHAS DE ACERO 36,030,605.83
201 DIV. ACOPLES 444 877.32
201 DIV. BRONCES 0.00
252 SUMINISTROS PROY.SOLDADURA-PERFILERIA 799,548.90
281 Existencias por Recibir 1,256,500.67
[ 41,608,022.05 |




Anexo D. Cont.

GASTOS CONTRATADOS POR ANTICIPADO

181 Costos Financieros-Intereses Diferidos

182 Seguros Autos, Multiriesgo, Comprensivo 3-D
183 Alquileres pagados por Anticipado

189 Otras Servicios contratados por anticipado

ACTIVO

S/

0.00

0.00

540.00
145,915.10

[ 146,455.10 |

[ACTIVO CORRIENTE

65,807,291.94 |

[ACTIVO NO CORRIENTE

INVERSIONES FINANCIERAS

302 Inv.Mobiliarias-Otros titulos Represent.

INVERSIONES INMOBILIARIAS

Local G.Danse

31112 Terreno Costo Local

31112 Terreno Costo Local -NIIF

31113 Terreno Revaluacion

31113 Terreno Revaluacion-NIIF

31212 Edificacion Costo

31212 Edificacion Costo-NIFF

31213 Edificacion Revaluacion

31213 Edificacion Revaluacion-NIIF
391110 ( - ) Edificaciones Costo Adquisicion
391130 ( - ) Edificaciones Revaluacion

ACTIVOS ADQ. EN ARRENDAMIENTO F.

322 Equipo de Transporte y Mag.
3912 (-) Deprec. ACUMULADA

INM.MAQ.Y EQUIPO

331 Terrenos-costo
331 Terrenos-Revaluacion Local Materiales
331 Terrenos-Revaluacion Local Materiales-NIIF
331 Terrenos-Costo Atribuido- NIIF
332 Edific. Local Materiales -Costo Atribuido NIIFF
332 Edific. Adm
332 Edificac- Instalacion Container-Contrato Antamina
332 Edificac- Instalacion Container-Contrata
332 Edificac- Instalacion Container-Las Bambas
332 Edificac- Contenedor y Adecuacion SPCC-Toq.
332 Edificac- Contenedor y Adecuacion Antapaccay
333 Maq.y Equipo -Costo de Adquisicion
334 Vehic. Motorizados-costo
335 Muebles y Enseres-costo
336 EQ.Proc.Inf.,Comunic., y Otros-Costo
338 Unidades por Recibir - Maquinaria y Equipo
339 Construcciones en Curso
39131 (-) Deprec. ACUMULADA-Edificaciones
39131 (-) Deprec. ACUMULADA-Edificaciones-NIIF
39132 (-) Deprec. ACUMULADA-Magq. Y Equipo
39133 (-) Deprec. ACUMULADA-Unidades de Transporte
39134 (-) Deprec. ACUMULADA-Muebles y Enseres
39135 (-) Deprec. ACUMULADA-Edquipos Diversos
39137 (-) Deprec. ACUMULADA-Eq. Proc. Electronico

39151 (-) Deprec. ACUMULADA-Edific. Costo Atribuido -NIIF

343 Aplicaciones Informaticas-Costo

NIC 16y 17

ACTIVO NO CORRIENTE

S/

31,707.00
[ 31,707.00 |

282,699.89
3,774,188.11
1,164,532.75

-1,164,532.75
1,003,218.48
-19,945.49
992,224.14
-992,224.14
-590,528.38
0.00
4,449,632.61

S/

6,627,595.38
-4,451,366.00
| 2,176,229.38 |

S/

12,231,776.68
5,602,657.54
-5,602,657.54
17,895,960.25
220,023.80
3,908,312.73
82,729.83
27,395.11
104,389.48
66,611.86
77,927.38
3,175,883.33
1,105,921.11
429,825.52
898,472.09
0.00
278,455.42
-945,364.14
181,021.28
-1,150,597.30
-718,168.26
-108,987.22
-195,608.76
-244,830.52
-35,679.58

[ 37,285,470.09 |

43,943,039.08

[TOTAL ACTIVO

109,750,331.02 |
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Anexo E. Cuentas de Pasivo del ESF — Ao 2019

PASIVO
|PASIVO CORRIENTE |
OBLIGACIONES FINANCIERAS S/
451 Prestamos Inst. Financieras US$ 4,806,675.19 15,943,741.60
452 Contrato Arrend. Financiero US$ 571,039.33 1,894,137.46
455 Intereses-Ptmos. Inst. Financieras US$ 170,710.05 566,245.22
189 ( - ) Seguros por Devengar Arrend.Financ. US$ 17,060.35 -56,486.82
373 ( - ) Intereses Diferidos US$ 179,199.12 -593,328.30
= 17,754,309.16 |
CUENTAS POR PAGAR COMERCIALES S/
421 Facturas por Pagar-Pais US$ 972,733.12 3,245,025.66
421 Facturas por Pagar-Exterior US$ 5,015,387.93 16,636,041.78
423 Letras por Pagar US$ 172,970.48 573,743.07
424 Honorarios por Pagar 3,220.00
431 Facturas por Pagar Relacionadas 0.00
: [ 20,458,030.51 |
OTRAS CUENTAS POR PAGAR S/
4017 Impuesto a la Renta-3ra 809,509.97
4017 Impuesto a la Renta-3ra-diferido 0.00
4017 Impto. Renta de 2da. Cat. 0.00
4017 Impto. Renta de 4ta. Cat. 1,235.75
4017 Impto. Renta de 5ta. Cat. 168,756.10
4017 Impto. Renta de No Domiciliado 0.00
4011 .G.V.- Cuenta propia 0.00
4011 |.G.V -Percepciones Vta Interna 0.00
4011 1.G.V .-Retenciones por Pagar 0.00
4018 Renta Distrib. Dividendos 5.0 % 0.00
4031 ESSALUD 223,191.59
4033 Contribucion al Senati 11,104.34
4071 Impuesto-AFP 253,994.52
4081 Empresa Prestadora Salud EPS 0.00
4091 Otros Costos Administ. SENATI 0.00
4111 Sueldos y Salarios por pagar 99,090.34
4114 Gratificaciones por Pagar 0.00
4115 Vacaciones por Pagar 1,408,128.22
4131 Participaciones por Pagar Trabajadores 1,448,026.22
4151 Compensacion por tiempo de Servicios-CTS 466,916.00
4421 Directores-Dietas 1,005,000.00
4411 Accionista (o Socios) Prestamos 0.00
4610 Reclamaciones de Terceros 0.00
4671 Depositos en Garantia CONSTRUCTORA Y SERV US$ = 0.00
4671 Depositos en Garantia ALS LS PERU SAC US$ 19,588.00 64,973.40
4699 Otras cuentas por pagar-Tarj.Credito, Fletes, Seguros, Reten. Judicial 278,915.13
122 (+) Anticipo recibido de Clientes 13,956.55
| 6,250,798.13 |
491210 Impuesto a la Renta Diferido-NIIF 6,461,071.59
373 (- ) Impuesto a la Renta Diferido -294 841.26
6,166,230.33
PASIVO CORRIENTE 50,629,368.13
[PASIVO NO CORRIENTE |
OBLIGACIONES FINANCIERAS S/
451 Prestamos Inst. Financieras US$ 3,811,557.16 12,642,935.10
452 Contrato Arrend. Financiero US$ 170,912.93 566,918.18
455 Intereses-Ptmos. Inst. Financieras US$ 198,551.12 658,594.07
189 (- ) Seguros por Devengar Arrend.Financ. US$ 4,669.87 -15,461.94
373 (-) Intereses Diferidos US$ 200,842.32 -664,988.92
L 13,187,996.49 |
TOTAL PASIVO 63,817,364.62




Anexo F. Cuentas de Patrimonio del ESF — Afio 2019

[PATRIMONIO NETO |

501 ACCIONES
571 Excedente de Revaluacion Local Materiales
571 Excedente de Revaluacion Local Materiales-NIIF
571 Excedente de Revaluacion Local Dansey
571 Excedente de Revaluacion Local Dansey-NIIF
582 RESERVA LEGAL
591 Utilidades Acumulados Ejercicio 2016
591 Utilidades Acumulados Ejercicio 2017
591 Utilidades Acumulados Ejercicio 2018
592 Resultado Ej.-Gastos de Afios anteriores
591 Resultados Acumulad-Adopcion NIIF
591 Resultados Acumulad-Diferidos
Resultados del Ejercicio al 31.12.2019

TOTAL PATRIMONIO

S/

7,273,500.00
4,145,966.59
-4,145,966.59
1,348,837.10
-1,348,837.10
1,085,700.00
5,001,333.53
1,925,753.98
5,322,723.37
0.00
15,538,455.55
279,220.71
9,506,279.26

45,932,966.40 |

I TOTAL PASIVO Y PATRIMONIO

109,750,331.02 |
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